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Edito

Donnez-vous les
moyens de reussir
vOS ventes en magasin

Nous voici en pleine saison. Vos clients ont
a présent mis en route leur piscine.

Si vous disposez d’un magasin, donnez-
vous les moyens de valoriser ce point de
vente. Tout commence par la qualification
du vendeur ou de la vendeuse.

J’ai connu un cas ou le professionnel
devant s’absenter souvent sur ses chantiers
confiait la permanence pour assurer les
ventes a sa belle-sceur voisine, vendeuse a
la boulangerie familiale !

Non, ce métier de conseiller technique pour
développer les ventes chez vous nécessite
impérativement une formation initiale qui
ne se fait pas en quelques minutes !

Si le propriétaire d’une piscine vient chez
vous au lieu de profiter de son déplacement
en grande surface pour s’approvisionner
en produits piscine, c’est qu’il pense trouver
chez vous un grand +.

Vos clients attendent en saison des
conseils pour avoir une belle eau.
Par exemple :

1- Chlore stabilisé (trichloro isocyanurate
ou dichloro) ou chlore inorganique non
stabilisé (hypochlorite de calcium) ?

Vous savez qu’il est tres courant qu’en
abusant aveuglément d’un chlore stabilisé
(entre autres en granulés) pour rattraper
une eau trouble, voire verte, on dépasse
rapidement les fameux 75 mg/litre d’acide
cyanurique contenus pour stabiliser ce
chlore. Ce stabilisant bloque, a ce stade,
I’action désinfectante et algicide du pro-
duit.

La solution : analyser I’eau du client et
conseiller de la déconcentrer (en fonction
de I'importance du stabilisant présent) en
baissant plus ou moins le niveau de I'eau
afin de déconcentrer par de I'eau neuve.
Mais en pleine saison, impossible de le
faire accepter : « On avait enfin une eau a
bonne température, pas celle du robinet | »
disent les clients.

Un remede unique est alors a conseiller :
1 litre d’oxygene actif (le peroxyde d’hy-
drogéne liquide) pour 10 m® d’eau. C’est
un miracle : en 1 nuit et 1 jour '’eau rede-
vient belle et cristalline.
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Malheureusement il ne supprime pas ce
stabilisant, donc il faudra continuer ainsi
(+ algicide), environ tous les 10 jours, jusqu’a
la fin de la saison, ou vidanger I'eau.

2 - Beaucoup de nos eaux sont calcaires.
Comme le préconise Richard Chouraqui
dans son article (p.56), faites appliquer
en début de saison un stabilisant calcaire
liguide et si I’eau est chaude, le renouveler
a moitié en milieu de saison.

Méme chose pour I'entartrage du filtre qui
nécessite un traitement chaque année. J'ai
connu en bordure du lac d'Annecy un filtre,
dont le sable aggloméré par le calcaire
était devenu « un bloc rocheux » !

3 - Le vent apporte souvent sur ’eau de
nombreux déchets trés fins que le panier
du skimmer ne peut retenir. C’est alors au
niveau de la pompe (préfilire) que tout se
colmate rapidement, supprimant fortement
le débit de la filtration.

Préconisez donc a tous vos clients ce
fameux « préfiltre » (type Net'Skim). Cette
poche ultrafine s’installe dans le panier du
skimmer. Elle se chargera de retenir ces
tfres fins déchets. Conseillez vos clients pour
qu’apres des vents violents responsables
de cette pollution, ils remplacent ce « sac
filtrant ». Sinon, j'ai assisté a la dégradation
du skimmer. Aussi, ayez toujours en stock
des paniers de skimmer.

4- Vos galets de chlore mis dans le panier
du skimmer se chargent de déchets et
de plus ne diffusent du désinfectant que
lorsque la filtration fonctionne.

Depuis toujours les américains diffusent
ce produit avec un doseur flottant
(un dispenser). Vous devriez en vendre
en quantité. Méme chose pour le pichet
doseur avec des graduations pour dosage
des produits différents.

Pourquoi ne pas promouvoir ces
équipements introuvables en grande
surface (fine poche skimmer, doseur flottant,
pichet doseur) en les présentant au milieu
du magasin dans des supports spéciaux,
pourquoi pas avec « promotion » ?

Bonne saison. _
Guy Mémin
Rédacteur en chef
redaction@eurospapoolnews.com
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Chronique
Pourquoi adherer a la

FEDERATION PROFESSIONNELLE de la PISCINE 2

En tant que piscinier indépendant, vous étes souvent seul confronté
aux problemes techniques, normatifs ou juridiques.

Pourquoi ne pas adhérer a une organisation professionnelle telle que
la FPP ?

La FPP a pour vocation de vous soutenir dans la gestion de votre
entreprise, de répondre a vos différents besoins, et surtout, de défendre
les intéréts de ses adhérents.

Votre fédération vous apporte une assistance dans des domaines aussi variés que
la formation, le recrutement, le droit, les assurances, ou encore le suivi des nouvelles
normes, des directives européennes, etc.
La législation européenne évolue constamment, notamment en ce qui concerne
les produits chimiques : stockage, étiquetage, sécurité, protection des travailleurs, tout
comme dans les aspects de I'ingénierie technique : débits de recirculation, bacs tam-
pons..., sans oublier les aspects reglementaires : déclarations de travaux, taxes différentes,
etc.
Seul, la veille technologique et le suivi administratif sont difficiles & mener
de front en plus de la gestion quotidienne de votre entreprise.
Et pourtant, soyez sir qu’en tant que Chef
d’entreprise, vous plus qu’un autre ne
pouvez ignorer la loi !
Avec une partie de vos cotisations,
la FPP communique via divers media
nationaux, y compris la télévision,
ce qui est tres valorisant pour votre
entreprise ! Votre fédération participe
aux foires et salons, ce qui renforce,
pour vous qui étes devenu adhérent,
votre image de sérieux, d’honnéteté, en
bref, votre statut de vrai PROFESSIONNEL.
En outre, votre fédération vous fournit des
supports d’information a destination de
vos clients, pour appuyer votre crédibilité,
des PLV informatives, pour rassurer votre
clientéle sur votre profession.
Elle dispose d'une équipe de permanents
et de conseilers professionnels chargés
de répondre aux questions juridiques,
techniques, etc.
Aux cbtés des permanents, tous compétents
dans leur domaine d’activité et au service des
adhérents, la FPP compte des administrateurs (que
vous élisez), qui, bénévolement, président les diverses commissions sur
des thématiques variées : techniques, juridiques, administratives, et méme des commissions
de déontologie destinées a protéger I’éthique de la profession, votre profession !
En revanche, le seul aspect sur lequel votre fédération met un point d'‘honneur a ne pas
intervenir, c'est le domaine commercial.

Richard CHOURAQUI
Consultant Piscine / MABIS Consulting
rc.mabis@gmail.com


mailto:rc.mabis@gmail.com
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. UN MOMENT AVEC... Philippe LUCAS .

(pour Maytronics)

Philippe Lucas, entraineur officiel du robot Dolphin, le champion de toutes les piscines !

Lors de la préparation de la campagne publi-
citaire DOLPHIN de MAYTRONICS, nous avons
eu le privilege d’interviewer Philippe LUCAS,
dont on connait le franc-parler. Le célebre en-
traineur, faiseur de « champion(nes) », exerce
actuellement au Centre d’Entrainement
L’Espace Liberté de Narbonne (11). Son métier,
nous dit-il d’emblée : Promouvoir la natation !

Vous n’entrainez que des champions, pourquoi avoir
choisi DOLPHIN ?

Philippe LUCAS : C’est déja dans le milieu ou je travaille
et puis ce sont des robots performants ! C’est comme
des champions et donc cela colle trés bien a mon
image !

Comment trouvez-vous leur look ? Leur design ?

lls ont une « belle gueule » ! (rires) C’est I’expression que
je choisirais.

Avez-vous eu la possibilité d’essayer un robot
DOLPHIN ?

Bien sOr. Je voulais voir leurs performances et leur
efficacité. Parce que dans mon métier on ne parle que
de performances et d’efficacité. Je n'ai pas été décu |

Comment s’est passé le tournage des spots
publicitaires ?

Ecoutez, c’était parfait. Avec une équipe sympa. Tout
était bien géré. C’est important quand on fait une
pub que ce soit bien organisé. Le timing était parfait.
Ce qui était intéressant, c’est que si je voulais rajouter
quelque chose et que tout le monde était d’accord,
on le faisait. Ou s’il y avait un truc qui n’allait pas,
je demandais a refaire. C’était sympa, mais dans un
esprit treés professionnel.

Que pensez-vous de I'équipe DOLPHIN ? Vous prenez
plaisir a travailler avec eux ?

On s'est rencontré le premier jour du tournage, ca s'est
trés bien passé. Moi j’aime bien travailler avec des Pros,
donc rien a dire. Tout le monde était compréhensif et
trés sympa ! Il n’y avait pas une téte de c.., comme
cela arrive souvent dans ces projets-la. Quand on fait
une pub, il y en a toujours un qui se la joue un peu,
mais 1a non ! Tout le monde était a sa place, sympa et
compétent.
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« QUESTIONNAIRE DE PROUST »

1 - Votre premier geste le matin en arrivant au bureau ?
Dés que j’arrive a la piscine je fais une heure et quart de sport.
Je vais directement a la salle de musculation avant d’entrainer.

2 - Dans votre journée de travail, la tache la plus agréable ?
C’est quand j’entraine.

3 - Et la tache la plus désagréable ?
Je n’ai pas de tache désagréable.
Je ne fais pas ce qui me fait c.... ! (rires).

4 - Votre qualité n°1 ?
Travailleur.

5 - Celle que vous recherchez chez les autres ?
Le sérieux. Etre Pro. Ne pas tricher.

6 - Votre pire cauchemar professionnel ?

On ne peut pas dire que c’est un cauchemar mais, une 4¢ place
aux Jeux a 8/100¢ sur une course de 8 mn en 800 m nage libre, et
derniérement, la disqualification d’'une de mes nageuses aux Jeux
Olympiques.

7 - Votre meilleur souvenir professionnel ?

J’en ai eu pas mal. Je dirais, le premier Titre Olympique de Laure
Manaudou (NdIr -Médaille d’Or sur 400 m nage libre aux JO
d’Athénes). Il y en a un autre qui était fort aussi, les 2 Titres de
Federica Pellegrini aux Championnats du Monde de Shanghai.

8 - Qu’'avez-vous fait avec votre premier salaire ?
Je n’ai rien fait du tout. Je me suis dit : mais qu’est-ce que je vais
faire avec tout cet argent ! (rires).

9 - Que faites-vous pour vous ressourcer ?

C’est toujours dans un cadre sportif Je fais du sport. Je regarde pas
mal de sport a la télé. Et surtout quand j’ai le temps, je partage
un moment avec mes enfants.

10 - L’autre métier que vous auriez aimé exercer ?
IIn’y en a pas d’autre.

11 - Un inventeur, un patron ou un scientifique pour illustrer un
nouveau billet de banque ?

C’estune colle ! ... Un grand champion ... qui sortirait de I’ordinaire
(Ndir — apres avoir longuement réfiéchi), je mettrais bien sur un des
billets, le robot DOLPHIN !

12 - Quelle est la technologie qui vous passionne ?

Je ne suis pas trop technologie. Bien sirily a des choses qui peuvent
apporter du plus. C’est vrai que c’est important la technologie,
mais pour moi : ce qui est important, c’est de rester « au contact »,
c’est le rapport humain. Vous savez dans tous les métiers, pour
réussir, il faut bien connaitre I’lhumain, quand on travaille avec
des personnes bien sar. C’est vrai, il y a de nouvelles technologies
poussées maintenant, effectivement c’est bien pour certaines
choses, mais je pense quand méme que I’essentiel reste I’humain.

13 - La technique que vous détestez le plus ?
J’ai horreur de bricoler. Je n’ai jamais enfoncé un clou de ma vie !
J’ai horreur de cela. A chacun son métier...

14 - Votre concurrent le plus estimable ?

Je suis respectueux de tous mes collegues. Je pense que quand
on entraine il faut avoir de la chance. Bien s0r, il faut savoir la
provoquer, tomber sur I’athlete qui peut faire de tres grandes
choses. Je connais beaucoup de grands entraineurs qui n’ont
malheureusement jamais « d’athletes », ce sont on va dire des
« magiciens ».

Pour répondre a la question, je dirais : je respecte tous mes colle-
gues.

15 - Pour votre départ de I'entreprise a la retraite, qu’est-ce que
vous aimeriez entendre de la part de I'équipe ?
Ah, moi je ne partirai jamais a la retraite !

16 - Votre devise ?
Si on ne travaille pas, on est sir de ne pas réussir. Si on travaille,
on n’est pas sir de réussir.
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Nous avons poursuivi notre entretien avec
Marie-Pierre Fraychet, Directrice Marketing et
Stéphane Ledru, Directeur Ventes & Marketing
de Maytronics France, qui ont initié et mis en
place, avec leurs équipes, la toute nouvelle
stratégie de communication de la marque pour
2017, autour de Philippe Lucas et de ses « futurs
champions », les robots Dolphin.

Parlez-nous de I’élaboration de votre nouvelle campagne
de notoriété Dolphin ?

Marie-Pierre Fraychet : L’année derniére a été une année
stratégique pour nous, durant laquelle nous avons mené
une réflexion sur nos possibles axes de développement.
Nous détenons une part de marché importante sur
I’activité des robots et nous savons qu’une grande partie
des propriétaires de piscines ne possedent pas encore de
robots électriques, méme si la France est le pays le plus
mature vis-a-vis de ces technologies.

Marie-Pierre FRAYCHET et Stéphane LEDRU
dOment entrainés par Philippe LUCAS

Chaine YouTube Dolphin France

En France et en Europe, nous comptons des taux
d’équipement en robots électriques assez élevés,
particulierement sur les piscines enterrées. En revanche,

nous ne recensons que 2 % de piscines hors-sol équipées Pour les vendeurs en magasin :
de robots électriques, n’étant pas considérés par leur T-shirts portés et lunettes distribuées par
propriétaire comme une solution, notamment du fait de les commerciaux lors des visites de réassort

leur co0t. lls sont aussi percus parfois comme trop élitistes.
C’est dans le but de pénétrer ce segment de marché
que nous avions lanceé la Série S, destinée notamment aux
primo accédants.

Donc, en tant que Groupe international en plein
développement, nous faisions face a une interrogation :
comment assurer une croissance sur un marché mature
ou nous sommes leader ? Nous avons donc décidé de
créerlademande, d’attirer les consommateurs, et de faire
en sorte qu’ils choisissent la solution des robots nettoyeurs
Dolphin. Nous sommes partis des fondamentaux liés a
leurs motivations et attentes concernant le nettoyage de
leur piscine.

Comment avez-vous procédé ?

M-P. F: Pour beaucoup, la piscine est percue comme une
contrainte. A partir de plusieurs études nous avons tiré les
enseignements suivants :

- La force de la recommandation joue un réle important :
I’entourage, les amis, les voisins sont une grande source
d’informations.

- La force de la démonstration est capitale : le consell
du professionnel reste trés engageant en termes de
recommandations de produits, et chez Maytronics c’est

la force de notre savoir-faire. .
Une grande campagne d’affichage 4x3 avec pres de 1000 panneaux

Special PROS r°z3 - 11



. LN MOMENT AVEC... Philippe LUCAS

(pour Maytronics)

- La force de la référence a un gros impact : aujourd’hui, il y
a une confusion totale parmiles marques dans le domaine
du nettoyage, et nous avons réalisé que Dolphin n’était pas
connu.

- Le parcours d’achat est optimisé : I’acheteur est sollicité
de toute part, il consulte les offres faites sur internet. Sur
chaque point, la marque doit étre présente, pour donner
I'information et convaincre celui qui est en recherche
d’une solution de nettoyage.

Toutes ces informations nous ont permis de construire la
stratégie marketing que nous venons de mettre en ceuvre.
Aujourd’hui, nous avons la chance de pouvoir dire qu’ily a
un robot Dolphin pour chaque piscine. Nous pouvons nous
adapter a tous les besoins dans le domaine du nettoyage.
Ainsi, notre problématique était de faire connaitre au plus
grand nombre la solution de nettoyage du robot électrique,
et plus particulierement le Dolphin.

Nous avons donc conclu de réaliser une campagne de
notoriété sur « Dolphin ». Nous construisons cette notoriété par
le biais d’une campagne média importante et impactante,
qui fait parler de nous.

Nous avons opté pour un message qui permette de fédérer
autour de notre marque, afin que les gens se disent : « Je
veux un Dolphin !'». Nous avons axé notre communication B
to C sur les bénéfices des consommateurs et non plus sur les
caractéristiques des produits.

Pour cela, nous avons choisi une approche publicitaire
mettant en avant la force de la marque Dolphin en matiere
de robots, afin de susciter I'adhésion du public au produit
« parce qu’il est qualitatif, design, assure un nettoyage
optimum et propose un modeéle quelle que soit ma piscine. »
C’est ainsi que nous avons trouvé I'accroche : « Dolphin, le
robot champion de toutes les piscines. »

Pourquoi avoir choisi Philippe LUCAS ?

M-P. F : Nous avons voulu hous appuyer sur une personnalité
véhiculant une image conforme aux valeurs de notre
société, et nous avons fait appel a Philippe Lucas. C’est une
personnalité trés connue et charismatique liée au milieu de la
piscine, dont on ne peut contester qu’il soit dans I’exigence
et le résultat. Des valeurs que nous partageons. Nous avons
décidé de tourner une série de vidéos avec lui autour de
notre message publicitaire.

Dans ce message, nous avons créé un paralléle entre
I’entraineur de nageurs champions et I’entraineur de robots
Dolphin, réclamant la méme exigence de performances, sur
un ton humoristique décalé.

Nous y avons méme parfois glissé des phrases rappelant les
entrainements de natation, comme « Allez, touche le mur ! ».
Tous ces spots, assez courts, forment « la saga des robots
Dolphin ».

Magasin Debernardi Piscines - St-Alban-de-Roche (38)
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La communication trouvée, une diffusion digitale a été
choisie, relayée auprés des magasins de professionnels.

Quels sont les objectifs de cette campagne Dolphin ?

M-P. F : Les deux objectifs visés sont une contribution
significative & la notoriété de Dolphin et que cette notoriété
géneére du trafic dans nos points de vente.

Stéphane LEDRU : Notre objectif est effectivement double :
attirer du monde dans les magasins, pour acheter nos
robots de piscines, et donner envie a des revendeurs qui ne
vendent pas notre marque de devenir revendeurs Dolphin
en rejoignant « le Club » !

La publicité permet également de mettre en avant nos
revendeurs Elite, de leur procurer du tfrafic en magasin et
du trafic client, en les privilégiant sur notre site Dolphin, ou ils
apparaissent en téte de notre moteur de recherche.

Dans les magasins de vos revendeurs, on voit fleurir un peu
partout votre dispositif publicitaire...

M-P.F:Nous avons effectivement complété cette campagne
par un affichage de proximité dans les zones de chalandise.

S.L : La plupart des magasins ayant commandé en début
de saison et notamment les membres de notre réseau Elite
ont été équipés de notre PLV (drapeaux, tee-shirts, lunettes,
posters... De nombreux magasins ont joué le jeux Dolphin
(voir c-idessous).

Philippe Lucas est bien connu. Comment s’est passée
I'approche avec lui, le tournage des films ?

M-P. F : Cela s’est remarquablement bien passé. C’est un
personnage nhature et vrai, qui, au moment du tournage,
a participé activement. Il proposait lu-méme de refaire
certaines prises lorsqu’il trouvait que ce n’était pas parfait
et a été contributeur d’idées. Tout s’est déroulé dans une
ambiance trés conviviale, sérieuse et professionnelle.
I a beaucoup contribué a cette atmosphére. Cette
collaboration avec lui fut vraiment trés agréable et toute

I’équipe a pris beaucoup de plaisir dans I’aventure.

S’il fallait conclure ?

M-P. F : C’est le début d’une grande aventure avec une
campagne de communication d’envergure et«détonante ».
Le but est de marquer I'esprit des gens, les sensibiliser a la
marque Dolphin et faire en sorte qu’elle soit la référence en
matiére de nettoyage de la piscine. Il s’agit aussi de rassurer
le consommateur final, sur le fait que la solution de nettoyage
pour sa piscine, c’est un robot Dolphin ! Nous avons mis tout
en ceuvre pour pouvoir apporter les bonnes solutions et les
bonnes réponses aux propriétaires de piscine.

Eaux & Piscines du groupe Ozéo Piscines
St-Rémy-de-Provence (13)



RENCONTRE / DIALOGUE

Chez Maytronics, la gamme de robots électriques DOLPHIN compte plusieurs séries bénéficiant du
savoir-faire du constructeur. La totalité des pieéces de chaque robot DOLPHIN est garantie 2 ans et

Maytronics propose une réparation en 48h* en cas de panne.

La série DOLPHIN S : robots automatiques intelligents

Faciles a utiliser, trés maniables, ils sont compatibles avec
tous les revétements et adaptés a des longueurs de piscine
jusqu’a 12 m. Cing modeles avec systeme de déplacement
PowerStream, balayage Clever-Clean, flux d’eau
multidirectionnel pour une adhérence parfaite aux parois,
un filtre multicouche pour une haute qualité de filtration et le
brossage actif, pour éliminer algues et bactéries facilement.

Le systeme breveté
PowerStream :
navigation optimisée
et adhérence
permanente aux
parois

Le plus : une programmation intuitive du robot, en une
simple pression (modeéles S300 et S300i). Programme, durée
du cycle, plage hebdomadaire... Le robot peut méme étre
contrélé depuis un Smartphone, grace a I’appli MyDolphin™
(modéle S300i), pour un robot 100 % connecté !

Modeéles : S50, S100, S200, S300 et S300i.

Zoom sur le S50 : I’allié des petites et moyennes piscines.
Idéal pour les petits et moyens bassins, les bassins hors-
sol, ce robot léger (6,3 kg) et maniable nettoie en toute
autonomie le fond (plat) en un cycle de 1h30 quel que soit
le revétement.

La série M : performance

et robustesse

Congus pour des piscines de
10 & 15 m de long ou de formes
complexes, les DOLPHIN de
la série M sont garantis de
3 a 5 ans. Technologies de
pointe, avec le systeme
de balayage Clever-
clean, scan intelligent
pour une optimisation de
trajectoire (gyroscope
intégré sur M400 et M500)
et optimisation du cycle de
nettoyage, quelle que soit la forme de la piscine. Le double
niveau de filtration, ultra fin ou fin, soulage la filtration de
la piscine. Sur le M400 et le M500, la brosse active tourne
2 fois plus vite que la vitesse de déplacement du robot.
Programmation intuitive, contréle via Iappli MyDolphin™,
télécommande multifonctions (pour le M500) et systeme
Swivel anti-emmélement de cable, ajoutent encore plus de
confort a ces robots haute performance.

Modéles : M200, M400, M500, Liberty (sans fil) et Bio

(pour les bassins biologiques).

Le M400 : pour les piscines de
formes complexes

Les petites piscines ont aussi leur DOLPHIN,

avec la série E

Destinés aux petites piscines et piscines hors-sol, les robots
nettoyeurs de la gamme E Series sont légers, puissants et
faciles a manier. Un brossage actif sur tous les types de revé-
tements permet d’éliminer algues et bactéries facilement.
Pour une navigation et une adhérence optimisées, ils sont
équipés du systeme breveté PowerStream.

Le site www.robot-dolphin.fr présente toute la gamme de
robots Dolphin en détails et offre une aide en ligne au choix
du robot Dolphin le plus approprié.

* Hors délais de transport

UNE GAMME POUR PISCINES COLLECTIVES

Les robots DOLPHIN destinés aux piscines collectives
sont congus pour durer et garantis toutes

piéces de 2 & 3 ans. Des technologies

de pointe leur permettent d’offrir de

hautes performances aux grands

bassins. Navigation gyroscopique

avec compas €électronique,

modes de balayage

multiples, pour un nettoyage

systématique de tout le bassin.

Le Wave 200XL peut nettoyer

des piscines jusqu’a 33 m de

long en un temps record.
Le W20 quant a lui est
spécialement adapté
aux bassins peu
profonds, opérant

a partir de 20 cm

d’eau!

La programmation du
robot et le diagnostic

en cas de probleme se
font sur I’interface MMI
interactive, facilitant le fonctionnement et
I’entretien.

Wave 200XL

L'interface MMl interactive

Les fonctions « Drive to pool » et « Drive home »
dirigent le robot pour une entrée ou une sortie de
bassin automatique et sans effort. Les robots de
cette gamme,
parce qu’ils sont
confrontés a

une tache plus
ardue, possedent
des brosses de
circonstance :

une brosse en
spirale unique
nettoie la saleté
des 2 cotés du
robot et la renvoie
vers le conduit
d’aspiration, tandis
que 4 brosses
latérales sont
prévues pour venir
a bout des angles
du fond du bassin
(Wave 200XL et
Wave 300XL).
Modeles : W20, Wave 50, Wave 100, Pro 2x2,
Wave 200XL et Wave 300XL

Wave 100
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. LINERS ET MEMBRANES ARMEES :

ou en sont |'offre et le marche ?

Champion des revétements de piscine, le liner affiche une excellente progression (parfois a 2 chiffres
selon les acteurs), en raison a la fois d’'un marché de la construction de piscine a nouveau en pleine
santé et d’'une perspective florissante pour la rénovation.
Mais si la surface de liners posée chaque année représente encore le double de celle enregistrée
par les membranes, la progression de ces dernieres semble étre un peu plus rapide, avec un nombre
d’acteurs grandissant sur le marché. Etat des lieux...

Quelle place et quelle évolution pour ces revétements ?

Certes, le marché de liners reste typi-
guement francais et, face d un mar-
ché ou les frontieres ont tendance a
se diluer, on peut s’imaginer voir une
place grandissante pour la membrane.
Mais la situation n’est pas si simple.

* Tout d'abord en raison de I'impor-
tance du marché de la rénovation.
Devant les liners a remplacer, deux so-
lutions peuvent s’ offrir & vos clients : soit
un changement a I'identique, avec un
nouveau liner, pour un investissement
« minimum » ; soit un remplacement
par une membrane armée, pour un
budget plus élevé, mais aussi pour une
plus grande durabilité.

Bien souvent, on le sait, le choix du
client s’oriente vers le moins disant,
mais I’éducation du client, le bon dia-
gnostic et le conseil du professionnel,
peuvent faire basculer la décision.

e Ensuite, le « probleme » de la pose.
La formation, strictement indispensable
a la mise en ceuvre de la membrane,
n'est pas toujours suffisante du coté
des formateurs, ni suivie de facon suf-
fisamment assidue du coté des pisci-
niers formés. Le résultat est malheu-

En passant d’'une destination presque
exclusivement orientée vers la collectivité,
a une application en piscines privées,
la membrane a su considérablement étoffer
son offre esthétique ces derniéres années.

reusement évident : les désordres et
mises en cause pour malfacons ne sont
pas rares. Ce point joue en faveur du
liner qui, quant a Iui, bénéficie d’'une
pose plus simple et surtout beaucoup
plus rapide. Et pourtant, avec une for-
mation de qualité pour la membrane,
la tendance s’inverse et c’est alors une
véritable valeur ajoutée pour le pisci-
nier...

* Tendance coloris : le sable
et le gris, pour le liner comme
pour la membrane”

e Enfin, on constate les effets de la
réglementation dans la progression
du marché des liners et membranes.
En effet, les réglementations euro-
péennes a but de protection de I’'en-
vironnement ont considérablement in-
fluencé, depuis plusieurs années déja,
la fabrication des liners et membranes.
En retirant la plupart des composants
« nocifs », la résistance des revétements
s’était amoindrie. Aujourd’hui, les re-
cherches constantes d’amélioration
ont permis de trouver des substituts, qui
assurent a la fois une excellente durabi-

Virginie BETTATI

lité, mais aussi une meilleure tenue des
pigments. Ces nouvelles contraintes de
fabrication, ont également dd s’adap-
ter aux nouvelles habitudes de traite-
ments (automatismes, présence de
volets...), ainsi qu’aux « accidents »,
provoqués par de mauvais dosages de
produits chimiques. Bref, la vie est de
plus en plus dure pour les revétements
face a des usagers peu conscients des
conséquences de leurs interventions
d’apprentis chimistes.

Fort heureusement, les fabricants in-
terviewés travaillent d’arrache-pied a
la recherche de nouveaux produits,
comportant des composants inno-
vants, avec la plus parfaite innocuité
pour I’environnement. Pour [|'anec-
dote, Soprema a pu récemment mettre
au point dans son laboratoire (ne
comptant pas moins de 30 personnes)
des membranes a base d’algues pour
rénover les bassins des dauphins de
Marineland. La qualité « alimentaire »
du revétement autorise toujours les
mammiféres a détériorer la membrane
par « grignotage » mais, au moins, sans
aucun risque pour leur santé !

Qui sont les acteurs ?
- Principaux fabricants de la matiére premiére pour liners

ou membranes : DLW delifol, Renolit, CGT, Soprema,

Wood...

Haogenplast, Alkor Draka, Elbtal Plastics...

- Principaux concepteurs de liners et distributeurs de
membranes armées :
delifol, DEL CLASS CEC, Procopi, Fluidra, SCP, Linov,

APF, Nextpool (Albon), DLW

A SAVOIR

La norme européenne (EN 16582-1,
EN 16582 2 et 16582-3) est en vigueur depuis
octobre 2015, en matiére de résistance a la
glissance dans les piscines a usage familial.

La membrane armée 3D Alkorplan 3000
Touch de Renolit, en 2 mm d’'épaisseur
(200/100), a remporté un important succes
surle marché, notamment de la rénovation.
Sa pose « bord & bord » évite toute visibilité
des soudures, ce qui est tres apprécié des
architectes et décorateurs pour leurs clients
particuliers.
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Grégory HEMON, Directeur Commercial France

pour le secteur Etanchéité Piscine Renolit France

* RENOLIT est une enfreprise internationale de prés de

4 500 salariés dans le monde, spécialisée dans la fabrication
de films PVC, pour des applications techniques dans de trés
nombreux domaines : Design, Ameublement, Automobile,
Médecine, Etanchéité, Toiture, Génie civil et Piscine.

Les synergies entre ces divisions nous permettent ainsi de faire
bénéficier le marché de la piscine, des dernieres innovations
du Groupe.

Nos sites de productions, repartis & travers le monde,
sont chacun un véritable spécialiste dans leur métier.
Pour I'étanchéité, c'est a Barcelone que nous produisons
I'ensemble des produits piscine. Cette implantation historique
permet d'alimenter facilement la France, I'Espagne et le
reste de I'Europe en quelques heures.

Notre pays, premier marché européen, enregistre un volume
de plusieurs millions de métres carrés de liners et membranes
armées. Malgré un volume de constructions sensiblement
en baisse, les volumes de nos produits d'étanchéité sont en
progression permanente. On comprendra alors facilement
que le marché de la rénovation pése aujourd'hui lourd dans
la balance et que nous nous devons d'apporter des solutions
techniques a cette demande croissante. Le TOUCH, est l'une
d'entre elle. Seule membrane sur le marché d'une épaisseur
de 2mm, elle s'adapte a tout support, et permet une soudure
bord a bord. Outre ses qualités techniques, esthétiquement
il s'agit d'un produit trés tendance, reproduisant I'ambiance

d'un bassin naturel. Une tres belle

réussite pour le groupe qui propose

de plus en plus de modéles.

Si notre métier se professionnalise

de plus en plus, le marché de

I'étanchéité est particulierement

exigeant et s'adresse aux pisciniers

avec une réelle expertise.

Aussinous appuyonsnotre démarche

sur une action de prescription de nos

produits, en allant recueillir les impressions des pisciniers sur le
terrain, leurs bonnes idées et leurs critiques, afin de garder
comme seule "guide line" la satisfaction de nos clients.

Nous savons aussi malheureusement qu'une mauvaise
application sera aussi une tres mauvaise publicité pour nos
produits.

Aussi en 2017, nous avons doublé le nombre de centres
de formation en veillant & une répartition géographique
pertinente de facon a toucher le plus grand nombre de
professionnels. Le calendrier de nos formations 2017-2018
est d'ores et déja établi pour les lycées de Pierrelatte et de
la Roche-Sur-Yon. Nous disposons aussi d'une académie
de formation & notre usine de Barcelone, usine que nous
sommes toujours heureux de faire visiter en partenariat avec
nos distributeurs PROCOPI et APF. »

info@renolit.com / www.renolit.alkorplan-touch.fr
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. LINERS ET MEMBRANES ARMEES : ...

Ou en est |I'offre et le marche ?

Esthétique : la membrane a fait sa révolution

Le liner n’a plus I’exclusivité des coloris, frises et motifs. quelgues améliorations en raison de I'influence du prisme
La preuve avec Soprema, qui vient de mettre au point de l‘eau) est également a I'étude ! Le particulier peut aussi
une membrane « Pierre de Bali »... reprenant, comme son  Uliliser une application lui permettant de choisir sa finition de

nom l'indique, un motif figurant des pierres aux tonalités revétement et de visualiser le rendu et la couleur de I'eau,
grises trés tendance. Le fabricant travaille aussi sur des le tout lors d’une expérience ludique et trés naturelle ! Et chez

approches esthétiques métalliques, avec des coloris cuivre ~ Renolit, les versions 3D, comme leur nom Iindique, offrent un
et aluminium. Une version « phosphorescente » (requérant  relief trés attractif qui sait jouer avec le mouvement de I'eau.

Quant a la membrane 3D Alkorplan 3000 Touch de
Renolit, elle flirte avec le sublime grédce & son visuel
et son toucher, inspirés de la pierre naturelle, obtenus
gréce a la technique de gaufrage en 3D. L'imprimé
procure la sensation de nager dans un bassin naturel
au milieu des montagnes ou dans un lagon des
Caraibes. La membrane est protégée par un vernis
acrylique multicouche, contre les rayons UV, les taches,
I'abrasion et les rayures.

Cédric FORCE,
Directeur de marché Piscine Europe Soprema

Spécialiste de I’étanchéité dansle par an pour former environ 50 poseurs chaque année.
batiment, Soprema, en rachetant Et les stages sont pleins ! Il faut avouer qu’une politique de
Flagpool en 2008 (d’implantation coUt trés attractif a été voulue par la marque (500 euros les
romaine), s’est fait une place dans 3 jours) !

le monde d? la piscine, mérpe sl fqut qussi absolument que les pisciniers éduquent leurs
pour ce geant, ce marché ne  cjienfs Un livret de 8 pages sur I'entrefien de la membrane
représente qu’une treés faible part o gjnsi été mis au point. Incidence du pH, du fraitement,

de stoir chiffre d’affaires global gfc. tout y est expliqué pour éviter les dégradations et
(5 millions d’euros seulementsurles  pqpparition de taches ! »

presque 3 milliards du groupe). Sa
fabrication se concentre surla
membrane armée, avec une
gamme trés large comportant
plus de 30 couleurs !

Si Soprema Piscine annonce une position dominante en
Italie, en Espagne et au Portugal, son implantation en
France reste relativement récente. C’est en 2013 que
la marque commence son offensive en instaurant une
politique de vente directe aux pisciniers.

Bref, la montée en fleche de la marque est
impressionnante puisque Cédric Force nous déclare
avoir multiplié ses ventes par 4 en seulement 2 ans !

En 2017, une nouvelle marque est créée avec
Sopraliner. Plus « pro », plus souple, comportant plus
de pigments et affichant une résistance accrue, cette
membrane se destine cette fois-ci a passer par le circuit
des distributeurs. Déja, le succes semble au rendez-vous
grace a une équipe commerciale particulierement | sopraiiner se décline en une gamme courte de 7 couleurs en standard,
disponible. 7 couleurs en version vernie, 7 en antidérapante et 7 en PVC liquide. Ici,
Pour Cédric Force, comme pour tous les fabricants et la derniere nouveauté « Pierre de Bali». Il s’agit d'un décor de pierres, en
distributeurs de membranes, le probléme demeure différents fo}ns de gris,.mélonf des carrés de 30 x 30 cm, des (ec:_fongles
dans la pose, ou plutdt dans la formation. Leur centre et des carrés plus petits. Cette membrane 150/100¢ peut aussi bien étre

de formation [GE D don ntre 6 et 8 ion posée sur le fond et les parois, que sur le fond assorti & des murs de couleur
& elin=ttiolal e e =5 | plie] pleiis (e Plne (SN ES I SIS yars i rendu, extraordinaire, évoque un minéral noble, comme ceux
que I'on trouve en Asie du Sud-Est.

info@flagpool.fr / www.soprema.fr
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Cédric et Jean-Luc MARCHAL
Responsable commercial
et Responsable France pour DLW Delifol

Wle probléme de vieilissement du liner, accru par les
récentes réglementations qui ont fragilisé sa fabrication
en intervenant sur les formules de composition, ouvre de
belles perspectives pour la membrane. Partant du principe
« qui peut le plus peut le moins », la membrane offre donc
une solution tres qualitative pour le revétement de bassin,
mais aussi une réponse durable, aussi bien en piscine privée
(puisqu’'une membrane endommagée peutseréparer) qu'en
piscine collective (puisqu’elle oppose une trés bonne résis-
tance au vandalisme). Il faut signaler également ses qualités
antidérapantes. DLW delifol, depuis la création du premier
antidérapant 190/100¢, présente les normes antidérapantes
A, B et C (contrairement & nos confréres avec seulement
lanorme C) quipermettentune sécurité optimale, notamment
dansle domaine public et collectif, de plusen plusréglementé.
Et 'on imagine qu’il en sera prochainement de méme pour
les piscines privées.

Il faut donc travailler pour proposer un produit exceptionnel.
Chez delifol par exemple, nous développons les pistes
qui nous permetfront de ne foujours pas utiliser de vernis
protecteur... celui-ci provoquant un effet « loupe » assez
nuisible pour la durabilité de la membrane. La résistance
aux produits chimiques (et aux accidents qu'ils entrainent
immanqguablement) est également une source perpétuelle
d’'améliorations pour nos chercheurs. Les paramétres du
TAC et les effets du traitement au sel sont pris en compte
pour I'élaboration d'un produit résistant... mais doivent |'étre
aussi par les utilisateurs qui devraient obligatoirement étre
éduqués par les pisciniers !

Nous souhaitons par ailleurs, comme tous nos confréres,
intervenir sur le probléme de la formation. Certes, celui-ci
est crucial, mais il est encore plus problématique que I'on

NGD playa arena

Cette piscine a débordement a été revétue d'une membrane
armée 150/100¢ NGD Mosaique Crient. C'est ['une des imitations
de mosaique les plus réalistes du marché, offrant un rendu
remarquable.

La banquette, caillebotis pour volet immergeé, est réalisée avec

la membrane armée NG unie Vert Caraibe et I'escalier en NGP
antidérapant Vert Caraibe, pour un résultat esthétique du plus bel
effet visuel : les marches de I'escalier d'angle semblent flotter au
ras de l'eau.

DOSSIER TECHNIQUE

pourrait le croire. En effet, les formateurs manquent parfois
cruellement de formation | Dans ce cas, comment espérer
parvenir & une professionnalisation correcte | En 23 ans de
formation (et 35 ans dans le métier de la piscine), Jean-Luc
Marchal pense avoir fait le tour de la question pour savoir que
tout estimportant : la mise en ceuvre, la finition et I'esthétique.
Rien ne doit étre laissé au hasard, et surtout pas le temps a
y consacrer. C'est d’ailleurs, ce qui a permis chez nous, de
ne pas avoir de litiges (fuites, probléeme de soudure, odeur
du pvc armé...). Il faut absolument atteindre I'excellence
pour la pose de ce produit (qui bénéficie d'ailleurs,
rappelons-le, d’'une norme de pose Afnor T 54 804 et d'une
norme européenne qui sera trés prochainement mise &
jour).»

delifol-france@wanadoo.fr / www.delifol.com

Le savoir-faire d'un poseur de membranes armées assure une
considérable plus-value a la profession de piscinier. Ici, en
formation chez delifol. Grdce a sa membrane armée sans vernis,
il est possible de réaliser une soudure basse température sans
odeur de plastique, ce qui représente un confort réel pour les
poseurs. Résultat : un important gain de temps et la certitude de
I'étanchéité.

Special PROS r°z3 - 17


mailto:delifol-france@wanadoo.fr
http://www.delifol.com

Patrick NEGRO,
Responsable Marketing chez NEXTPOOL

“Chez Nextpool, avec Albon, nous
tentons d'évaluer la ventilation des
revétements vendus : sur les liners
en 2016 par exemple, 70 % seraient
a destination du neuf et 30 % iraient
a la rénovation. Ces données ne
pourront qu'évoluer : on constate
que sur certains secteurs, comme en
Rhéne-Alpes, 2 bassins sur 3 sont en
attente de rénovation.

Au sujet de la rénovation, il est délicat

d'établir un diagnostic avant méme
la pose du revétement final. Difficile en effet pour les pisci-
niers d'établir un devis en remplacement d'un liner alors qu'’il
ne sait pas vraiment ce qu'il va trouver lors de la dépose !
Nous ne tarderons pas & voir proposer de la part des fabri-
cants une offre spécifique rénovation, incluant des outils et
produits de nettoyage du bassin, des feutres et accrochages
adaptés, des liners anti-migration ; les fabricants de matiere
doivent s'y intéresser, largement incités en cela par l'explo-
sion du marché de la rénovation.

En attendant, ce sont les nouveaux coloris qui animent
I'offre, ainsi que la gestion des délais. Le liner reste un produit
stratégique, et sur Albon, nous mettons tout en ceuvre pour
permettre aux professionnels de tenir leurs plannings.

Les produits, liners ou membranes, s’adaptent incontesta-
blement de facon de plus en plus pertinente aux nouveaux
besoins. Les matiéres sont améliorées pour correspondre
aux montées en température, aux systémes de chloration
et aux conséquences de la mise en place de couvertures
qui viennent changer la donne. Malgré des conditions plus
agressives, liners et membranes offrent plus de résistance
aux UV et au vieillissement. Les membranes armées issues
de notre confection ont fait 'objet de recherches afin de
réduire les dégazages et les émissions de fumées.

Tendance absolue : le gris. Ici avec la membrane armée vernie
Perfect Finish 3000, calandrée en deux couches de polychlorure
de vinyle souple (PVC-P), avec armature interne en fissu polyester
et protégée par des vernis supérieurs. Elle bénéficie des propriétés
protectrices de plusieurs couches de vernis supérieur.

Doc Nextpool.

Nous avons aussi travaillé, avec nos fabricants, sur la
soudabilité qui permet de réduire les temps d'installation et
d'améliorer la qualité et le rendu final. Nous estimons que sur
10 bassins vendus, 2 ou 3 seront équipés de PVC armé.

A ce sujet, il faut reconnaifre une attention sur les conditions
de recyclage des revétements assurées a 100 % depuis
2 a 3 ans : l'intégralité des chutes de liners sont traitées et
recyclées. Il est vrai que pour les pisciniers qui procedent
a un retrait de liners usagés, le cycle de ftraitement est
beaucoup moins facile & suivre, d'autant qu'en fonction
de leur situation géographique, ils sont souvent confrontés a
une absence de structures adaptées | L'acces a un centre
de recyclage n'étant pas possible pour tous, comment donc
inciter @ ce comportement écologique 2 Une démarche
nationale fait défaut en France, confrairement & ce que
I'on peut constater dans certains pays européens. Il faudrait
encourager les initiatives économiques en ce sens et suivre
systématiquement la FPP dans ses propositions de recyclage
pour I'intégralité des produits « piscine.

contact@nextpool.com / www.nextpool.com
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Christophe DURAND, Directeur Marketing
et Communication chez PROCOPI

“Avec une distribution de

550 000 m? de membranes

armées, Procopi est l'un des

leaders de ce marché.

Il faut dire que cette position a

une origine historique, puisque

c'est 'un des fondateurs de

Procopi, Jean-Marc  Latreille,

ancien Agent commercial de

la Division Etanchéité de chez

Solvay (désormais RENOLIT), qui

a introduit ce revétement en

France, et plus particulierement,

en région Rhéne-Alpes ou il reste encore particulierement
bien implanté |

Méme chose pour Philippe Bach, aufre co-fondateur de
Procopi, qui a été I'un des premiers a fabriquer des liners
en France dans les années 70.

Procopi fabrique des liners depuis 40 ans en Bretagne et
dispose d'un stock conséquent de membranes armées
et accessoires périphériques dans chacune de ses
12 agences,

Des choix stratégiques, qui permettent actuellement
une progression a 2 chiffres, tant sur les ventes de liners,
que sur les ventes de

membranes armées,

sachant que, pour ces

dernieres, cette évolution

concerne essentiellement

la membrane haut de

gamme. On reconnait

pourtant que le marché

est trées disputé et

qu'une guerre des prix

est incontestablement

ouverte, en raison de la

multiplication des acteurs.

L'une des solutions reste Lamembrane 150/100° de

d’inviter les professionnels Procopi:une couche de vernis
qu cceur des sites de 8 microns sur face interne, pour
production afin - qu'ils une grande facilité de nettoyage,

. ti ~ une parfaite protection des
RUSSENIYUGSECIPCIIEIIES pigments et une grande résistance

de la qualité » affrme & aprasion. Elle est proposée
Christophe Durand. en 8 coloris unis, imprimés et en
Aujourd’hui, il insiste donc version « relief », avec bandeaux
trés logiquement sur les ef frises.
indispensables expertise et savoir-faire qu’il faut apporter
pour la confection des liners, comme pour I'offre de
formations proposée pour la membrane armée. Pour
cette derniére, on constate d’ailleurs que les formations
dispensées sur Rennes, Paris, Bordeaux, Lyon et Marseille
sont de plus en plus demandées. Christophe Durand
souligne le fait que le marché doit permettre aux pisciniers
de dégager des marges importantes et que, de ce fait,
un positionnement haut de gamme doit étre privilégié.
« L'expérience et la connaissance des liners et des
membranes armées ont fait évoluer la demande
professionnelle et les cahiers des charges techniques, afin
que les produits développés correspondent parfaitement
aux attentes des consommateurs, fant en fermes
d’esthétisme que de fiabilité.
L'orientation prise concernant les revétements de
bassin est clairement déclarée : « Parvenir a une qualité
autorisant la proposition de garanties exceptionnelles
sur le marché. En effet, pour ses liners Superliner 85/100¢
V2F (vernis 2 faces), Procopi offre des garanties de 15 ans
sur I'étanchéité, de 10 ans sur la résistance aux taches,
une résistance au chlore (jusqu’'a 3 ppm, pH 7.2) sans
décoloration, le tout jusqu’a une température de 35 °C.
Encore un atout : une indemnité forfaitaire de manceuvre
est accordée au piscinier en cas de non-conformité.»
marketing@procopi.com / Www.procopi.com
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Stéphane FIGUEROA

Directeur Général de FLUIDRA Commercial France,

FLUIDRA Industry France & FLUIDRA Belgique

Le marché francais, qu'il s'agisse du
liner ou de la membrane armée est
sans conteste en trés grande progres-
sion, affrme Stéphane Figueroa. Une
situation dont il ne peut que se réjouir
alors que les marchés espagnol et
portugais, fiefs du Groupe FLUIDRA,
restenten berne pour cesrevétements
(avec un attachement tradition-
nel au carrelage et a la mosaique).
Il constate que la membrane ar-
mée affiche une envolée, sans
doute pour plusieurs raisons
® Tout d’abord, on le sait, grdce a I'excellence du marché
du neuf et de la rénovation qui entraine dans son sillage bon
nombre d'embellies pour les équipements de piscine. Ensuite
parce que la membrane armée est particulierement résis-
tante aux eaux chaudes, de plus en plus fréquentes en rai-
son de I'équipement de pompe a chaleur qui a su s'imposer
en piscines neuves comme en piscines rénovées. Enfin, du
fait que la membrane armée est immédiatement disponible
au sein de nos 17 agences (France & Belgique), alors que
le liner requiert toujours un délai de fabrication qui s'impose
au piscinier ». Pour cette raison, FLUIDRA Industry s'efforce de
livrer sous 5 jours les liners commandés et ce, grce d une
fabrication assurée seize heures par jour (et on pense passer
aux 3 x 8 1), mois d'aolt compris | Car, c'est un atout non né-
gligeable, FLUIDRA Industry assurera NON-STOP, tout I'été, les
fabrications de produits sur-mesure.
Avec un liner fourni par Renolit depuis 20 ans et une

Chez Fluidra, le liner Sensation 75/100¢ est doublé d’un vernis

de protection qui lui conféere des qualités exceptionnelles mais
également, préserve sa beauté.

Aucune déformation, ni pli, garantis jusqu’a une température

de I'eau a 33°C. Il résiste au vieillissement d0 aux UV, ala
décoloration, aux micro-organismes, a I'abrasion, aux rayures et
aux agents tachant. 3 imprimés contemporains : Graphite, Minéral
et Dune.

membrane armée fabriquée en exclusivité par Alkor Draka
(unique fabricant francais) pour FLUIDRA France, I'entreprise
s’attache a faciliter au maximum la vie des professionnels.
Et ce n'est pas tout I Afin de les accompagner au mieux
et de leur proposer un service de qualité, des sessions de
formation sur la thématique "Pose de la membrane PVC
armé" leur sont proposées par niveau, en collaboration avec
le fabricant Alkar Draka. Enfin, FLUIDRA France propose aux
professionnels des exclusivités (sur 2 coloris : Gris et Beige
pour le liner, par exemple), des délais trés courts, mais aussi,
des idées pratiques, comme la vente de membrane armées
antidérapantes a la coupe. Un service qui évite aux pisciniers
un stockage inutile et offre une réactivité hors-pair pour
répondre aux besoins de leurs clients I»

marketing@fluidra.fr / http://pro.fluidra.fr
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Procopi propose dans le
catalogue Aquareva, I'Aqualiner
75/100¢. Ce revétement garanti

10 ans, résistant jusqu’'a une
température d'utilisation de
33°C, est produit depuis plus de

40 ans dans son usine francaise.

Il se décline en 6 coloris unis
tendance, 6 coloris d'escaliers
antidérapants (les seuls de
classe C —norme européenne EN 15288-1), 6 imprimés, le tout &
coordonner avec 20 frises et bandeaux.
Autre produit : le Superliner V2F, de 85/100¢, résistant & une
utilisation jusqu’'a 35°C.

En 20 ans, APF a su s'imposer comme une référence dans la

fabrication de liners sur-mesure Made in France.

Iy a 2 ans, APF présentait sa gamme de liners nacrés :

6 motifs au design exclusif. Désormais, 3 de ses motifs se déclinent

en PVC 150/100¢ nacré : Blanc adriatique, Bleu turquoise et Gris

perle.

Cette membrane armée haut de gamme est dotée d’'un vernis

de protection qui:

- Evite 'apparition de taches liées aux bactéries,

- Protege la membrane des rayons UV et évite son vieillissement
précoce,

- Repousse la saleté et facilite I'entretien de la ligne d'eau,

- Agit comme un bouclier contre les frottements et les rayures.

La membrane Proflex est
proposée en version unie

(8 coloris), vernie (5 coloris),
imprimée (3 motifs) et
antidérapante (7 tonalités
avec micro plots pour sécuriser
les marches).
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Trés tendance, les revétements gris ont su donner une nouvelle
dimension aux bassins, qu'ils soient contemporains ou classiques,
avec une exceptionnelle couleur d'eau. Ici le liner gris foncé
d’Astralpool.

Proflex d'Haogenplast, chez SCP, est une membrane renforcée
dont I'une des particularités est d'intégrer des biocides.

Ces dernieres empéchent la prolifération des bactéries. Dans les
tests réalisés par des laboratoires externes, il a été démontré qu'a
une température constante de 30° C et une humidité de 100 %,
elle ne présentait aucune prolifération des bactéries Aspergillus
Niger, ni Pénicillium funiculosum, pendant 90 jours.

Une autre de ses caractéristiques importantes est la protection
‘winshield’ UV, sous la forme de couches de laque de protection
contre la décoloration due au soleil.

Elle est de plus facile & poser grace a sa maille souple

et & sa haute teneur en plastifiant.

Le liner : un atout décoratif incontestable pour vos clients, qui
apprécieront son effet bluffant... pour un co0t restreint | Nextpool.



Clément CHAPATON, Président d'APF

Avec 17 000 liners fabriqués et 400 000 m? de membranes
vendues en 2016, APF est certes le principal acteur sur le
marché. Ce spécialiste de I’étanchéité de la piscine (ce sec-
teur représentant 1/3 de son CA), a la téte de la plus grosse
usine d’Europe de conception de liners, porte un regard
frés positif sur I'évolution de ces revétements, tous deux affi-
chant une progression a deux chiffres (méme s’il est vrai que
la membrane, plus récemment apparue en piscines indivi-
duelles, profite d'un démarrage en force inhérent aux nou-
veaux venus !). Il faut dire qu’avec un parc installé de liners
d’environ 600 a 700 000 bassins (avec un pic d’installations
entre 2003 et 2005), le potentiel offert par la rénovation est
d’importance... d’autant qu’un liner peut en remplacer un
autre, mais aussi intervenir en rénovation d’une coque par
exemple. Méme chose pour le neuf, puisque I’on peut esti-
mer aujourd’hui que le liner et la membrane représentent 70
a 80 % des installations !

® le marché est en perpétuel mouvement, mais il est sans
conteste destiné & encore progresser, indique Clément
Chapaton. Il ne faut d’ailleurs surtout pas opposer liner et
membrane. Chacun d’'eux apporte aux clients finaux les
qualités attendues. A ce sujet, il est important de mettre en
exergue la qualité Made in France. Il suffit pour cela de com-
parer les fabrications de liners avec celles des Etats-Unis, oU
le liner est considéré comme un produit « jetable », trés faci-
lement remplacé et avec une pose approximative tolérée!
D'ailleurs, 75 % des liners fabriqués outre-Atlantique sont &
destination de la rénovation, alors que chez nous, le chiffre
ne s'est élevé, si l'on peut dire, « qu'a » 40 % | Cet état de
fait nous a d’ailleurs conduits & mettre au point un liner « spé-
cial rénovation » particulierement performant : le Dreamliner
2030, qui devrait rapidement représenter 50 % de nos ventes.
Celui-ci a la particularité d'étre verni sur ses 2 faces. La pre-
miere, coté eau, reste classique, alors que la seconde, cété

parois, a I'avantage d'éviter toute

migration de bactéries. Celles-ci

étant en général présentes en abon-

dance en cas de rénovation.

S’agissant de la membrane (nous

proposons les marques Alkor et

Hydroflex), nous nous attachons

a disposer d’un stock conséquent

(environ 60 000 m?) afin d’assurer une

disponibilité optimale & notre clientéle.

Pour chacun des deux revétements, il faut bien évidem-
ment insister sur I'importance de la formation. Poser un liner,
comme une membrane, ne s'improvise pas. Les pisciniers en
sont bien conscients et, aujourd’hui, on peut dire que toutes
nos sessions affichent « complet ». Il suffit de constater qu’un
poseur de membranes bien formé ne fait quasiment plus
que ¢a, pour se rendre compte de la spécialisation de cette
activité.

Enfin, j'aimerais évoquer la qualité méme de la composi-
tion des liners et membranes. Notre position de leader nous
permet de remonter une information ferrain essentielle au-
prés de ces « chimistes », qui restent la plupart du temps des
concepteurs de formules pour des utilisations & destination
du batiment. L'étanchéité de piscine restant une activité an-
nexe pour ces géants, il est important qu'ils puissent prendre
en compte les évolutions et nouvelles habitudes concernant
le traitement d'eau (et notamment la généralisation des au-
tfomatismes), aux conséquences inévitables sur la durabilité
et I'esthétique de leurs fabrications. Nous avons d’ailleurs pu
intervenir dans la mise en point de revétements a pigmen-
tation renforcée, trés sensibles pour les coloris foncés frés en
vogue ces derniéres années, afin de leur offrir une tenue au
vieillissement renforcée. »

marketing@apf-france.com / www.apf-france.com
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Valérie COUTARD
Responsable Marketing
Produits chez DEL

Chez DEL - Méme si a I’évidence
le marché francais reste le premier
marché tant pour le liner que pour
la membrane armée - on remarque
un développement du marché
belge, mais aussi du marché
portugais, notamment pour la
membrane. Historiquement tres
attaché au carrelage, ce dernier
retrouve dans la membrane des qualités de durabilité et
de résistance.
Pour le liner, le marché francais est aujourd’hui porté par le
marché de la rénovation. Nous pouvons également noter
que les services jouent un role essentiel dans le choix du
produit (délai de fabrication, garanties...). »
Valérie Coutard nous signale a juste titre que « I'important
marché de la rénovation ne saurait étre abordé de la
méme facon que celui du neuf. En effet, le client final a
déja vécu avec son revétement. Il est déja averti de sa
tenue, de son vieillissement et aura tendance a rechercher
de plus amples informations. Il sera donc plus exigeant, tant
en ce qui concerne la qualité (recherche de garanties),
que la pose (expérience et savoir-faire requis). Une montée
en gamme sera donc logiquement plus facile a proposer
pour le piscinier, méme si des conseils et un argumentaire
solide seront souvent exigés.
Les pisciniers restent dans fous les cas les meilleurs
prescripteurs en matiére de revétement. »

Le liner beige, une valeur slre, tant pour les réalisations neuves
que pour les rénovations. DEL.

Sur un tout autre sujet, Valérie Coutard observe que
«les tendances esthétiques sont aux valeurs sdres, d’ailleurs
en phase avec celles de la décoration extérieure. Le gris
et le beige représentent des tonalités dont on ne se lassera
pas. Cette prudence dans les choix n'empéche pas
d'étre toujours a la recherche de nouveautés esthétiques,
notamment en ce qui concerne les effets texturés (comme
avec le « cuir froissé » par exemple). Il faut étre a I'écoute
et savoir exploiter les tfendances.

DEL est tres attentif au choix des fournisseurs de matiere de
membranes et de liners. En collaboration avec ces derniers,
des produits exclusifs ont été développés. Par ailleurs, afin
de valider les produits nous n’hésitons pas a faire participer
des professionnels a des tests (pose, durabilité...).

Pour ce qui est du liner, nous invitons régulierement nos
clients a visiter nos ateliers de fabrication. C'est en effet,
le meilleur moyen de se rendre compte du savoir-faire de
DEL et du soin apporté a la confection sur-mesure.

Le sur-mesure prend tout son sens chez DEL car & chaque
liner fabriqué, nous mettons un point d'honneur & réaliser
une confection parfaitement ajustée. »

contact@fija-group.com
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Bertrand GIROD, Directeur du
Développement de la société ELBTAL

¥ ELBTAL PLASTICS, connu sur le
marché de la piscine avec sa gamme
de revétements PVC ELBE Blue Line®,
a lancé cette saison sa nouvelle
membrane armée Elite®. Il s’agit d’un
revétement pour piscine “premium”
du fait de sa résistance aux taches.
Les tests montrent que la résistance
aux taches est 300% meilleure que la
concurrence.

D’une part, 'apparition de taches est

fortement diminuée, en particulier

au niveau de la ligne d’eau ou se
concentrent les salissures de la piscine. Et d’autre part, elle
est tres facile a nettoyer, car elle empéche la pénétration
de crémes solaires, produits cosmétiques au autres produits
chimiques qui pourraient salir ou décolorer la surface.

Cette nouvelle membrane rend la maintenance de
la piscine plus facile. Un entretien moins exigeant rallonge
la vie utile de la membrane armée.

Elle dispose d’une garantie de 15 ans pourl'imperméabilité,
et 5 ans contre la décoloration par le chlore et également
5 ans contre I'apparition de taches.

De plus, Elite® est I’'unique membrane armée pour piscine
sans phtalates ! Le phtalate est une substance utilisée
dans le plastifiant depuis 50 ans. Pour la premiére fois,
cette substance est maintenant remplacée par d’autres
éléments plus vertueux dont I'objectif est de protéger
encore plus la santé des baigneurs.

Disponible en 5 couleurs : Deep Sea, Blue Sky, Sand Beach,
Arctic White et Grey Rock.

Arctic White

Blue Sky

Tout nouveau chez Elbtal Plastics, la membrane armée

Elite®, dont la particularité est de présenter une résistance
exceptionnelle aux taches.

D’une part, leur apparition est fortement diminuée, en particulier
au niveau de la ligne d'eau, ou se concentrent les salissures de
la piscine, et d'autre part, la membrane est tres facile & nettoyer,
car elle empéche la pénétration de crémes solaires, produits
cosmétiques au autres produits chimiques, qui pourraient salir ou
décolorer la surface.

A noter également : une fabrication sans phtalate.

Disponible en 5 coloris, elle offre une garantie de 15 ans pour
I'imperméabilité, et de 5 ans contre la décoloration par le chlore
ef I'apparition de taches.

www.ELBEpools.com

DOSSIER TECHNIQUE
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. LINERS ET MEMBRANES ARMEES : ...

Ou en est |'offre et le marche ?

Emmanuel DE CARVALHO
Dirigeant associé de Wood

Spécialiste des couvertures de piscines, les
fréres de Carvalho de Wood souhaitaient
ajouter une nouvelle corde a leur arc !
C’estchose faite depuisce débutd’année
2017, avec la distribution de la membrane
armée 150/100¢ « Titan » de chez Soprema
(ce fabricant compte donc désormais
4 distributeurs sur le territoire francais) et
avec la fabrication de liners avec la feuille
75/100¢ Alkorplan de chez Renolit. Une
entrée dans le monde du revétement de bassin par la grande
porte, avec ces deux grands fabricants faisant référence sur le
marché, dont peut se féliciter Emmanuel de Carvalho :

“Notre objectif est de continuer & offrir & nos clients pisciniers
un service attentif et une réactivité optimale avec cette
nouvelle activité. Pour les liners, avec des délais de livraison
toujours respectés et une qualité d'exécution qui sera assurée
par notre toute nouvelle unité de production de 4 000 m2
Pour les membranes, avec des formations qui débuteront des
cet automne.

Il était important pour nous de proposer a la fois une offre de
liners et de membranes, afin que nos clients pisciniers puissent
faire face a toutes les demandes. »

Spécialisée depuis plus de 20 ans dans la fabrication
de couvertures automatiques de sécurité pour piscines,
Wood ajoute une nouvelle corde & son arc, avec la
maitrise de I'étanchéité des bassins. L'entreprise s'est
dotée d’une unité de production de 4 000 m? & la
fois capable de proposer des bdches a barres, des
protections d'hivernage (filet, bache et écran de
protection) et des liners 75/100¢. (voir p. 77)

liner@wood.fr /| www.wood.fr
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DLW Flooring GmbH
Stuttgarter Strasse 75
D-74321 Bietigheim-Bissingen (Allemagne)

DLW delifol France

SARL ATP - Zone Estuaire Sud

44320 SAINT-VIAUD (France)

Membrane armée 150/100¢ Tel. +33 (0)2 40 27 57 60
Fax : +33 (0)2 40 27 63 69

delifol-france@wanadoo.fr

www.delifol.com

CREATEUR DU PVC ARME 150/100¢
Leader depuis plus de 50 ans

Grace asatrame en polyester tissée haute résistance, la
membrane armée DLW delifol présente une résistance a
la traction et a la déchirure supérieure a tous les produits
du marché | Il suffit de comparer les caractéristiques
techniques des produits.
Fabrication

Allemande Découvrez la gamme

Nouveautés DLW delifol

et ses avantages

Grégory Marie
formé par l'agence DLW delifol France
Meilleur ouvrier de France 2015

Chez DLW delifol en plus des
DLW delifol est adapté pour tout type rouleaux de 165 cm et de 200 cm
de piscines extérieures ou intérieures: nous vous proposons du 130 cm

* Privées * Collectivités dans certains coloris NG

» Médicales * Thalasso

* En eau de mer * AQuagym = Trame tissée polyester 8/6,5 fils cm?
* Campings * Parcs aquatiques » Garantie 10 ans sans vétusté

Unique créateur de la membrane armée - Normalisé ISO 9001
il'y a plus de 50 ans, DLW delifol pose des

~ . ) = Résistance a +34°C
millions de m? a travers le monde entier.

= 27 coloris au choix

QUAL|TE = Qualité supérieure non vernie

o ' = Souplesse incomparable
E)e par notre co}ncept exclusif d’intégration Conforme aux normes ABC (NGP)
a chaud des décors, nos membranes
NGD (décors) ainsi que nos frises sont d'une  * Conforme aux normes NF FN
résistance incomparable. » Conforme aux normes sanitaires
Notre membrane armée se soude a basse = europeennes
température pour un confort de pose
optimal.

Demandez votre devis gratuit sur www.delifol.com
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. NOUVEAUTES

H2EAUX . SCP

Swim Step, une marche vers la détente . Un nouveau test pour
I'eau de piscine associant
bandelette d'analyse et
appli Smartphone !

Tres facile d'entretenir'eau de sa piscine avec
ce nouveau produit qui allie I'analyse par ban-
delette et la lecture de résultats sur une appli-
cation Smartphone ! Test & Treat d'Aquachek,
disponible chez SCP, propose une nouvelle
méthode d'analyse de I'eau simple et rapide.
1 - Plongez une

bandelette test

dans l'eau de la

piscine ;
2 - Prenez une
o . photo de la
H2eaux renforce sa gamme de 6 spas de nage, en intégrant le Swim bandelette
Step, premier spa avec un escalier Roman inversé pour plus de confort ! 3 - Vous '

Des jets d’air sont intégrés dans la premiére marche pour profiter de
I’effet balnéo. Dans ce spa de nage on peut pratiquer bien entendu la
nage a contre-courant, grace a son systeme relié a une pompe de 3CV
(utilisée généralement en piscine), I'aquafitness, ou profiter simplement
de ses 10 jets de massage « air ». La filtration s’'effectue via 2 skimmers,
I’éclairage par des LEDs multicolores, et le chauffage de I'eau est
assuré par un réchauffeur de 3,8 kW. Les utilisateurs peuvent y bénéficier

obtenez une
prescription

de traitement
affichée
directement sur
I'écran de votre

également de I"laromathérapie. Les équipements sont commandés par Smartphone !
le systeme de commandes Gecko. Test & Treat mesure le chlore total, le chlore
Ses dimensions : 4,90 x 2,30 m et 1,45 m de hauteur. : libre, le pH, le TAC et 'acide cyanurique.
info@h2eaux.fr / www.h2eaux.fr info.fr@scppool.com / www.scpeurope.fr
LAMOTTE

Le WaterLink® Spin Touch™ Lab :
rapide et précis
Le « laboratoire » d'analyse d'eau, WaterLink® Spin Touch™
Lab est un tout nouvel appareil concu pour étre utilisé
sur site, par les exploitants de piscines et pisciniers, ou par
le commercant en magasin de piscines.
En utilisant simplement un échantillon d'eau, et le disque
réactif unique, le photométre a 6 longueurs d'onde est
capable de mesurer avec précision une série compléte
de 10 parametres différents en seulement 60 secondes.
On peut également utiliser un nouveau
disque a trois usages, qui délivre
les résultats d’analyse pour le
chlore libre/total/combiné,
et le pH en 30 secondes
chrono!
L'appareil est activé
a partir de son écran
tactile, qui  affiche
les résultats des que
les tests sont achevés.
Les résultats peuvent étre
consultés a I'écran ou transmis au
logiciel afin de générer des recommandations de dosage
et obtenir un équilibre parfait de I'eau.
Il figure parmi les systémes les plus avancés dans les
méthodes d’analyse précises utilisées par I'industrie de
la piscine. Désormais, les professionnels en charge de
I’analyse en piscine et spa peuvent obtenir des résultats
précis, sans perdre de temps en procédures et nettoyages
fastidieux. Ce systeme d'analyse innovant est si simple que
tout le monde peut I'utiliser! Sans flacon & remplir, sans
temps de préparation, sans conjectures!
sales@lamotte-europe.com
www.lamotte-europe.com
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ZODIAC

Les pompes a vitesse variable : a la recherche d’économies

Les pompes de filtration & vitesse variable sont devenues
LA solution économique et écologique des systémes de
filfration en piscine. C’est pourquoi les offres se mulfiplient sur
le marché, poussant toujours plus en avant les innovations
en termes de performances, confort sonore et économies
d’énergie. Pour illustrer ce développement, Goéry Cusse-
not, Category Manager chez Zodiac® fait un paralléle avec
la voiture : la pompe de filtration & vitesse variable « c'est
un peu comme la boite de vitesse d'un véhicule permet-
tant d’adapter le régime moteur au besoin. Qui imaginerait
conduire une voifure avec une seule vitesse ¢ »

Mieux qu’un descriptif, Zodiac® nous livre un exemple pra-
tique, avec l'utilisation de sa pompe FloPro™ VS (1,65 cv)
dans un bassin de 60 m®. Celle-ci ne consomme que 113 W
a 1 400 tr/mn, par rapport & une consommation estimée a
environ 1 000 W pour une pompe monovitesse d’1 cv pour
un méme bassin. Avec la pompe a vitesse variable, méme
en fonctionnant environ 18 heures par jour, contre 10 a 12h
pour une pompe monovitesse classique, le gain énergétique
annoncé avoisine les 300 € par saison pour le consommateur
(pour un bassin en France, utilisé 6 mois par an.)

En outre, le passage de I'eau sur le media filfrant (quel qu'il
soit) se fait aussi plus lentement, améliorant la qualité de fil-
tration et réduisant ainsi I’ajout de produits chimiques de cor-
rection.

Avec ses 8 vitesses programmables, la pompe a vitesse va-
riable FloPro™ VS adapte sa vitesse a chaque fonction de

la piscine : volet fermé,

nettoyeur a pression,

nage a contre-courant,

lavage du filtre, chauf-

fage de [I'eau). Ele

existe aussi désormais

dans un format simpli-

fié de 3 vitesses aqjus-

tables, avec le modéle

FloPro™ e3.

Il est possible également

d’automatiser le para-

métrage de la filtration,

pour une consommation énergétique
encore mieux maitrisée, avec I’option
du module Wi-Fi iQPUMP de Zodiac®.
L’utilisateur peut ainsi controler a dis-
tance sur son smartphone, via I'appli
iAquaLink™, sa pompe a vitesse
variable.

En cas de remplacement d’une pompe
existante, Zodiac® a prévu le systeme
Easy Retrofit sur tous ses modeles, per-
mettant de les installer sans avoir be-
soin de modifier la tuyauterie existante.
Toute la gamme FLoPro™ est garantie
3 ans.

www.zodiac-poolcare.fr
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ISI-MIROIR
pour une piscine a débordement accessible, simple
et moins couteuse !

Lors du Salon Professionnel Piscine Global 2016 a Lyon, Mathieu BOUVIER et Yann
AQUILINA, fondateurs de la société ABP, présentaient leur nouveau concept breveté
ISI-MIROIR.
Ce systeme innovant integre, en un seul élément modulaire, une goulotte, un bac
tampon ainsi qu’un dispositif de réglage du niveau de I’arase et offre des conditions
d’étanchéité optimales.
Il permet ainsi de réaliser facilement une piscine miroir sans nécessiter I’existence d’un
bac tampon.
L’eau issue du débordement est récupérée par les goulottes ISI-MIROIR, y est
stockée, aspirée, filirée et réintroduite dans le bassin par les buses de refoulement.
Prévu, pour
étre installé
aussi bien en
construction
qgu’en
rénovation,
il réduit les
co(ts de
réalisation

d’une piscine miroir et s’adapte a toutes les structures

de piscines.

Le systeme de rattrapage de niveau permet une
installation simple et rapide.

En outre, la qualité de filtration du systéme ISI-MIROIR
permet de limiter nettement [I'utilisation de produits

d’entretien.

Un systeme qui permet de chiffrer facilement le colt de

Yann AQUILINA et Mathieu BOUVIER revient d’une piscine miroir. -
contact@abpool.fr / http://isi-miroir.fr

BAYROL

Nouvelle ligne d’accessoires
d’entretien BAYROL

Afin d'aider tous les propriétaires de piscine & jouir
d’une eau saine et claire, BAYROL propose toute
une gamme de produits de traitement dédiée. Mais
le bassin mérite aussi des accessoires de qualité pour
son entretien. C’est pourquoi la marque lance une
gamme compléte de 16 accessoires de nettoyage
pratiques et malins, fabriqués dans des matériaux
robustes et de grande qualité !

D’un design innovant et dans le bleu vitaminé de

BAYROL, ces accessoires d’entretien facilitent le net-

toyage des piscines, gu’elles soient hors-sol, en-

terrées ou gonflables.

La gamme est constituée des éléments suivants :

* 2 épuisettes (surface et fond) aI'armature solide
en aluminium, équipées d'un filet en propylene
résistant aux chocs, compatibles avec tous les
manches télescopiques du marché ;

* 2 balais flexibles de luxe avec poignées a
directions multiples etjoints flexibles, compatibles
avec tout type de manche télescopique et tout
type de revétement ;

¢ 5 brosses qualitatives : 4renforcées en aluminium
(2 brosses de 25 et 45 cm pour piscines béton et
PVC et 1 brosse de 25 cm spéciale carrelage,

1 brosse de coin) et 1 brosse pour ligne d’eau ;

¢ 1 diffuseur de chlore flottant et pivotant, avec
sécurité enfant et poignée de transport (jusqu’a
5 pastilles de chlore de 200 g) ;

bayrol@bayrol.fr /| www.bayrol.fr
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* 1 manche télescopique de
4,5 m de long en 3 sections,

en aluminium, avec poignée
ergonomique, léger et trés
solide, compatible avec tous
les types de balais, épuisettes
et brosses de piscine ;

1 porte-accessoires qui
regroupe tous les éléments de
nettoyage (6 ou plus) ;

1 kit de 6 accessoires

qui comprend : 1 porte-
accessoires, 1 épuisette de
fond, 1 brosse murale 45 cm,

1 brosse de coin, 1 brosse ligne
d’eau et 1 thermometre ;

1 thermométre de 18 cm, &
gros chiffres pour une lecture
rapide et avec cb6tés en
caoutchouc renforcé ;

1 tuyau d’aspirateur flexible et
ultra résistant de 10 m de long,
avec 2 adaptateurs de 32 mm
de diametre.

1 set de 3 clips pour remplacer
les boutons pressoirs des
accessoires.

Pour plus de renseignements,
veuillez vous rapprocher de votre
attaché commercial BAYROL.


mailto:contact@abpool.fr
http://isi-miroir.fr
mailto:bayrol@bayrol.fr
http://www.bayrol.fr
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PEFC

10-31-2462

Promouvoir la

pefc-france.org

Structure
Pieces a sceller
Liner

PISCINE URBAINIE s

ma belle piscine ou je veux, quand je veux !

Le mellleur de la
technique et de la sécurité

Dotée d’une couverture automatique immergée,

conforme a la norme de sécurité sur les piscines,

Piscine Urbaine vous assure une sécurité optimale,
420m x 3,50 m 6,00 m x 2,50 m doublée d'un confort accru d'utilisation.

avec couverture automatique intégrée avec couverture automatique intégrée

O/
brican ’  PROCOPIL.COM Swel I

Fabricant Francais ¢

», PROJCOPI



. NOUVEAUTES

ASCOMAT
Un mur filtrant facile
et rapide a monter

HYDROMUR est le mur filirant
d’ASCOMAT, rapide a installer,
adapté notamment aux struc-
tures en polystyréne.

Il integre un élément filtrant
de grande capacité, a choi-
sir entre le Skimfiltre (jusqu’a
20 m¥h) et un skimmer a
grande meurtriere, 3 refoule-
ments, une aspiration basse
anti-vortex et un projecteur

OCEDIS

PRIZMA, I'automatisme du dosage
sans le souci des sondes

Dans sa gamme de matériels d’automatisation pour

I’analyse et le dosage des
traitements de I'eau de
piscine, Ocedis propose le
régulateur colorimétrique
PRIZMA. Cet appareil per-
met, sans calibration, de
mesurer, programmer et
ajuster automatiquement
les dosages de chlore et
pH, une, deux ou trois fois

blanc a LED avec sa télécom- par jour (au choix), selon

mande. Les pieces hydrau- les caractéristiques du

liques sont fixées et raccordées bassin.

Simple d’utilisation, PRIZMA est aussi connecté en réseau

a l'application iPRIZMA, qui permet a l'utilisateur ou au

gestionnaire de la piscine, depuis un smartphone ou un

iPhone, de consulter et modifier

les parametres de traitement.

Depuis I'application gratuite, |l

est possible d’effectuer un test

infos@ascomat.com de la qualité de I’eau en une

WWWw.ascomat.com étape, suivre les parameétres

sous forme de graphiques, ob-

tenir des rapports en temps réel

et accéder a des conseils sur le

traitement de I'eau.

Plusieurs  configurations  sont

""""" . . . possibles avec une pompe

doseuse de chlore externe, une

électrovanne sur un doseur de

chlore lent ou un brominateur,

ou encore un électrolyseur de

sel. Le cycle de traitement ainsi

automatisé est parfaitement

adapté aux besoins du bassin controlé.
info@ocedis.com / www.ocedis.com

a l'arriére du panneau.
Ce mur filfrant est particu-
lierement silencieux car
éloigné du local tech-
nique de la piscine.

SAFIRA
Le répulsif puissant que les insectes
détestent !

Pour étre tranquille dans sa piscine ou _....------..

prendre un bain de soleil aprés la .-~

baignade, il existe des répulsifs a .-~

insectes pour piscine efficaces ! .-

La société SAFIRA en a fait .

I'une de ses spécialités, avec :

les floculants pour piscine. :

Son produit Ephaistos®, :

fabriqué en France, est le plus

puissant répulsif & insectes de °

sa gamme, avec un principe

actif composé a base d’huiles

essentielles.

Proposé en flacons de 250 ml, pour

traiter un bassin jusqu’a 50 m3, il agit pendant trois semaines

en éloignant les insectes de la piscine.

Son parfum aux senteurs florales se diffuse bien au-deld du

bassin, permettant de profiter pleinement de I'espace de

bain, du jardin et de la terrasse jouxtant la piscine.

Il convient bien sir de respecter les préconisations

d'emploi, de bien nettoyer le filire avant et aprées utilisation,

et de le ranger hors de portée des enfants.
safira@safira.fr / www.safira.fr
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LOGYLINE
Encore plus de réalisme avec la
nouvelle version de Logyconcept3D

La nouvelle version de Logyconcept3D vient d’étre lancée
par Logyline ! Ce logiciel, proposé aux professionnels en
abonnement, permet de concevoir des projets de piscines
en 3D. Un outil d’aide a la vente qui trouve son utilité
auprés des pisciniers.
A partir d’une ou plusieurs

photos prises chez le
client, Logyconcept3D
permet de simuler les

projets de piscines grace
a latechnologie de réalité
augmentée. Les rendus
sont visualisés a I’échelle,
et offrent au futur client
une idée des plus réalistes
de ce que formera son
environnement une fois la
piscine créée.

Il est possible également

pour le piscinier d’extraire une Déclaration de travaux
compléte (avec formulaire cerfa, plans obligatoires et
simulations de projets), puis de transmettre les documents a
la mairie concernée.
La nouvelle version du logiciel, gratuite pour les utilisateurs
déja en possession du logiciel, propose une mise a jour
de I'option de réalisation de Déclaration de travaux et
I'intégration de nouveaux objets et textures.

Pres de 70 textures de terrasses et de murs ont été ajoutées :
dalles, ardoise, bois, opus, pavés, sable pour les terrasses,
crépis, pierre, brique et bois pour les murs. Afin d’augmenter
encore le réalisme des projections, une dizaine de végétaux
a aussi été intégré, ainsi que de nouveaux objets : spas, lames
d’eau, claustras, rochers, plongeoir, locaux techniques,
lumiéres extérieures, barbecues...

Dans les mois qui viennent, d’autres nouveautés viendront
compléter le logiciel. Par ailleurs, Logyline travaille sur un
prototype permettant de visualiser les projets de piscines en
3D via un casque de réalité virtuelle, comme présenté lors du
dernier salon lyonnais.

contfact@logyline.com / www.logyconcept3d.com.
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POOLCOP
La piscine en live !

PoolCop, non content de permettre une gestion 100 %
automatisée et programmeée de la piscine, ajoute encore
une corde a son arc ! Désormais le systéeme propose de
surveiller sa piscine en direct par caméra IP connectée.
Ainsi, ou qu’il se trouve, le propriétaire du bassin peut
visualiser en live I’état de sa piscine, sur son smartphone ou
son pc, via I'application serveur PoolCopilot. De son c6té, le
piscinier en charge de la maintenance peut jeter un ceil sur
son parc de piscines connectées, pour constater la couleur
et la clarté de I'eau, le fonctionnement de la filtration, les
fontaines, le nettoyage du robot, etc.,
avant toute intervention jugée nécessaire.
Un moyen rapide de constater les éventuels
dysfonctionnements, avant d’agir en
conséquence !

contact@poolcop.fr / www.poolcop.fr
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REXAIR

Style’PAC : les nouvelles PAC réversibles

REXAIR étoffe son offre de pompes & chaleur en lancant la

nouvelle gamme Style’PAC, composée de 4 modeéles de 9
¢ a 17 kW, avec une nouvelle carrosserie trés contemporaine,

alliant couleurs actuelles et inox. Style’PAC 9, Style’PAC
13, Style’PAC 17 monophasée / triphasée, offrent un COP
a 15°C compris entre 4,5 et 5, économes en énergie. Elles
sont équipées, pour les 2 premiers modeéles, d’un compres-
seur rotatif, et pour les deux autres d’un compresseur Scroll.
Les 4 PAC réversibles chaud-
froid sont pourvues d’un
échangeur en titane a double
circulation et d’un ventia-
teur horizontal. Elles pilotent la
pompe de filfration hors de sa
plage horaire, afin de mainte-
nir la consigne de température
demandée. Congues pour une

installation en extérieur simple
. et rapide, elles fonctionnent a partir de -5°C, dotée
. d’une fonction de dégivrage intensif.

Le régulateur intégré permet une lecture instantanée de
la température d’eau, ainsi que le contrble de toutes les
sondes et composants de sécurité de la pompe.

Ces nouvelles pompes a chaleur possedent la particula-
rité d’étre pourvues de 4 pieds directement intégrés, qui
la surélévent et facilitent I’évacuation des condensats.
Silencieuses, elles savent se faire discrétes et s’integrent
parfaitement a leur environnement.

rexair.france@rexair.fr / www.rexair.fr

NINGBO POOLSTAR

- Gamme d’aspirateurs brevetés
_ pour les piscines et les spas
Ningbo Poolstar présente une nouvelle gamme d’aspirateurs

électriques brevetés Aqualack™. Déclinés en 3 séries,
adaptées a chaque type de piscines, ils disposent d’un
systeme d’aspiration directe unique breveté, permettant
de récupérer les plus gros débris dans le préfiltre avant
et les particules les plus fines dans le filtre arriere. Ces
aspirateurs sont concus pour une utilisation manuelle, gréce
a leur poignée ergonomique, ou pour un usage sur manche
télescopique, via un raccordement simplifié.

AquaJack™ 100 Series convient pour le nettoyage des spas
et petites piscines, AquaJack™ 200 Series, pour les spas, ainsi
que les petites, moyennes et grandes piscines hors-sol ou
enterrées.

Dans la nouvelle gamme, AquaJack™ 300, congu

pour les grands bassins hors-sol ou enterrés, est

équipé d’une téte pivotante large (30 cm),
¢ qui lui permet de nettoyer aussi bien les
. surfaces a angles droits que les angles de

la piscine. Sans la téte, il peut accéder

aux angles les plus difficiles gréce a sa

bouche droite de grande capacité. En

effet, ce modéle est doté d’une trés

importante capacité d’aspiration

(90L mn), pour assurer un nettoyage

optimal et rapide pendant 90

minutes. Il fonctionne avec

une batterie rechargeable au

Lithium de grande capacité

(4000 mah). L’AquaJack™ 300

nettoie les angles, marches d’escalier, volets,... et se met

en arrét automatique lorsqu’il est hors de I’eau.
info@aquajackcleaners.com
www.aquajackcleaners.com


mailto:contact@poolcop.fr
http://www.poolcop.fr
mailto:rexair.france@rexair.fr
http://www.rexair.fr
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ASCOMAT
Steamcab :
le hammam
100 % facile

A installer sans aucun

travaux de structure, de

carrelage, d’étanchéité

et d’évacuation de I'eau

(grace a un bac intégré

destiné a la récupération

des condensats),

cette cabine d’'un nouveau concept est entierement
préfabriquée. Elle bénéficie d'un systéme de montage
avec des joints d’étanchéité intégrés permettant

un assemblage complet en moins de 4 heures. Il suffit de
la raccorder & une alimentation d’eau et d’électricité.
Constituée de panneaux isolants composés de mousse
en polystyréne extrudé de 25 mm, de panneaux com-
posite blanc de 8 mm (pour la face intérieure cabine),
d’une structure en aluminium avec coloris au choix (en
option), de verre trempé de 6 mm, d’un banc et de pan-
neaux décordatifs, elle offre des finitions sobres et épurées
pour une élégance raffinée au design contemporain tres
tendance.

On remarque son générateur de vapeur de 4,5 kW de
marque Harvia et son tableau de pilotage tactile (pour la
diffusion de la vapeur et I’éclairage led intégré).
Dimensions de cette cabine pour 4 personnes :

1,70 m x 1,40 m x 2,10 m de hauteur.

Xtrem Bloc : le coffrage haute
résistance

Les modules en polystyrene expansé haute densité
Xtrem Bloc d’Ascomat

se composent de

banches reliées par

des entretoises en

polypropyléne pour

offrir une résistance

hors-pair. La

particularité de ce

bloc & bancher

isolant est son voile

béton continu.

Parfaitement

isolants (résistance

thermique de 4),

ils peuvent aussi s’ utiliser

pour les constructions de

pool house, de garages ou de

maisons.

lls se déclinent en 7 pieces différentes :

-2 banches de 1,25 m x 0,30 m x 0,07 m

- 1 bloc angle réversible 0,77 m x 0,30 m x 0,29 m
- 1 bloc de refend 0,77 m x 0,30 m x 0,29 m

- Des entretoises simples (départ et haut de mur)
- Des entretoises doubles (maintien des banches)
- 1 bloc de linteau

- 1 bloc de coffrage de dalle

infos@ascomat.com / www.ascomat.com
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VALIMPORT

PAC GOA Inverter : un COP annoncé supérieur a 12* en mode silence !

Depuis les premiers jours de juin, Valimport livre sa nouvelle
pompe a chaleur GOA Inverter, une PAC au design étudié et
soigné, doublé de caractéristiques tres performantes. Cette
PAC air/eau peut restituer en effet

plus de 12 kW pour le chauf-

fage de I’eau de la piscine,

en mode silence, pour

1 kW consommé (*don-

nées constructeurs a 27°C).

Dans le but de permettre

des économies d’énergie,

la PAC adapte sa vitesse

de fonctionnement (venti-

lateur et compresseur) aux

besoins réels de chauffage

du bassin. Tout cela en respec-

tant la quiétude des utilisateurs, avec seulement 42 dB émis &
1 metre, et 25 dB a 10 m ! D’une grande facilité d’utilisation,
la GOA Inverter se met en fonction une fois la température
idéale sélectionnée, et choisit automatiquement la vitesse et
la puissance adaptées a son maintien, dans des conditions

d’économies optimales. Si I'utilisateur souhaite imposer le
mode silence, la PAC gére alors la température en n’opérant
gu’a sa vitesse la plus basse.

En hiver, elle peut fonctionner en températures négatives
jusqu'a -12 °C, et méme a -7°C, elle affiche un COP proche
de 3 (1 kW utilisé pour 3 restitués). En début de saison,
dans certaines régions et en particulier en altitude, cette
performance est appréciable, permettant de compenser
immédiatement les déperditions nocturnes parfois trés
importantes.

En outre, puisque certaines contraintes en été peuvent
résulter d’une température dépassant les 28 ou 30°C, comme
c’est le cas pour la garantie de certains revétements, pour
lutter contre le développement des algues et bactéries, ou
encore lorsque la piscine est sous abri, cette PAC réversible
peut aussi refroidir I’eau du bassin.

Il estrecommandé de bien dimensionner la PAC utilisée selon
la région et la période d’utilisation, et pour cela, Valimport
propose de réaliser une étude thermique préalable au choix
de pompe a chaleur dans sa gamme GOA Inverter.

info@valimport.com / www.valimport.com

ABORAL
Sa gamme de piscines s'agrandit

Pour cette saison,

ABORAL Piscines a

de nouveau ajouté

quelques modeles de

piscines afin d’élargir

son offre. MAIAO et

MANAE ont donc

rejoint la gamme

de piscines coques

polyester proposées

par le fabricant.

Toutes deux

sont de style trés

contemporain et

disposent d’une large

plage immergée de

90 cm de largeur, MANAE

offrant une grande convivialité. Le modéele MAIAO, de la
gamme ABORAL, mesure 8,90 x 4,12 m pour une profondeur
de 1,50 m, tandis que MANAE, de la gamme premium ECLYPS
du fabricant, mesure 9,80 x 4,12 m et renferme un coffre pour
son volet automatique immergeé.

MAIAO

Ces modeles, comme toutes les piscines du fabricant, sont
disponibles en coloris sable, bleu, gris ou blanc. Elles sont
livrées avec leur kit comprenant filtre & sable, pompe de
filfration, bonde de fond, tuyau flottant, skimmer(s), prise balai,
refoulements, bonde de prévention, manche télescopique et
kit complet d’entretien.

contact@ecp-polyester.fr | www.aboral.fr
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RED POOL
Activité en progression

Depuis la reprise de I’ex-société Vision Technology,
Red Pool a modernisé son unité de production, afin
d’optimiser sa fabrication. En effet, les méthodes de
production ont été revues, actualisées et rationnalisées
pour répondre a toutes les exigences de qualité de la
clientéle. Elles permettent également a I’entreprise
de bénéficier d'une grande flexibilité de production.
Un soin particulier a été apporté au choix des matieres
premiéres, ainsi qu'd la qualité de finition des produits.
Ces derniers sont pourvus d’une résistance aux UV et
aux traitements chimiques, ainsi que de propriétés
techniques supérieures a tous les polymeres.

Sur sa chaine de production robotisée sont fabriqués la
mini-piscine Blue Vision, que I’on peut associer au spa
de nage tout équipé, différents escaliers acryliques
pour piscine, des murs filfrants, des équipements de
balnéothérapie, des locaux techniques, ainsi que des
accessoires pour la piscine. Des produits congus par
son propre Bureau d’Etudes, en recherche constante
d’esthétisme, d'ergonomie et de fiabilité, pour répondre
a la demande de ses clients.

L’entreprise distribue ses produits en France et a
I’international et entend reprendre sa place parmi
les leaders européens auprés des grands comptes,
notamment grGce a la qualité et la fiabilité de sa
production, voulues irréprochables.

info@redpool.fr /| www.redpool.fr
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. NOUVEAUTES ...

PROCOPI

EAU MARINE : La nouvelle gamme
spécifique de Label Bleu

pour les piscines traitées au sel

Eau Marine est une nouvelle gamme de traitement com-
plete, spécialement congue pour les piscines désinfectées
par électrolyse de l'eau salée.

Cette gamme de 9 produits est née de la volonté de
PROCOPI de répondre a plusieurs exigences, tant de la
part des consommateurs équipés d’un électrolyseur de
sel pour leur piscine (gamme dédiée, colt d’entretien
et de SAV réduit, faible empreinte écologique), que des
pisciniers, confrontés a plusieurs problématiques liées a cet
équipement (conseils difficiles sur les produits, guerre des
prix, consommateurs peu fidéles, colt de remplacement
des cellules).

Avec cette gamme spécifique,
le consommateur est rassuré
sur:

* Des produits fiables et
efficaces élaborés avec le
savoir-faire de la marque
Label Bleu, ayant une
concentration appropriée et
un étiquetage clair ;

Des produits formulés
soigneusement, issus de
composeés ayant une parfaite
tracabilité (fabriqués en
France) ;

Des produits réduisant
Ilimpact écologique des eaux
de piscine et respectueux de
leur peau ;

La présence d'un composé
polymere spécial, protégeant
les équipements de la
corrosion et prolongeant

la durée de vie des cellules
d’électrolyseur.

Du c6té des pisciniers,

la gamme Eau Marine vise a permettre de :

« Se différencier de la concurrence, en proposant une
gamme de 9 produits, correspondant a 8 actions de
traitement spécifiques a I'eau fraitée par électrolyse ;

* Fidéliser la clientele et générer du trafic en magasin ;

¢ Proposer des produits qui, de par leur composition,
préservent plus longtemps les équipements, réduisant
le SAV ;

¢ Présenter la gamme sur un meuble de présentation avec
ILV/PLV au visuel impactant ;

* Bénéficier d'un grand plan de communication pour
le lancement de la gamme, étalé de mars a juin 2017.

Pour accompagner les pisciniers dans ce lancement,
PROCOPI fait une offre de lancement attractive, composée
de 49 produits, 9 références pour 8 actions, meuble de
présentation compris, & un prix « spécial lancement » !
Pour tout renseignement complémentaire, contactez votre
agence commerciale Procopi.
marketing@procopi.com / www.procopi.com
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OCEDIS
Laboratoire d’analyses portable

Les laboratoires d’analyse portables offrent un gain de
temps considérables aux professionnels de la piscine et
leur permettent de fournir une haute valeur ajoutée a leur
éventaildeservices.Le SPINTOUCHd’'Ocedis permet a partir
d’un échantillon d’eau de piscine ou de spa de mesurer
11 principaux parametres d’analyse,
suivant le disque de réactifs
choisi : chlore libre, chlore total,
brome, alcalinité totale, pH,
dureté de I'eau, taux de
cuivre, de fer, stabilisant
et, nouvellement, le
phosphate etle sel. Aprés
avoir placé I’échantillon
dans le disque de
réactifs, puis positionné ce
dernier dans le SPIN TOUCH, il suffit d’appuyer sur
« Démarrer » pour lancer les analyses.
Les résultats sont donnés en 2 minutes, puis, grace a
I’analyse du logiciel OCEDICIEL, on obtient un rapport
détaillé, ainsi que des préconisations d’entretien pour
I’eau analysée.
L’appareil d’analyses portable est fourni avec une batterie
intégrée, 6 lentilles d’analyses pour plus de précision et sa
mallette de transport.
info@ocedis.com / www.ocedis.com

HEXAGONE
Le nouvel ascenseur hydraulique
piscine UNIJET

Une douleur a la hanche, un handicap, des soucis pour

sortir de I'eau et la piscine n'est plus accessible... Le groupe
Hexagone Manufacture concoit des appareils de mise
a l'eau procurant a leurs utilisateurs, &gés ou a mobilité
réduite, une plus grande autonomie et une sécurité
opfimale pour profiter

pleinement des bienfaits

de la piscine.

Son tout nouvel ascenseur

pour piscine UNIJET

permet de retrouver les

plaisirs de I'eau en toute

faciité et de facon

sécurisée. Raccordé a un

tuyau d’arrosage (avec

une pression minimum

de 3 bars) qui actionne

un vérin  hydraulique,

lascenseur de mise a

’eau monte et descend

par une rotation sur son

axe fixe, lequel est en

inox de qualité marine.

Il est facile a installer et

n’a besoin que de trés

peu de manipulation

(petit carottage de 8 mm

a 15 cm de profondeur,

a environ 40 cm du

bord). Ainsi, le produit est

entiéerement sécurisé et ne pourra pas basculer.

UNIJET peut étre installé dés la création de la piscine, tout
comme sur une piscine existante.

Prix spécial revendeur sur demande.
info@myhexagone.com / www.myhexagone.com
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POOLSTAR
Pratiquez I'aquabike sans piscine !

FIT's POOL est le nouveau concept de bassin offrant un duo « détente + sport » créé
par POOLSTAR. Véritable centre de remise en forme complet et ultra compact
il permet de créer un espace supplémentaire de fitness aquatique.

Présenté en premiére mondiale lors du salon de la Piscine a Lyon en 2016, ce bas-
sin démontable integre un systéme de filtration, le chauffage de I'eau, la désin-
fection a I’oxygéne actif et un aquabike Waterflex. Aussi facile a démonter qu’un
spa gonflable, ce petit bassin mesure 1,84 métre carré seulement. Il permet de

pratiquer I’aqua-

biking dans 1,20 m

de hauteur d’eau,

sans avoir de pis-

cine « en dur »,

pour des séances

de remise en forme

ou de rééducation fonctionnelle en douceur. Il peut étre posi-
tionné sur une terrasse, dans un garage ou tout local existant
sans travaux spécifiques, grce a sa légéreté et sa facilité
d'installation. Ce bassin autoportant bénéficie d'une struc-
ture modulaire composée de panneaux latéraux en mousse
isolante, qui lui conferent une grande rigidité. FIT’s POOL est
aussi pourvue d'une banquette permettant de profiter de ses
bulles massantes et d’un escalier externe pour sécuriser I’ac-
cés. Pour en profiter en duo, il est possible d'ajouter un second
aquabike, ou tout autre équipement d’aquafitness Waterflex.
Aprés la séance, pour préserver la température de I’eau, il suf-
fit de gonfler le couvercle isolant & I'aide du bloc moteur et de
le verrouiller avec des sangles ajustables.

contact@waterflex.fr /| www.poolstar.fr
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MAGNOR
Trousses d’analyse a la portée du particulier

La qualité de I’eau dans le bassin a une grande incidence sur le plaisir des utilisateurs

d’une piscine familiale. Il est donc important que le propriétaire particulier ait la

possibilité de contrbler facilement et fréquemment la qualité de I’eau de son bassin.

Soucieuse de proposer des dispositifs d’analyse accessibles par les particuliers, tant en

termes de prix que d’utilisation, la société Magnor® a mis a disposition trois différentes

trousses d’analyse de I’eau dans sa large gamme de matériels d’entretien de piscines

et spas. Ces trousses offrent au particulier la possibilité de contrbler la qualité de I’eau

dans le bassin d'une fagon simple et fiable, & un prix abordable.

Elles permettent la mesure des parametres principaux liés aI’état de I’eau de baignade.

Disponibles en trois tailles, elles comprennent respectivement deux, quatre ou six tests

différents :

¢ La trousse ref. TK2 mesure chlore, brome et pH

* La frousse ref. TK1 mesure chlore total, chlore libre, brome, pH, alcalinité totale

e La trousse ref. TK3 mesure chlore total, chlore libre, brome, pH, alcalinité totale,
dureté (TH).

Le catalogue complet de la gamme de matériels d’entretien Magnor® en stock en

Europe est disponible en ligne sur le site web du fabricant.

Magnor Europe ne commercialise ses produits qu’aux professionnels de la piscine,

détaillants et grossistes, ainsi qu’aux sociétés de gestion et d’entretien de piscines

publiques et collectives.

info@magnor.fr / www.magnor.fr

ABORAL
lance sa marque de distribution
d’accessoires de piscines

L’année 2017 marque un tournant dans la croissance
d’ABORAL Piscines. Aprés avoir doublé sa production
chaque année depuis 3 ans, la marque de piscines coques
polyester cherche désormais a élargir son champ d’action.
Pour cela, I’entreprise girondine vient de créer une nouvelle
marque : KRISTAL POOL.
Cette derniere est dé-
diée a la distribution
d’accessoires et d’équi-
pements de piscines
auprés des profession-
nels. Elle compte déja
plusieurs centaines de
références a son ca-
talogue, dont plusieurs
produits exclusifs, tels
que les pompes a cha-
leur KRISTAL HEAT et le
filtre & sable KRISTAL
SAND. A terme, son
objectif est d’offrir aux
professionnels de la
piscine la méme varié-
té de produits que les
acteurs les plus impor-
tants du marché.

CCEIl

Plus de fonctionnalités pour Limpido

L’électrolyseur automatique Limpido est I’'un des best-sel-
lers de la gamme d’électrolyseurs CCEl, vendu a plu-
sieurs miliers d’exem-
plaires chaque année.

A I’écoute de ses parte-

naires, le fabricant a fait

évoluer son électrolyseur
en lui ajoutant des fonc-

tionnalités destinées a

le rendre encore plus

efficace et toujours aussi
simple a utiliser.

La nouvelle génération
de Limpido est équipée d'un programme CHOC,
actif pendant 24 heures, lui permettant d’augmenter
temporairement sa production
de chlore. Cette fonction
s’avére trés utile en
début de saison, .
lors de la remise en
service du bassin,
nécessitant souvent
un traitement choc
de I'eau.

En outre, 'appareil est fourni
avec la nouvelle cellule fabriquée par CCEl, la X-CELL.
Cette cellule tres efficace est évolutive, grce & son

KRISTAL Heat PREMIUM

Pour fair . .
I’ZrL:tre risge r?]isz emplacement prévu pour un injecteur de pH+ ou pH-.

P L Enfin, pour encore plus de simplicite & [I'utilisation, le
sur une étroite

Limpido a vu son interface évoluer, avec notamment de

collaboration avecdes
fabricants de matériels
de renommée pour
développer son
offre, sur sa longue expérience, ainsi que sur une écoute
continuelle des besoins des professionnels.
Afin d’assurer leur entiére maitrise en termes d'image, ces
références de matériels ne seront pas disponibles sur les
sites web marchands.
contact@ecp-polyester.fr /| www.aboral.fr

KRISTAL Heat ONE
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nombreux témoins lumineux visibles en facade. Destinés a
contrélerson fonctionnement, ilsindiquent : débit détecté,
mangue ou surplus de sel, production optimale, etc. Lors
du démarrage, I’électrolyseur ajuste automatiquement
la production de chlore en fonction du taux de sel et de
la conductivité de I'eau. Pour activer le programme
CHOC, I'utilisateur n’a qu’a presser un simple bouton.
Pour cette saison, I'électrolyseur s'affiche avec encore
plus de fonctionnalités et plus de simplicité.
contact@ccel.fr / eu.ccei-pool.com
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HAYWARD

1¢" catalogue Hayward
« Collectivités »

Hayward® Pool Europe poursuit son
développement a travers I’'Europe,
I’Afrique et le Moyen Orient, notamment
en lancant cette année une gamme
spécifique dédiée aux collectivités.
Cette gamme regroupe une offre
compléte en pompes, filtres, projecteurs,
pieces a sceller, robots, pompes
a chaleur et traitement de [I'eau.
Elle est désormais présentée dans la
toute premiere édition de son catalogue « Collectivités » :
2017, un catalogue clair et aéré, ot un seul produit occupe
une page, avec photos, descriptif, schémas, options et
références. Le catalogue est téléchargeable sur le site :
web de Hayward, dans la rubrique « Collectivités ». :

marketing@hayward.fr / www.hayward.fr

PPS FRANCE
lance sa gamme d’escaliers
en acrylique I

Depuis plus de 20 ans PPS, .=~
située prés de Montauban -
(82) s’est spécialisée dans .

la fabrication de piscines,
d’escaliers de piscines :

et coques en polyester. :
Durant toutes ces annees, "

elle n'a cessé d’améliorer -

son panneau de piscine®
(modéle déposé) pour une
fiabilité accrue et une facilité de
pose optimale. La structure de piscines PPS est constituée
de 6 panneaux uniquement pour une piscine jusqu’a
6 x 12 m, et est disponible en toute hauteur, de 0,20 a
1,90 m, en pente douce ou en pente composée. Chaque
panneau est manu portable et ne nécessite aucun engin
de levage pour la pose. Une structure PPS se monte en
3 heures a 2 personnes. Le béton est ensuite coulé en
3 heures simultanément avec la dalle de fond. Une piscine
PPS ne nécessite qu’une quantité de béton réduite (3 m?
requis pour une piscine de 5 x 10 m par 1,20 m de hauteur).
La structure obtenue est aussi solide qu’une construction
traditionnelle et offre des supports de plage intégrés,
supprimant ainsi tout risque d’effondrements. Le large
chainage périphérique facilite la pose des margelles.

En 2017, en parallele a cette fabrication, PPS lance
sa gamme d’escaliers thermoformés en acrylique.
Ces escaliers d’angle, quarts de rond ou droits, romans
ou rectangulaires, sont disponibles en plusieurs hauteurs
et largeurs et s’adaptent a toute structure existante sur
le marché.
claudine.maisonneuve@pps-piscines.fr
www.produif-polyester.com
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CCEl
Mesure fiable des parametres de I'eau

La mise en ceuvre d’un systéme de traitement de I'eau
automatique demande de nombreuses manipulations
fastidieuses : percage de la canalisation, mise en place d’'un
collier de prise en charge, étanchéité, etc. Pour faciliter le
travail de I'installateur, CCEl a créé une chambre de mesure
et d’injection compacte permettant de rassembler en un
seul point sur la canalisation les accessoires essentiels pour
le traitement de I'eau.

Cette chambre de mesure permet d’installer deux sondes,
deux injecteurs ainsi qu’un détecteur de débit et un Pool
Terre préinstallé sur la canalisation.

Le Zelia Pod, basé sur la cellule d’électrolyse Zelia, a une
longueur de 185 mm. Il est possible de réserver un espace
dans votre installation en pré-équipant les canalisations
d’une cellule Zelia vide.
Pour garantir une mesure fiable, les sondes analysent I'eau
de la piscine dans une chambre de mesure interne au Zelia
Pod. Ainsi le flux d'injection n’est pas en contact avec I'eau
servant a la mesure. Le Pool Terre préinstallé a également
un role, puisqu’il protége la mesure des courants électriques
perturbateurs. Quant au détecteur de débit, iI permet de
gérer le fonctionnement d’un appareil de dosage ou d’un
électrolyseur de sel.
Grace a ses nombreuses possibilités, Zelia Pod est
compatible avec tous les appareils de dosage,
de régulation mais aussi les électrolyseurs de
sel. Pour profiter pleinement de ses capacités,
vous pouvez linstaller avec un systeme
comprenant un électrolyseur de sel, un
régulateur de pH et un analyseur de RedOx.
contact@ccei.fr / eu.ccei-pool.com

Intérieur Vue du dessus
ASCOMAT POOL TECHNOLOGIE
Un local technique en bois Un service complémentaire
modulable pour les revendeurs

ASCOMAT propose ABRIFILTRE, qui, comme son nom
I'indique, est un local qui abrite... la filtration | Rapide et
simple a installer, ce local de filtration est entiérement
modulable et donc facile a disposer méme sur une
terrasse. La structure (livrée nue) est composée de
3 panneaux a assembler par des vis, et un pour la porte
avec 6 charnieres. Les panneaux sont bardés en épicéa
de 18 mm d’épaisseur (ou bois autoclave classe 4 en
option). La finition du local est faite de corniéres laquées
noires, en périphérie de toiture ainsi que le long des
4 angles verticaux.

L’étanchéité de la toiture est assurée par du PVC
150/100¢. Deux verrous verticaux a baionnette et un
loquet permettent de fermer le local.

Le module standard mesure 1,36 m de large x 1,22 m de
profondeurx 2,00/ 2,10 m de hauteur. Pour obtenirunlocal
plus grand, il suffit d'assembler 2 modules, pour atteindre
des dimensions de 1,36 m x 2,44 m de profondeur et
2,00 / 2,10 m ht. Le panneau arriere se place une fois la
Palbox raccordée. Il est possible cependant d’y intégrer
une filtration classique.

infos@ascomat.com / www.ascomat.com
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KAWANA propose aux professionnels non .-~
seulement la distribution de cellules ’
d’électrolyse originales de grands
fabricants, mais aussi une large
gamme de cellules compatibles
issues de sa propre fabrication.
Une gamme de consommables
congue pour répondre aux besoins
des pisciniers souhaitant diversifier
leur offre et apporter un service
complémentaire a leur clientéle. En effet,
sachant que la cellule d’électrolyse,
composant-clé
de I’électrolyseur, peut atteindre
jusqu’a 60 % du prix d’un
électrolyseur d’entrée de gamme,
cette solution est une alternative
compétitive aux cellules
d’origine de grandes marques.
Elles bénéficient des dernieres
améliorations technologiques
présentes sur le marché, tout en
proposant aux consommateurs un
choix de marques plus étendu, auquel
ils n’avaient pas acces. Cette offre, fournie
dans des délais de livraison rapides, vient aussi répondre
aux problémes d’approvisionnement, de disponibilité ou
d’obsolescence des cellules, rencontrés par les pisciniers.
Pour la saison 2017, I'offre de cellules KAWANA comprend
plus de 100 cellules de rechange originales et compatibles,
adaptables & pres d’'une cinquantaine de fabrications du
marché européen. Pour répondre aux exigences et aux
évolutions de ce marché, cette gamme économique et de
haute qualité, continue de s’étendre & de nouvelles marques
destinées au marché espagnol ou de I’Europe de I’Est, distri-
buée par un réseau européen de plus de 600 revendeurs.
Les nouveautés sont a découvrir dans le nouveau catalogue
KAWANA édition 2017.

contact@kawana.fr / www.kawana.fr
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CTX PROFESSIONAL

Nouvelle monodose multifonction :

une option facile pour entretenir la

piscine
CTX Professional présente
un nouveau systeme de
désinfection de la piscine :
les monodoses multifonctions
en film hydrosoluble.
Trés efficaces : il suffit de deux
monodoses par semaine pour
maintenir une eau transpa-
rente et saine dans un bassin
jusqu’a 60 m3. Grace a ce
format monodose pratique,
fini les taches compliquées
pour I’entretien de sa piscine.
Chaque monodose est re-
couverte d'un fim hydroso-

luble qui la protege et réduit I’émission d’odeurs.

De plus, grace a cette pellicule de protection soluble dans

I’eau en seulement quelques minutes, tout contact direct

du produit chimique avec la peau est évité, apportant un

plus grand confort a I’utilisateur.

Chacune des monodoses possede des propriétés désin-

fectantes, algicides, floculantes, fongicides et clarifiantes.

Cette versatilité ne facilite pas uniquement les opérations

d’entretien mais se traduit également par une économie

considérable pour I"utilisateur.

info@ctxprofessional.com / www.ctxprofessional.com

POOLSTAR
Nouvelle PAC « Full Inverter »
réservée aux pros !

POOLSTAR vient de lancer sa nouvelle pompe a chaleur
« Full Inverter » réservée aux professionnels. La POOLEX
RUTTITE . JETLINE PREMIUM INVERTER est dotée de
' ... deux modes de fonctionnement. Elle
.. offre des performances constantes
“ en mode Croisiere (On/Off),
" tandis qu’en mode Eco Booster
. (Inverter) sa puissance et sa
- consommation s’adaptent
: en fonction des besoins. Une
. puissance maximale en début
de saison permet de chauffer
rapidement le bassin, suivie d’une
faible consommation pour maintenir
latempérature. Grace aun compresseur
a hautes performances a cycle variable, ainsi
gu’a un échangeur en titane a double spirale, elle obtient
un COP supérieur a 5,5, en conditions Air 15°C, Eau 26°C,
et Hygro 70 %, certifié par TUV. Sa technologie Full Inverter
lui permet d’étre trés silencieuse (moins de 27 dB a 10 m),
et plus économique, avec une vitesse de ventilateur qui
s’adapte a celle du compresseur.
Equipée comme I’ensemble de la gamme POOLEX,
du systeme breveté antigel, elle fonctionne jusqu’a
une température de -15°C. Elle bénéficie de l'interface
simplifiée TOUCH & GO, est réversible et compatible avec
I’électrolyse au sel.
Disponible en 4 puissances, de 9 a 20 kW, elle est adaptée
a des bassins jusqu’a 130 mé. La garantie est de 3 ans
(5 ans pour le compresseur et a vie pour le serpentin en
titane), assortie d’un service de dépannage a domicile
sous certaines conditions.
contact@poolstar.fr / www.poolstar.fr
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HAYWARD
Gamme Energyline Pro : économies et silence !

La gamme de pompes a chaleur EnergylLine Pro
d’Hayward offre une solution économique pour ré-
chauffer les bassins jusqu’a 240 m® et par des tem-
pératures allant jusqu’a -12°C. Leurs performances
certifiées NF414 et Eurovent pour la plupart des
modeéles, garantissent une conservation optimale
de la chaleur de I’'eau avec une consommation
d’énergie réduite a son minimum, notamment
grace a une montée en température progressive.
De 6 a 36 kW (mono et triphasées), 14 références
sont disponibles selon le volume d’eau a chauffer, y
compris dans le cadre d’une rénovation de piscine.
La version « Saison » permet une utilisation jusqu’a
-5°C, celle « Toutes Saisons » jusqu’a -12°C, grace a
leur dégivrage actif. Réversibles, elles peuvent aussi
refroidir I'eau de la piscine selon les besoins en été.
Ces pompes a chaleurs sont toutes équipées
de compresseurs ultra silencieux, pour une
émission sonore & 10 m de 39 447 dB seulement.
La PAC EnergylLine All Seasons dispose méme
d’un ventilateur a vitesse variable pour pouvoir
fonctionner de facon encore plus silencieuse,
au ralenti, en mode nuit. Toute la gamme se
pilote sur écran tactile ergonomique de 19 cm,
pour une accessibilité simplifiée.
En option (modéles « Saison » ou inclus pour
modeéles « Toutes Saisons »), le module Smart
Temp Wifipermet, sursmartphone ou viaun pc, d’afficherentempsréel certaines
informations utiles aux professionnels : température, plage de fonctionnement,
mode d'utilisation..., qui peuvent ainsi modifier si besoin certains paramétres.
Le plus : l'outil config’'pac d’Hayward, disponible en ligne, permet aux
professionnels d’établir un bilan thermique pour obtenir une prescription précise
de la pompe a chaleur la mieux adaptée au bassin.
marketing@hayward.fr / www.hayward.fr

FLUIDRA
commercialise en France blue by Riiot

L’analyseur de piscine connecté blue by Riiot est dé-

sormais commercialisé en France par FLUIDRA.

Cet objet connecté flottant, dis-

S ~ cret et intelligent, analyse en

~-.. continu la qualité de I'eau

. de la piscine. Il mesure

" par le biais de sa sonde

" 4 en 1 la température

~ de leau, le pH, le

. Redox et la salinité.

¢ Utllisant la connec-

: tivité Sigfox, il trans-

: fere régulierement les

 donnees recueillies

- aux applications mo-

biles (appli RIOT est

disponible  gratuitement

sur iOS et Android). A I'aide

de calculs d’algorithmes intelli-

gents et prédictifs (intégrent les prévisions météos) et selon

les paramétres relevés, blue génére des messages d’alerte

si nécessaire, puis préconise un correctif & apporter a I'eau.

Des mesures peuvent également étre prises en Bluetooth au

bord du bassin.

Le professionnel peut suivre également les piscines

connectées de sa clientéle sur une plateforme web dédiée
et gratuite, lui évitant ainsi les déplacements inutiles.
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Il peut alors conseiller de facon fiable et précise le particulier
pour un traitement adapté a sa piscine. Le particulier, méme
a distance, peut connaitre I’état réel de I’eau de sa piscine
et valider alors simplement les conseils de prescription de son
piscinier.

Vous pouvez consulter I'offre de lancement du produit faite
par FLUIDRA sur www fluidrafrance.fr/riiot/.

marketing@fluidra.fr / http://pro.fluidra.fr
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SOFATEC
Un enrouleur hors-sol « banc » tres
classe

Le nouvel enrouleur hors-sol « banc » Prestige vient s’ajouter
a I’éventail des produits proposés par le fabricant de cou-
vertures automatiques de sécurité piscine SOFATEC.

Cet enrouleur, d’installation simple et rapide, est ainsi bien
nommeé car il apporte une touche tres élégante a la piscine,
qu’elle soit neuve ou en rénovation. Sa structure est com-
posée d’un axe en aluminium anodisé (diam. 167 mm) et
de supports d’enrouleur « banc » (Blanc, Sable, Gris ou Gris
foncé) avec dessus amovible et ossature en aluminium, ha-
bilage du banc en PVC Blanc, Sable ou Gris (bois exotique
en option). L'enrouleur est équipé d'un moteur avec fins
de course électroniques, actionné par commutateur a clé,
mais il reste débrayable manuellement en cas de coupure
électrique, pour sécuriser le bassin. La couverture automa-
tique a lames blanches de 83 mm de largeur et bouchons
fixes (bouchons réglables possibles en option), dispose de
boucles anfi-soulévement et de sangles pour sa fixation &
I’axe du moteur.

D’autres options apportant encore plus de confort a I’uti-
lisateur sont disponibles : enrouleur a alimentation solaire,
éclairage LED sous banc, enrouleur sur rail. Prestige est pro-
posé pour des largeurs de piscine jusqu’a 5 m et longueurs
jusqu’a 10 m.

sofatec@orange.fr | www.sofatec.fr

Retrouvez toute les
NOUVEAUTES

de la profession

TOUS LES JOURS

sur eurospapoolnews.com
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. NOUVEAUTES

CTAC-TECH

Flipr : le nouvel objet connecté piscine Made in France

Les objets connectés piscine ont le vent en
poupe ! Flipr est le tout nouvel objet flottant
intelligent, Made in France, qui analyse les
parameétres de I'eau de la piscine en temps
réel et les transmet a son propriétaire sur
Smartphone.

L'objet prend la mesure du redox, du pH, de la
température de I'eau, ainsi que de son alca-
linité et sa dureté. Intégrant un systeme d'al-
gorithmes prédictifs, il analyse les données en
temps réel et avertit l'utilisateur en cas de cor-
rection a apporter a I'eau. Une alerte est alors
envoyée sur Smartphone pour indiquer des re-
commandations de traitement et dosages de
produits.

Flipr flotte ou se fixe a la paroi du bassin, et ne né-
cessite aucune connaissance technique pour son
emploi. L'utilisateur bénéficie de la surveillance de
son eau, pour plus de sérénité et des économies en
produits d'entretien avec une eau parfaitement équi-
librée.

De son c6té, le professionnel de la piscine peut gérer
les données de I'eau de son parc de piscines sur une
interface web dédiée, pour étfre plus efficace et in-
tervenir a bon escient.

Etat de la piscine en temps réel, consommation
moyenne sur la saison, optimisation des tournées
d’entretien, mais également taux d’équipement de
la piscine : Flipr fournit une carte d’identité compléte
de la piscine et de ses utilisateurs.

contact@flipr.fr / www.goflipr.com
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Produits pros pour la pose

des liners

SCP propose dans son catalogue un feutre
destiné a I'application avant-pose des liners.
Composé a 100 % en polypropylene vierge,
ce feutre a subi un traitement antimicrobien
et assure une parfaite stabilité chimique en mi-
lieu alcalin (sous le liner au contact du béton).
Il est disponible en 300 et 350 grammes m2.
Pour le coller, le fournisseur d’équipements
piscine propose une colle feutre en spray,
pour tout support. De nouvelle formulation,
cette colle spéciale piscine ne creuse pas le
polystyrene.

info.fr@scppool.com / www.scpeurope.fr

L’anticalcaire pour piscine
magnétique et économique

Aquacolar est un produit anticalcaire pour piscine qui
ne nécessite aucun produit chimique, ni maintenance,
ni énergie électrique. Cet appareil est basé sur la théo-
rie bien connue de la MagnétoHydroDynamique (MHD),
permettant d’utiliser de puissants champs magnétiques
pour agir sur les sels minéraux contenus dans I’eau. Le dis-
positif magnétique est placé
sur la conduite d’eau aprés
le filtre, créant ces champs
magnétiques puissants grace
a des aimants permanents.
Sous leur effet, les sels miné-
raux (calcium et magnésium)
dissous dans I’eau, entament
leur processus de cristallisa-
tion. lls restent dans I’eau en
suspension sous cette forme
de tartre a I’état microsco-
pique, jusqu’a I’évacuation
par les conduits de [Iinstal-
lation. Aquacolar évite ainsi
la formation de tartre dur et
incrustant, neutralise la corrosion dans les canalisations,
maitrise la prolifération des bactéries et Iégionnelles, évite
le développement des algues en piscines, prévient la
formation du tartre sur les revétements d’étanchéité.
Ce procédeé, par ses multiples caractéristiques, permet
de réduire de 50 % I'utilisation de produits chimiques pour
le traitement de I’eau de piscine et d’économiser égale-
ment en énergie pour le chauffage en I’absence de tartre
sur les équipements (échangeurs et chauffe-piscine).
Compatible avec le chlore et le traitement au sel, ce sys-
téme s’adapte aussi bien en piscine privée que publique.
La gamme Aquacolar préserve les qualités naturelles de
I'eau et est concue pour s'appliquer & plusieurs domaines :
logement, collectif, piscines, hbétels et campings,
agriculture, industrie.
info@aquacolar.com / www.aquacolar.com
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. NOUVEAUTES

WATER WORLD SOLUTION
L'électrolyse sans sel dans la piscine !

Water World Solution présente un ingénieux systeme breveté
pour le traitement de I’eau de piscine utilisant le principe
de I’électrolyse, mais sans nécessiter de sel dans le bassin.
CHLOR’IN produit, grace a I'électrolyse a basse tension sur
une série d’électrodes, du gaz chloré (dioxyde de chlore)
directement sur la canalisation de I'eau a traiter. Le processus
chimique se fait dans un réservoir chargé en sel (environ
35 kg versé dans un cylindre de stockage), connecté a
lacanalisation. Le sellibére du chlore sous une forme gazeuse,
agissant comme puissant désinfectant, et migre dans la
canalisation de I’eau a traiter. La piscine est ainsi désinfectée
sans ajout de produits chimiques, ni de sel dans I’eau, et ce,
quelle que soit la période de I’année ! L’action de traitement
par le gaz chloré posséde des propriétés bactéricides,
germicides et algicides permanentes sur les installations,
évitant tout besoin d’ajout de pompes doseuses. En effet,
CHLOR’IN produit plusieurs désinfectants tels que le dioxyde
de chlore, acide hypochloreux (chlore actif) mais aussi de
I’'oxygéne et de I’hydrogéne (peroxyde d’hydrogene).
Dufaitdel’absence directe deseldansle bassin,les problemes
liés a la corrosion des équipements sont également annihilés.

Autre avantage : plus de stockage ni transport de produits
chimiques dangereux, de bidons de chlore, de bidons de
biocides...

Le systeme CHLOR’IN est piloté depuis un
boitier intégrant les technologies les plus
avancées, dont un logiciel fiable, évolutif
et unique. Pour une utilisation aisée,

les informations importantes
clairement sur I’écran LCD.

Ce systeme peut étre installé sur tout type de canalisations,
méme avec des débits importants et étre appliqué a tous les
traitements d'eau de facon générale : bassins de rétention,
eaux de chaudieres, circuits de refroidissement, eaux
industrielles.

et diagnostics s'affichent

Fabrication WWS : confact@wwseurope.com
www.water-world-solution.com
Distribution AELLO : www.aello-piscine.fr
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FILTRINOV

=P

Plusieurs monoblocs de filtration, c’est possible et utile !

FILTRINOV équipe déja de nombreux bassins avec ses
monoblocs de filtration évolutifs. Pratiques, trés faciles &
poser, beaucoup utilisés en rénovation, ils permettent un gain
de temps appréciable pour les professionnels installateurs.

En effet, aucun local technique n’est nécessaire, les
canalisations devront étre condamnées et I’étanchéité du

bassin restera intacte en cas de rénovation, contrairement
aux bassins équipés de pieces a sceller, ou des précautions
sont nécessaires a ces égards.

Pour des bassins de grande taille, supérieure & 12 m x 6 m,
la demande va croissante d’installer plusieurs monoblocs

économique certain : la circulation de I’eau se fait grace a
une double aspiration sur les cbtés, tandis qu’un refoulement
central empéche toute zone inerte.

Ainsi, sur des bassins de profondeur moyenne, de 2 m
maximum, le volume total est filtré par plusieurs appareils
répartis selon les conseils avisés des ingénieurs FILTRINOV.

Plusieurs réalisations ont déja eu lieu en ce sens, avec succes,
en France, en Sierra Leone, au Vietnam, en Malaisie... et
ont permis des chantiers plus courts, sans surprise et a de
meilleurs prix. Plusieurs projets sont en cours actuellement en
construction ou en rénovation, sur de grands bassins.

filtrants. L'avantage est évident, outre un bénéfice

info@filtrinov.com / www.filtrinov.com
SDT
Le MOPPER

réparé avec des pieces d’origine

Si vous avez un robot
MOPPER en panne, ne
vous en débarrassez pas :
Contactez SDT ATELIER,
afin de faire réaliser un
diagnostic de la panne.
Le technicien, bénéficiant
de 10 années d’expé-
rience au SAV MOPPER et
disposant de pieces d’ori-
gine, vous proposera une
réparation.

ATELIER SDT

19bis chemin du CANOU
31790 SAINT JORY

Tel : 06 30 90 87 52

sylvain.dalla-torre@wanadoo.fr
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Faciles a utiliser et efficaces, les robots représentent un excellent moyen de booster vos ventes et
d’établir un contact privilégié avec vos clients. Tour d’horizon de ces petits génies du nettoyage.

Si les fabricants proposent chaque année de
nouveaux équipements avec toujours plus d’ef-
ficacité et de praticité, ce n'est pas un hasard.
Le marché se porte bien, surtout sur notre terri-
foire, caril s'inscrit dans la parfaite mouvance des
équipements qui plaisent, en raison de leur tech-
nologie avancée et de leur capacité a épargner
aux utilisateurs certaines corvées. Résultat : deux
tiers des piscines enterrées sont aujourd’hui équi-
pées d’un nettoyeur automatique (robot ou autre
systeme, voir encadré). N'oublions pas non plus

de préciser que ['offre, du fait de prix désormais
accessibles a tous (méme s’il s’agit d’un inves-
tissement important), a également permis cette
progression.

L'acte de nettoyage est ainsi passé, grdce au
robot, de la contrainte, au plaisir. A condition,
bien sOr, de savoir vendre a votre client tres
exactement ce qu'il attend. N'omettez donc
aucun critere pour vous assurer de la satisfaction
de vos acheteurs.

UN VRAI EQUIPEMENT PRO, A DEFINIR AVEC VOTRE CLIENT

Il peut sembler aberrant de sélectionner
un robot sur internet, en général selon
le seul critére du prix, et pourtant cette
voie de distribution ne cesse de prendre
de I'importance. Il est donc impératif,
pour sortir de la spirale infernale des
ventes sur internet, de valoriser votre
conseil par votre professionnalisme,
mais aussi votre service.

* Votre role ne s’arréte pas a I'aide
au choix pour capter ce marche du
robot. Il doit integrer |la mise en service,
I'entretien, mais aussi les réparations et
les eventuels préts en cas panne.

Marche a suivre pour I'aide au choix :

* Pensez a informer clairement votre
client des réelles possibilités de ce
type d’équipement. Certains pourront
voir en cet appareil un moyen miracle
de se dispenser de tout nettoyage et
méme de |'utiliser en fin d’hivernage
pour effectuer une remise en route
du bassin, sans autre intervention.
Il faut bien insister sur sa fonction
« d'aide » au nettoyage, afin d'éviter
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toute désillusion. Le champ d'action
du robot est dans ce cadre essentiel
a définir. L'utilisateur souhaite-t-il un
nettoyage du fond uniquement, celui
des parois, de la ligne d’eau... ?

La maniabilit¢ est devenue un
critere essentiel. Ce sont souvent les
femmes ou les séniors qui prendront
en charge la mise & I'eau du robot.
II faut que I'acte leur soit
facile et rapide. Un chariot
de transport, un poids a
vide raisonnable, une sortie
d’eau « allégée » (vidage
de I’eau contenue au sortir
du bassin pour faciliter son
extraction), sont autant
d’éléments a prendre en
compte, méme s’ils n’interférent pas
dans I'efficacité du robot.

La compatibilité avec le bassin est
sans aucun doute « le » critére prin-
cipal. Taille de la piscine, forme (libre
ou non), contraintes (escaliers, plages
immergeées, ilots...), type de revéte-
ments (carrelage, liner, coque...) de-
vront permettre d'affiner la sélection,
pour trouver le robot et ses outils les
mieux adaptés et par conséquent les

Virginie BETTATI

plus efficaces.

* La filtration est également importante
pour plusieurs raisons. D’abord parce
que selon le type de filtre (sac, car-
fouche, panneau), la finesse de filtra-
tion sera plus ou moins bien adaptée
aux nécessités du bassin (plan d’eau
soumis ou non a une pollution consé-
quente). Ensuite parce que les possibi-
lités de nettoyage des filtres (jetables,
lavables au jet ou en machine) sont a
prendre en compte dans les criteres
d’interventions consenties par vos
clients. Enfin, parce que son accessi-
bilité est aussi un frein ou une incita-
tion & choisir tel ou tel type de robot
pour I'utilisateur final.

Le temps nécessaire au nettoyage.
Si celui-ci s'est considérablement
réduit grace aux efforts des fabricants,
il reste un élément essentiel pour les
utilisateurs... et pas forcément pour
ceux disposant d’un temps limité
! Le robot est pergu comme un
outil efficace et rapide. Il est donc
de plus en plus difficile de vendre
un équipement qui annonce 8 heures
de travail pour accomplir sa téche.
L’'idéal est de proposer plusieurs

Document Zodiac



cycles, longs et courts, pour assurer

une évidence pour vous ne l'est

DOSSIER TECHNIQUE

une adaptation a toutes les attentes.  pas forcément pour le profane qui §
La connectivité. De plus en plus de- pourr.::dt imaginer utiliser son robot a g
mandée dans la maison, y com- |'Gnnee, pour assurer un hivernage =
passif par exemple. 2
* Les robots indépendants, fttenf[io.” a alerter sur 8
, . ~ . - es limites d’utilisation
C est-a-dire electriques, representent UNe en cas d’encrassement
large majorite des ventes des appareils ~ trop important du bassin,
de nettoyage, quels gqu'ils soient. mais aussi en cas de
températures d’eau
pris pour des équipements ou elle trop froides. En dessous 3
représente plus un effet de mode de 10 °C, il est souvent déconseillé 3
qu’un véritable intérét, elle offre en  d’utiliser certains modeles, sous peine T
revanche une réelle opportunité — deles endommager. =
dans le secteur de la piscine et sur- ¢ Le colt ! Le budget reste toujours 8
tout pour les robots. Face aux geeks, primordial. Avec une offre pouvant 3
aucun doute : proposez un robot s'échelonner de 700 & plus de 8
connecté. Pensez aussi a la télécom- 2 000 €, le choix est large... et doit
mande et aux facilités proposées étfre justifié par la notoriété de la
par la programmation. Le pilotage marque, la durabilité attendue, les
étant I'unique moyen d’intervention garanties...
des utilisateurs, il faut donc qu’il soit  « | es « plus ». Un cable de bonne
ala fois simplt?, convivial et adapté a longueur et avec systéme anti-en- o
leurs capacites. tortilement, un design séduisant, S
* La périodique d’utilisation. une consommation électrique mai- 2
Le robot s'utilise durant la saison des ~ Uis€e... sont autant d’atouts sup- 3
baignades. Ce qui peut paraitre plementaires qui pourront faire la =
différence ! §
s}

ROBOT, VOUS AVEZ DIT « ROBOT » ?

Qu’entend-on par robot 2 En principe cette appellation
se référe & des appareils autonomes, c’'est-a-dire ne
dépendant pas de la filtration du bassin et disposant
donc de leur propre systeme d’aspiration et de
nettoyage. Les équipements a aspiration fonctionnant
sur la prise balai, tout comme ceux utilisant la pression
(avec surpresseur ou non), ne devraient donc pas entrer
dans cette catégorie. Et pourtant il faut bien avouer
que le nom de «robot » est de plus en plus fréequemment
donné a ces matériels. A ceci plusieurs raisons.

Tout d’abord, parce que par « robot » on entend
« appareil automatique capable d’exécuter, seul, des
opérations ». Et certains appareils dépendant de la
filiration sont effectivement capables d’'assumer seul le
rble de nettoyage. Le nom de « robot » n’est donc pas
ici usurpé.

Ensuite, parce qu’a I’origine, seuls existaient les appa-
reils dépendant de la filtration. L'arrivée d’équipements
indépendants, fonctionnant de fagon autonome avec
batterie ou via un branchement électrique, a permis
une différenciation. Cette origine « historique » n'a pas
de justification & préférer telle ou telle appellation.

Enfin encore, parce que les constantes améliorations
apportées par les fabricants ont permis d’intégrer une
certaine intelligence ou une fonctionnalité développée
aux équipements, qu’ils soient autonomes en matiere
d’alimentation ou non. Et dans ce cas, pourquoi ne pas
les appeler des robots 2 Il suffit de prendre I'exemple du
TriVvac d’Hayward, décrit comme « robot & pression »,
capable de nettoyer... la surface du bassin !

Bref,laterminologie ne doitpasprévaloirsurl’équipement.
L’important est de connaitre le fonctionnement de
I"appareil et quels en sont les services attendus.
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. ROBOTS : vos allies de I'ete

" Le TigerShark®
...~ d’Hayward apporte
e " une solution compléte
de nettoyage (fond, parois et
ligne d’eau) en 3 h, ou en 90 mn seulement avec la
nouvelle version TigerShark® QC (Quick Clean).
Leur microprocesseur a logique de contrdle ASCL

assure un nettoyage optimisé des bassins jusqu’a 12 m.

Disponible avec une brosse en mousse ou a picots,

le robot offre également un nouveau design, un caddy
ergonomique (en option) et des filtres de démarrage
de saison pour les débris de taille plus importante.
marketing@hayward.fr / www.hayward.fr
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Les R-Series de Fluidra brossent et nettoient toutes formes de piscine et
tous types de revétement, pour des superficies jusqu'a 50 m2.

Le modele R3 assure le nettoyage du fond pour un cycle de nettoyage
1 h 30 seulement. Le modéle R5 assure, quant a lui, le nettoyage du
fond et des parois pour un cycle de nettoyage de 2 h.

Leurs atouts ? Le systeme AquaSmart® Inside et Gyro Navigation qui
optimisent leur déplacement afin de couvrir toute la superficie de la
piscine.

On remarque également : des bouches d’aspiration réglables en
hauteur pour s'adapter a tous types de résidu, un seul type de roues
pour tous les revétements (liner, carrelage), une brosse rotative PVC
ultra rapide pour un nettoyage trés performant, 4 roues motrices, un
cable avec raccord tournant pour éviter I'entortillement.

Pour vos clients : 'Easy Open (acces supérieur facile aux cassettes
filtrantes), I'Easy View (couvercle transparent pour un contrdle
immédiat de I'encrassement du filtre) et une légeéreté propice a un
retrait facile de I'eau.

marketing@fluidra.fr / http://pro.fluidra.fr

... Le SharkVAC XL™ Pilot d’Hayward nettoie le fond,
".. les parois et la ligne d’eau en 3 h. Son pilotage
“. s'effectue trés simplement en sélectionnant le
~. programme « fond » ou « fond et parois ».
. Il s’adapte a toutes les formes de bassin jusqu’a
* 12 m et dispose d’une détection hors eau
: pour les piscines a plage immergée. Ultra-
pratique pour vos clients, facile d’entretien, il
: comporte : un chariot de transport, un acces
s aux panneaux filtrants par le dessus du robot et
" un filtre supplémentaire de démarrage de saison
" pour les débris de taille plus importante.
A noter la version SharkVAC® qui propose un
excellent rapport qualité/prix avec un nettoyage du
) fond en deux heures.
Tt ' marketing@hayward.fr / www.hayward.fr

La nouvelle série TornaX de
Zodiac se caractérise par la
légereté exceptionnelle de ses
robots avec 5,5 Kg seulement.
lls peuvent assurer, selon les
versions, le nettoyage du fond
seulement, ou le fond et les
parois du bassin. L’'ouverture sur
le dessus donne directement
acces au filtre rigide de 3 litres,
ce qui le rend trés simple a
manipuler et a entretenir.

www.zodiac-poolcare.fr

Dernier né chez Mareva : le Nestor Reva Eco Premium. Ce robot a été congu
a la fois pour un nettoyage intensif et pour un entretien quotidien. En effet, il
peut mettre en suspension les saletés déposées sur le fond ou fixées sur les
parois (saletés qui seront reprises par le systeme de filtration et accumulées
dans le filtre de la piscine grace aux gants filtrants a trés grosses mailles). Cette
fonctionnalité est idéale, 2 heures en début de filtration le matin, pour ne pas
géner les baigneurs, et ce sur 7 jours. Il fonctionne également avec les gants
filtrants les plus fins pour obtenir une eau parfaitement limpide.

Adapté atoutes les piscines jusqu’a 10 x 15 m, il dispose de 3 programmes, d’un
chariot en option, d’une poignée ergonomique, d’un parechoc amortisseur et
de 3 paires de filtres facilement lavables.

contact@mareva.fr / www.mareva.fr



DOSSIER TECHNIQUE

Le robot KWADOO 2R® de WRC distribué par INTERPLAST a bénéficié cette
“.. année d’un moteur 40 % plus puissant et d'une détection des parois
“. du bassin par capteur infra-rouge pour un changement de direction
“. « Quadri-jets » (propulsion par jet d’eau pour faire avancer, reculer
*. ou tourner a droite ou a gauche) qui lui permet d’assurer une auto-
* programmation et un nettoyage en 1h30, quelle que soit la forme
: de la piscine. On remarque sa capacité & évoluer en eau froide
: (température supérieure ou égale a 1°C). Il nettoie tous types de
! formes de piscines jusqu'a 15 x 8 m en un temps record (hormis les
. fosses d tronc de pyramide).
7 Poids plume (6 kg) et livré avec deux sacs filtrants de 40 et 25
" microns, il posséde un systéme de déflecteurs souples placés a
. T'entrée du filire et trés proches du sol, qui crée une zone d'accélération
du flux entrant pour un nettoyage « actif » du sol !
contact@interplast.mc / www.interplast.mc

Le robot SAPHIR® d’INTERPLAST privilégie le nettoyage du fond, méme s'il s’occupe
également des parois et de la ligne d’eau. Il couvre une surface jusqu’ @ 80 m? quelle
que soit la forme du bassin gréce a son systéme Aqua Smart qui scanne le bassin et
dispose de 2 programmes de nettoyage : 1Th30 et 2h. Son systéme Gyro Iui permet de
se repérer dans le bassin pour un nettoyage plus efficace de la piscine, de corriger
ses trajectoires et de se dégager des obstacles (échelle, bonde de fond...), tout en
détectant les pentes afin d’adapter sa vitesse de dé-placement et d’aspiration.

On note aussi ses brosses mousse spécifique en PVA pour tous les types de
revétements, son témoin de colmatage (filire plein) et son chariot de transport.
contact@interplast. mc / www.interplast.mc

Le Label Bleu Sénior by Procopi fonctionne sur un cycle de 1h30
ou 2h, dfin de nettoyer efficacement le fond, les parois et la
ligne d’eau du bassin. C’est un appareil compact, capable de
s’adapter aux formes de piscines les plus complexes grdce a
son systéme Aqua Smart qui utilise un algorithme pour calculer
le trajet de nettoyage optimal. Avec la technologie Gyro, il
navigue inteligemment et contourne tous les obstacles sans
que son cdble électrique ne s’emméle.

On remarque aussi : ses brosses en PVA adaptées a toutes

les surfaces, ses buses réglables et ses cartouches de

filtration trés facilement accessibles avec voyant indicateur
d’encrassement.

Livré complet avec son chariot .

marketing@procopi.com / www.procopi.com

Special PROS r°23 - D1


mailto:contact@interplast.mc
http://www.interplast.mc
mailto:contact@interplast.mc
http://www.interplast.mc
mailto:marketing@procopi.com
http://www.procopi.com

ROBOTS : vos allies de I'ete

Les robots H-DUO d’AstralPool intégrent le systéme de navigation
intelligente et exclusif Gyro. Ce procédé scanne et mémorise
la forme du bassin, évite les obstacles, ainsi que I'enroulement
du cable. Il permet aux robots d’optimiser leur trajectoire afin
d’accomplir un nettoyage en un temps réduit. Equipés de trois
moteurs - deux pour la traction et un moteur de derniére génération
pour I'aspiration - ils sont capables d’assurer plusieurs cycles de
nettoyage. Quatre brosses en PVA et une brosse centrale oscillante
en silicone permettent de s'adapter parfaitement a toutes les
surfaces (carrelage, liner, polyester ou béton peint), avec une
adhérence maximum.
Les cassettes filtrantes, facilement accessibles par le Top
Access supérieur, sont composées d'un filtfre ulirafin 3D en tissu
[RSSEEEEET PO . tridimensionnel, dont les boucles piégent toutes les microparticules.
’ De plus, les buses d’aspiration peuvent se régler afin de s’adapter a

tout type de saletés (feuilles, sable,...) et augmentent la puissance
de filtration.
Pour la maintenance, le couvercle transparent Easy View offre un
contréle facile de I'état d’encrassement du filire, depuis le dessus
du robot.

H-DUO 3 nettoie le fond de la piscine, H-DUO 5 et H-DUO 7 (avec télécommande) opérent

sur le fond, les parois et la ligne d’eau. lIs sont livrés avec leur chariot de transport.

marketing@fluidra.fr / http://pro.fluidra.fr

.QO/
2.
{?m
=
2
Le Dolphin M 400
de Maytronics
recommandé pour
piscines jusqu’'a
15 m de longueur,
il brosse, frofte, Réputée pour sa
aspire et filire légéreté, la gamme
la piscine Dolphin S series de
entiérement, y Maytronics est ulfra e
compris le sol, maniable, design, tout en étant
les parois et la trés efficace et précise notamment
ligne d’eau. Double grdce d leur technologie brevetée PowerStream System qui leur
motorisation pour un permet d’adhérer a la paroi pour un nettoyage optimal. Leur systéme
meilleur déplacement du de balayage CleverClean autorise une navigation intelligente pour
robot et gyroscope intégré qui un nettoyage de la piscine dans sa totalité. Quant aux technologies
corrige la trajectoire du robot lors de son déplacement : de brossage de pointe, elles éliminent et évitent 'accumulation
pente, obstacle, déséquilibre lié au céble... et qui permet d’algues et de bactéries, quel que soit le revétement du bassin.
un balayage précis et efficace pour un nettoyage Parmi les nombreux modéles adaptés a chaque besoin de vos clients
systématique de toute la piscine. Avec ['application (double filtration, programmation intuitive, connectivité...), on note :
MyDolphin™ sur smartphone, il est possible de prendre - La version $50, idéale pour les piscines jusqu'a 8 m et les bassins
manvuellement le coniréle du robot. hors sol.
contact@maytronics.fr / www.robot-dolphin.fr - La version $100, idéale pour les piscines jusqu’a 10 m.

- La version $200 pour les bassins jusqu’a 12 m.

- La version $300 pour les bassins jusqu’a 12 m.

- La version $300i pour les piscines jusqu'a 12 m qui cumule
les innovations !

contact@maytronics.fr / www.robot-dolphin.fr

Le Zenit Z3i de Maytronics, chez SCP, se laisse piloter grdce al’application
MyDolphin™ qui permet le guidage a distance.

Léger (7,5 Kg) et facile a manipuler, il couvre tout le bassin (fond,
parois et ligne d’eau) grdce au systéme PowerStream. Avec son filtre
multicouche, il ramasse aussi bien les petits débris que les gros pour les
piscines jusqu’a 12 m.

On remarque son alimentation muliifonctions écologique qui
économise I'énergie, sa possibilité d’acces au systéme de filtrage par
le dessus, ses cycles de nettoyage 1h30 / 2h / 2h30, sa programmation
hebdomadaire ainsi que son chariot de transport.

info.fr@scppool.com / www.scpeurope.fr
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Grdce a son aspiration
cyclonique, son filtre de
trés grande capacité

(4,7 1) et sa large bouche

d’aspiration, Vortex™ PRO

4WD de Zodiac offre une
capacité d'aspiration ultra
puissante.

Il se déplace sans aucune

difficulté dans I'ensemble

du bassin, quel que soit le
revétement.

Le plus pour vos clients : sa
technologie Lift System qui allége instantanément le poids du robot
a la sortie de I'eau de prés de 20 % (en quelques secondes, un jet
puissant vide le robot de son eau pour le rendre plus Iéger a sortir de
I'eau). On remarque également le Swivel qui limite 'emmélement du
cdble pendant le cycle de nettoyage.
www.zodiac-poolcare.fr

Tout nouveau, le TornaX Pro RT 3250 de Zodiac, en
exclusivité chez SCP, convient aux bassins enterrés ou
hors-sol a parois rigides jusqu'a 10 x 5 m. Il assure le
neftoyage du fond et des parois sur un cycle de 2 h 30.
Trés léger pour une manipulation sans effort, il comporte
un filtre facile a nettoyer, 2 moteurs et un boitier de
commande avec son socle.

info.fr@scppool.com / www.scpeurope.fr
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. ROBOTS : vos allies de I'ete

Chez Everblue, les robots Select by Maytronics sont proposés en exclusivité. lIs intégrent :
des brosses actives qui éliminent les algues ef les bactéries, un économiseur d’énergie et un
systéme de mobilité PowerStream pour une grande précision de mouvement ainsi qu'une
adaptation aux différents types de revétements.
Déclinés en 3 versions - 320 MB, 520 MC et 620 SG - ils conviennent respectivement aux
bassins jusqu’a 10, 12 et 15 m.
Le modéle 320 MB assure le nettoyage du fond, des parois et de la ligne d’eau. Gréce
a la technologie Cleverscan, un programme de balayage intelligent du bassin est
effectué. Ses capteurs de mouvements et d’angles détectent la forme de la piscine
et ses caractéristiques afin d’optimiser le processus de nettoyage.
Il faut ajouter : son transformateur de derniére génération, ses paniers a cartouche a
2 niveaux de filiration et sa réparation aisée sur place en station Everblue !
ever@everblue.com / www.everblue.com

Cette année Feli propose
Premier prix ! le robot intelligept Squirrel
Ce robot Luna 10 chez Advanced. Doté d'une

" EZ convient aux piscines @ qut:-p;ogramndqghon,‘ il
fond plat jusqu'a 8 m et d'une S adapte aux dimensions

profondeur maxi de 1,80 m. Il inclut :
un systéme anti torsion de cdble, une
cassette amovible et lavable avec écran de filtration en Nylon,
des buses orientables et réglables pour ajuster le déplacement
de l'appareil, et un coffret électrique qui permet de choisir
entre 2 modes de fonctionnement automatique (cycle de 1 ou
2h). Il peut fonctionner avec un capteur solaire flottant vendu
en option. Son poids est de 6 Kg.
contact@ez-robotpiscine.com/ www.ez-robotpiscine.com/fr

de la piscine (jusqu’a

20 x 10 m), pour un

temps de nettoyage

optimal.

Il opére avec efficacité sur

le fond et les parois du bassin,

détectant la surface et les obstacles grdce

d son systéme de sécurité.

Livré avec sa radiocommande, il est garanti 2 ans,

hors pieéces d’usure (telles que mousses, brosses, sacs,
courroies, chenilles et cable d’alimentation).

Bénéficiant d’un important stock de piéces détachées et d’'un
savoir-faire technique, I'équipe du SAV assure les réparations,
comme pour I'ensemble du matériel commercialisé par
I'entreprise.

felisarl@aol.com / www.piscine-feli.com

De production frangaise, le robot nettoyeur de piscine Peps,
d’Hexagone, posséde un chdssis tout en inox (contre du
plastique habituellement), une pompe ultra-puissante

(37 m3/h au lieu de 16 généralement), des joints, des brosses
rotatives rapides Stiff Bristle & poils, pour un décrassement parfait
et une lutte efficace contre les algues. Son tableau de bord tactile
type smartphone assure le pilotage, tandis que son systéme
intelligent (contréleur gyroscopique et capteurs infrarouges) lui
permet de nettoyer une piscine jusqu'a 12 m de longueur en
moins de 30 mn.

Enfin, il ne comporte quasiment aucune piéce d'usure (chenilles,
courroies, brosses PVC, mousse) !

Précisons qu’Hexagone, leader dans le nettoyage des piscines

publiques en Europe, propose d’apporter aux clients privés « haut de
gamme » la technologie haute précision et I'exigence professionnelle
des petites collectivités. Il est disponible depuis le 15 mai et est annoncé
« au juste prix ».
info@myhexagone.com / www.myhexagone.com
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. LES BONS REFLEXES pour conserver .......

vOSs equiperments en bonne forme

) Article écrit en collaboration avec Richard CHOURAQUI et
Docteur Xavier DAROK, Responsable Europe produits de traitement de I'eau piscines et spas chez SCP

L’eau vient du ciel, elle est, limpide et claire, LE CYCLE DE L’EAU
et ne contient aucun minéral. Par contre, I'eau
qui pénétre dans I'atmosphére, se charge en

gaz, le fameux CO2, avant de s’infiltrer dans g@}
la terre. Rendue ainsi acide, elle peut pénétrer
La vapeur

facilement dans les roches et en dissoudre les

, [\

minéraux de toutes sortes. d’eau forme e Précipitations
Cette eau de pluie est corrosive et détient la faculté des nuages s« *  enpluie eten
de dissoudre quasiment tout sur son passage : © neige
calcium, magnésium, potassium, sodium et méme La chaleur du

le marbre... soleil cause

Ce qui la rend calcaire et entartrante, avec un pH I’évaporation

alcalin. de I'eau

Mais elle peut se charger également de divers

métaux : fer, cuivre, argent, manganése, devenant

alors agressive et corrosive avec un pH devenu —
acide.

C'est pourquoi, pour votre tranquillité, et celle de vos clients, équilibrez I'eau de la piscine & chaque mise en service etaprés un
traitement choc administré suite a un déséquilibre de I'eau, (di a une fréquentation accrue, des conditions météorologiques
extrémes, des erreurs de traitements, une vidange partielle, une eau sur-stabilisée, etc.)

L’eau coule
dans les lacs et
les rivieres

L'Equilibrage de I'eau est trés simple : L

Il suffit d'analyser le TH et le TAC et de rectfifier ensuite le TAC La balance de Taylor pour piscine
avec:

e Du TAC PLUS (Bicarbonate de soude pharmaceutique)

pour I’élever,

ou

* Du TAC MOINS (Acide sulfurique) pour I’abaisser,

En vous conformant a la table de Taylor, que vous et vos

techniciens devez avoir en permanence avec vous.

Reproduction autorisée par I'auteur A.D.

Trousse de contiréle (pastilles DPD),
& gauche rouge foncé = bonne
teneur en oxygéne actif,

a droite rose clair = bon pH (7,2/7,4)
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ATTENTION

Les minéraux contenus dans lI'eau de la piscine vont et canalisations, plongeons des baigneurs, élévation
précipiter a la suite d'un dégazage de CO2, (perte de  de température dans lesréchauffeurs de toutes sortes,
charge dans le filtre, passage brutale dans les coudes  appareils de nage & contre-courant, cascades, etc.)

C'est pourquoi, nous vous conseillons de :
1 / STABILISER/SEQUESTRER LE CALCAIRE

Lors de la mise en service, ajoutez un séquestrant CALCAIRE (anti calcaire), non pas pour le supprimer, mais pour annihiler

son pouvoir incrustant et entartrant !

L’anticalcaire sert d empécher la fixation des
algues, facilite leur destruction et protege les
équipements.

Par réaction chimique, le calcaire précipite
progressivement sur les revétements (fond,
parois et ligne d'eau), dans le filfre, dans
les canalisations et dans les équipements
(électrolyseur, pompe & chaleur, lampe UV...).

Ces dépots calcaires vont :

* Faciliter la fixation des algues : présence
d'algues récalcitrantes et traces jaunes
difficiles & faire partir ;

L'uvtilisation du produit acti Anticalcaire empéche
ces dépéts, en séquestrant le calcaire solide
pour le garder soluble dans I'eau. Grdce a son
action séquestrante, les minéraux n’ont plus
d’impact négatif dans le bassin et 'ensemble des
équipements voient leur durée de vie augmenter,
ainsi que leur rendement optimisé (COP,
production, désinfection...).

Ce produit peut étre tout a fait étre surdosé a
I'ouverture du bassin, car n’étant pas dangereux
pour la santé une fois ajouté dans I'eau et étant
compatible avec tout type de traitement et filtre,
la protection du bassin n’en sera qu’'augmentée.

e Empécher les appareils de fonctionner
correctement.

2 / STABILISER/SEQUESTRER LES METAUX

L'eau du réseau public ou des puits, peut étre chargée en métaux lourds. La raison est qu’en cas de secheresse, I'été,
les municipalités ont la possibilité de s’approvisionner dans diverses sources a leur disposition. Nombreuses sont ces sources
qui sont chargées en métaux a cause de : réchauffeurs en cuivre, canalisations en fer, pompes, et dans certaines régions,
a cause des épandages de bouilie bordelaise (contenant du sulfate de cuivre) ou autre... Les analyses de cette eau
peuvent ainsi varier du jour au lendemain.

C’est pourquoi nous vous recommandons de traiter 'eau de la piscine ou du spa en début de saison avec un séquestrant
a métaux

Le séquestrant métallique permet
d’'empécher les réactions avec

les métaux et de praotéger les
équipements contre leur corrosion.

De la méme maniére que
I’anticalcaire, le séquestrant
métallique séquestre les métaux, afin
d’éviter pendant toute la saison leurs
réactions provoquant :

¢ Coloration de I'eau (eau translucide
mais verte, rouge, brune ou Ligne d'eau jaune
marron...) ;

¢ Coloration des cheveux blonds ou
blancs ;

« Taches noires sur les liners : Séquestrant métallique acti Metalfix.

Ce produit peut tout a fait étre surdosé

* Corrosion des cellules a I'ouverture du bassin, car n’étant pas
d’'électrolysevur ; dangereux pour la santé une fois ajouté
« Corrosion des axes de pompes ; dans I'eau .ef étant cor.npaﬁble avec.fout
L . type de traitement et filire, la protection
e Fragilisation des pompes a chaleur. du bassin n'en n’est qu'augmentée.

Liner taché
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QUELQUES MARQUES...

NETTOYANT FILTRE

ANTICALCAIRE

SEQUESTRANT METALLIQUE

OCEDIS Détartrant 10L

OCEDIS Antical 10L

OCEDIS Métalfix 10L

CTX Netdfilter CTX anti-calcaire CTX Arrét Métal
hth METALSTOP 2kg
hth FILTERWASH 3L hth STOP-CALC 5L
MELSPRING MELSPRING MELSPRING

Détartrant filtre 1 Kg

Anticalcaire 5L

Melpool CAL 5L

PROCOPI - Label Bleu

PROCOPI - Label Bleu

PROCOPI - Label Bleu

Aqudfiltre Aquacal Ferafloc
BAYROL BAYROL BAYROL
Filterclean Tab 1kg Decalcit Filtre Tkg Calcinex 3L
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3/ NETTOYER LE FILTRE

Le nettoyage du filtire permet de conserver I'efficacité
du traitement de facon optimale durant la saison.

Chaqgue professionnel sait que la filtration représente
80 % de I'efficacité du traitement de I'eau. Il est donc
primordial de s'assurer que le filtre soit bien nettoyé et
détartré en début de saison, afin de conserver une
efficacité maximale.

Nous vous conseillons de le nettoyer également en fin
de saison, au cours de I'hivernage par exemple.

Détartrez et nettoyez le fifre avec un produit spécifique
pour piscine, un Nettoyant Spécial filtre (n'employez
surtout pas de détartrants du commerce, vous étes un
PRO!)

Acti nettoyant filtre a une action anticalcaire, anti gras,
antirouville (les agents passivants contenus dans le produit
évitent les attaques acides des parties fragiles : crépine,
cartouche, toile de diatomées et antibactérienne. Le produit
est coloré et moussant pour une meilleure gestion du temps
de contre-lavage (filtre a sable) ou de ringage (cartouche et
support de diatomées).

EN CONCLUSION

Ces trois produits, stabilisant du calcaire, stabilisant/
séquestrant métaux et nettoyant filire, sont peu mis
en avant en grande distribution, en raison d’un
manque de formation du personnel. Cette lacune
vous permet de vous démarquer par une réelle
connaissance professionnelle du traitement de I’eau
et de ses impacts sur les équipements du bassin.

D’autre part, comme ces produits sont peu connus
et vendus en grande surface, ils vous permettent
d'afficher un tarif plus élevé, synonyme de meilleure
marge, donc d’activité plus prospeére.

Grace a cette simple utilisation, vous garantissez
a vos clients une eau de meileure qualité, moins
de confraintes, peu de problémes, plus de bien-
étre et de satisfaction et vous obtenez ainsi une
réelle reconnaissance en tant que professionnel du
traitement de I’eau.
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. LES BONS REFLEXES pour conserver .......

vOSs equiperments en bonne forme

QUELQUES RAPPELS

En présence :

* d'eau BLANCHE, ou le calcaire est en suspension dans
l'eau, il suffit de rectifier le pH avec du pH MOINS ;

» d'eau VERTE TRANSPARENTE, signe de présence de
cuivre, il faut le dissoudre en opérant un traitement
choc au CHLORE INORGANIQUE (sans stabilisant) ;

« d'eau ROUGE, signe de présence de fer, il faut
oxyder le fer ferreux en fer ferrique en effectuant un
fraitement choc avec du CHLORE INORGANIQUE (sans
stabilisant) ;

* d'eau VERTE et OPAQUE, ou I'on ne distingue pas la
bonde de fond, signe que I'eau est infectée de micro-
organismes, de bactéries, d'algues, de champignons,
le bassin doit étre interdit a la baignade : il est
contaminant !

Pourrattraper une eau vertfoncé, trouble, contenant des
algues, je vous conseille, soit d'effectuer un traitement
au CHLORE INORGANIQUE (sans stabilisant) a raison de
150 a 300g par 10 m?, suivant sa contamination, soit, un
traitement au PEROXYDE D’OXYGENE, a raison de 1L par
10 m3.

Avant

RECOMMANDATIONS AVANT TRAITEMENT

¢ Avant tout fraitement choc pour rattraper I'eau de
la piscine, il convient de vérifier la teneur en Stabilisant
du chlore (acide cyanurique). Si ce dernier dépasse
les 100 mg/I. (ou 100 ppm), il faut vider une partie de la
piscine et refaire I'appoint avec de I'eau neuve, pour
déconcentrer 'acide cyanurique.
En piscine collective le maximum de stabilisant du
chlore autorisé est de 75 ppm.

Pendant que vous effectuez vos traitements, le systeme
de filtration doit demeurer en marche forcée.

Mettez toujours les produits chimiques dans un seau
rempli d’eau, et non I'inverse, avant de les verser tout
autour de la piscine !

En présence de filtre a sable, effectuez une floculation
aprés chaque traitement choc.

* Lisez bien les modes d'emploi de vos fournisseurs.
* || est fortement conseillé de suivre leurs formations !

Apres

Des lois tres précises pour le stockage dans vos entrepots
Nul n’est censé ignorer la loi

® PRODUIT COMBURANT
Moins de 2 tonnes,

pas de déclaration

De 2 a 50 tonnes, pas de
simple déclaration
a la préfecture

De 50 tonnes et +
demande
d’autorisation

Moins de

SGH03 Comburant
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® PRODUIT CORROSIF
100 tonnes,

déclaration

SGHO05 Corrosif

® PRODUIT DANGEREUX
POUR L’ENVIRONNEMENT
Moins de 20 tonnes,

pas de déclaration

De 20 & 100 tonnes,
simple déclaration

SGHO09 Dangereux
pour le milieu
aquatique



De nombreux lumens pour
une piscine illuminée !

Blanche ou en couleur {(avec une
16 Programmes),

variakion de
allumez volre piscine a lgo °!

Lampe EXTRA PLATE !

N

Création de piscine, la
lampe LED adaptée a
tous types de revétement

N

Packaging attractif !

Gamme compléte

5200 petite lampe @10cm
S400 lampe par 56

S600 lampe extra plate
(ci-dessus)

Traitement de I'eau

Analyses
Automatismes et dosages
Pompes d chaleur
> Animation de piscine

Eau domestique

Ocedis MelFrance

Nos conseillers commerciaux & votre écoute !
info@ocedis.com - 04 74 08 50 50
www.ocedis.com

o
O
cedis

Le PLAISIR DE L'EAU

324 LEDs
Blanche 2600 lumens !
Couleurs 1150 lumens !

7

N

Installation facile !
La lampe vient se «clisper»
dans la traversée de paroi.

7

N
Zoom sur l'installation

e

Kit installation
LED S6Q0 __|
(. non fourni
— o J

lampes LEDs

LE PLAISIR & LA MAITRISE DE L'EAU


http://www.ocedis.com
http://www.ocedis.com
http://www.ocedis.com
mailto:info@ocedis.com
http://www.ocedis.com

. L’ACTUALITE DES ENTREPRISES

Lancement du nouveau site web
de REXAIR !

REXAIR dynamise sa présence sur internet avec le lancement
de son nouveau site web. Véritable vitrine professionnelle,
celui-ci a été repensé pour offrir un accés convivial et facilité
a I’ensemble des informations sur les produits des gammes
REXAIR et REXAIR Piscine. Déshumidificateurs, pompes &
chaleur piscine, échangeurs/réchauffeurs de piscine, mais
aussi humidificateurs, déshydrateurs, sécheurs, climatiseurs,
épurateurs d’air y sont présentés en détails, avec descriptifs,
schémas et photos.

Reflet de I'image et des valeurs de I'entreprise, le nouveau
site internet s’adresse au grand pubilic, tout en proposant un
acces dédié aux professionnels.

rexair.france@rexair.fr / www.rexair.fr

ALLIANCE PISCINES
refond son site web

Pour cette nouvelle saison ALLIANCE PISCINES a dévoilé
un tout nouveau site web, au design graphique épuré
et offrant une navigation plus ergonomique. Le visiteur
peut notamment des
la Home Page vy
configurer sa future
piscine. Pour renseigner
son projet de piscine,
le particulier indique
tout simplement forme,
couleur et dimensions
souhaitées, il choisit
le modéle de piscine
correspondant, puis
les éventuelles options
d ajouter au devis
pour personnaliser
sa demande. Etape
suivante:ilrenseigne ses
coordonnées et se voit
rapidement contacté
par téléphone, afin de
quadlifier son projet avec
une téléopératrice,
puis de convenir d’un
rendez-vous avec le
revendeur  ALLIANCE
PISCINES. Le prospect
peut aussi envoyer une
photo de son terrain par email, ainsi le revendeur lors de
son rendez-vous pourra « placer » la piscine dans son futur
environnement et y intégrer les options, a I’aide du logiciel
ONESHOT 3D. Le futur propriétaire de la piscine obtient ainsi
une visudlisation compléte et trés réaliste de son projet
piscine.

info@alliancepiscines.com / www.alliancepiscines.com

D’autres langues integrent le logiciel ONESHOT 3D

A la rentrée 2016-2017 POINTCUBE avait lancé

la version 2.0 de son logiciel ONESHOT 3D, pour

le plus grand plaisir des utilisateurs. Les professionnels
pouvaient y découvrir de nouvelles bibliothéques
3D d’aménagement, d’éléments de paysage et de
construction, ainsi qu’une nouvelle fonction pour
dessiner les surfaces au sol plus liborement et

la multi-vue. Toujours & la recherche d'améliorations
dans I’ergonomie et le

perfectionnement de

son logiciel professionnel,

I’entreprise proposera

trés prochainement une

nouvelle version 2.2 !

Elle permettra notamment

d’étre utilisée en langues

espagnole et italienne,

en plus de I'allemand,

I’anglais et le frangais,

déja intégrés. De méme,

le manuel d’utilisation du

logiciel reprendra I’ensemble de ces langues. Congu pour et avec
les forces de vente, cet outil d’aide a la vente est facile a utiliser,

rapide et efficace pour booster les ventes de piscines.

info@pointcube.com / www.pointcube.fr

62 - special PROS r°23


mailto:rexair.france@rexair.fr
http://www.rexair.fr
mailto:info@alliancepiscines.com
http://www.alliancepiscines.com
mailto:info@pointcube.com
http://www.pointcube.fr

© © © ¢ 0 0 0 0000 000000000000 0000000000000 0000000000 000 o

BAYROL Deutschland acquiert
la division « PoolCare» de
I’entreprise HARKE PackServ

BAYROL Deutschland GmbH a fait I'acquisition de la divi-
sion « PoolCare » de I’entreprise HARKE PackServ GmbH,
basée a MUlheim en Allemagne. La division « PoolCare »
de HARKE offre une palette de services professionnels et
sur-mesure dans le domaine de la désinfection de I'eau
des piscines et propose une gamme compléte de produits
de traitement. HARKE PackServ est une fillale du goupe
HARKE, fournisseur et distributeur international de produits
chimiques, pharmaceutiques, agro-alimentaires, cosmé-
tigues et d’imagerie. L’acquisition inclut un portefeuille
de revendeurs spécialisés de piscines en Allemagne ainsi
que dans certains autres pays d’Europe.

BAYROL acquiert également I’ensemble des gammes de
produits de traitement, commercialisés sous les marques
SYNaqua et PoolsBest ainsi que sous certaines marques
de distributeurs.

De gauche a droite : J6rg HANS (Dirigeant de HARKE), Jens
PRINSSEN (Dirigeant de HARKE), JUirgen KOENIG (Directeur
commercial Alemagne & Export BAYROL), Daniel RICARD

(Dirigeant BAYROL)

Le rachat du réseau de revendeurs spécialisés HARKE
et des marques d’entretien de piscine HARKE permet a
BAYROL de nouer de nouvelles relations commerciales et
de renforcer sa position en Allemagne.

Apres cette acquisition, les portefeuilles clients et de pro-
duits HARKE vont bénéficier des

activités de recherche et développement continues de
BAYROL ainsi que de son soutien

marketing dans le secteur du traitement des eaux de
piscine et de spa.

bayrol@bayrol.fr /| www.bayrol.fr

Retrouvez

toute '’ACTUALITE

de la profession

TOUS LES JOURS

sur eurospapoolnews.com
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« Grace a PURE CHLORE tout est automatique ! »

Le traitement de I'eau des piscines accueillant du
public doit répondre a des contraintes normatives
importantes. Pour s’y conformer, les spas et piscines
d’hétels sont trés souvent traités avec du chlore liquide,
solide ou gazeux. Trés puissant, ce désinfectant a
I'avantage d’éliminer toutes les bactéries présentes
dans le bassin. Néanmoins, le prestigieux Groupe
hételier mauricien « LUX Hotel Maurice », conscient des
limites de confort de ce traitement, a décidé d'installer
le générateur de chlore in situ PURE CHLORE, fruit du
savoir-faire des entreprises francaises HEXAGONE et
POOL TECHNOLOGIE.

Le fabricant POOL TECHNOLOGIE a recueilli le
témoignage de Roshan Ramsahye, Responsable du
projet au sein du complexe hételier :

Philippe GRARD et Roshan RAMSAHYE

« Dans les piscines des hétels mauriciens, il est fréquent d'uti-
liser du chlore en granulés. Ces derniéres années cepen-
dant, leur prix a fortement augmenté et les conditions de
transport et de stockage sont devenues trop difficiles. Nous
recherchions donc un autre systéme apportant la méme ef-
ficacité. Nous avons découvert la solution PURE CHLORE qui
fonctionne uniquement avec du sel. »

Ce systtme a pour objectifs une désinfection optimale,
une simplification de la maintenance et une réduction des
colts d’exploitation. De par son procédé, PURE CHLORE
produit du chlore in situ, dans un local technique, par élec-
frolyse du sel. Le chlore produit (hypochlorite de sodium) est
pur et, utilisé sur place au gré des besoins, sans altération.
Il se déverse dans un bac et est ensuite injecté dans le bassin
via une pompe doseuse, commandée par une régulation
automatique, qui permet de maintenir le taux de chlore a
son niveau optimal.

Selon Roshan Ramsahye : « C’est d’abord son systéeme
d'électrolyse in situ qui a retenu notre attention, ne nécessi-
tant aucun agjout de produits chimiques, car déja rémanent.
Un avantage pour une clientele d’'hételiers recherchant des
solutions plus respectueuses de I’environnement et confor-
tables pour les clients. En plus, avec PURE CHLORE tout est
automatique ! Ce qui réduit fortement nos interventions ma-
nuelles et évite les excés de chlore dans le bassin. » En effet,
grdce a sa technologie avancée et a son grand réservoir de
stockage, le systéme produit automatiquement et sans in-
tervention manuelle une grande quantité de chlore. L'équi-
pement prévoit le maintien d’'un stock de solution et peut
ainsi palier un besoin accru en chlore. En cas de hausse de

la fréquentation ou de conditions météorologiques difficiles,
la pompe doseuse ajuste I'alimentation en chlore selon
les besoins réels du bassin. Dans sa version 2017, le dispo-
sitif se dote d'un acces direct et indépendant « BOOST »,
permettant de déclencher et programmer une superchlo-
ration pendant les heures creuses : « La touche BOOST, fa-
cile a identifier sur le coffret, nous permet de faire des éco-
nomies d’'énergie, d'eau et de produits de traitement. »
complete-t-il.

Outre les bénéfices liés & I'automatisation du systeme, le fait
de n'utiliser que du sel réduit significativement la mainte-
nance. lltémoigne : « Sur’ancienne installation, la gestfion de
la maintenance était lourde et fastidieuse. Nos techniciens
intervenaient quotidiennement pour remplir manuellement
les bacs de chlore ou nettoyer les pompes bouchées par
le tartre. Ces manipulations, dangereuses et contraignantes,
nous obligeaient & porter un équipement spécial. Désor-
mais, nous travaillons uniquement avec du sel, qui n’est pas
dangereux a manipuler ! ». En plus d'étre sOr et efficace, son
entretien est ponctuel et rapide : « Aujourd’hui il nous suffit
d’intervenir pour vérifier I'état de la cellule ou le bon fonc-
tionnement du systéme sur I'’écran LCD du coffret. » ajoute-
t-il. Du coté économique, Roshan Ramsahye, déplorait des
colts d’exploitation et des contraintes liées a I'importation
et au stockage du chlore en granulés sur I'lle.

Son constat : « Pure chlore est la solution efficace, écono-
mique et écologique que nous recherchions. Le sel, bien
moins cher que le chlore en granulés, est également beau-
coup plus sécurisant. En effet, nous réduisons les risques
liés au transport dangereux de produits chimiques et nous
n'avons plus qu'a stocker le sel dans un local spécial a I'abri
de la pollution de I'air ou des rayons du soleil ». Enfin, I'eau
désinfectée par électrolyse du sel est saine et offre de nom-
breux bienfaits aux baigneurs, comme il le rapporte : « PURE
CHLORE nous apporte une réelle valeur ajoutée auprés de
notre clientéle d’hételiers : pour leurs clients, I'utilisation seule
du sel supprime les odeurs nauséabondes, les irritations et les
allergies provoquées parl'excés de produits chimiques. Nous
renvoyons une image encore plus professionnelle de I'hétel,
démontrant ainsi I’attention que nous portons au bien-étre
de notre clientéle ».

contact@pool-technologie.fr / www.pool-technologie.com
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PoolCop progresse en Europe

Ayant déja affiché une croissance significative en 2016,
PCFR, fabricant de PoolCop, continue sur cette belle
lancée en continuant son chemin & travers I'Europe.

Le systtme domotique d’automatisation et de gestion
de la piscine est distribué depuis 2014 par SCP Europe et,
depuis 2016, par le réseau Carré Bleu.

Désormais PoolCop est aussi disponible via Annonay
Productions France, du Groupe Platinum Pool, qui le
commercialise en France et au Benelux. Ce Groupe,
figurant parmi les leaders dans la fabrication de liners,
couvertures et équipements de sécurité avec 6 sites
de production en France, a choisi PoolCop pour
accompagner son entrée sur le marché grandissant de
’automatisation de la piscine. Une tendance qui ne
fait que confirmer les souhaits des clients quant a leur
piscine, & savoir : profiter uniqguement de la baignade en
diminuant les contraintes de la maintenance !

« L’automatisation couplée a une télémétrie compléte
apporte des avantages uniques & un fabricant, tout
particulierement pour le service apres-vente et les
garanties produit » déclare Lane HOY, Président de PCFR.

contact@poolcop.fr | www.poolcop.fr

Du mouvement chez HAYWARD...

Afin d'appuyer le lancement de sa gamme spécifique
« Collectivités », Hayward a mis en place cette année une
nouvelle organisation commerciale pour accompagner
les collectivités dans leurs projets.
Ainsi, Jean-Luc PETREQUIN,
jusqu’alors Responsable
commercial HAYWARD
pour la zone Est pour le
marché des piscines privées,
s'est vu confier le poste de
Responsable commercial
pour les Piscines publiques et
collectives. Il a en charge de
développer cette activité,
par les missions inhérentes a
ce poste (prospection, suivi
de projets,...). Il est remplacé
ason ancien poste par
Jean-Luc PETREQUIN Virgile REVENANT.

marketing@hayward.fr / www.hayward.fr
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Congres annuel des membres de la CNEPS
(Compagnie Nationale des Experts en Piscines et Spas)

Le 30 et 31 mars, les experts en piscines et spas se sont réunis en congres au Cenire de Formation

du Lycée Polyvalent Gustave Jaume de Pierrelatte.

Ces deux jours de congrés ont été rythmés par des
conférences techniques et des débats. L'occasion pour les
experts d'aborder des spécificités techniques, mais aussi
d'échanger sur leurs expériences respectives.

Au programme de ces deux journées :
Jeudi 30 mars : Journée technique

Thématiques abordées :

¢ Les débordements et piscines miroir avec
Maftthieu BOUVIER et Yann AQUILINA ;

* Les limites de fonctionnement des sondes avec
Christel AGEORGES ;

e Les désordres liés O une mauvaise mise a la terre avec
Manu MARTINEZ ;

e le PVC armé :

- désordres liés & la pose avec Alexandre GACHOT ;

- désordres liés au matériau avec Jean-Louis MARECHAL.

Vendredi 31 mars : Journée juridique

Invités d'honneur :

Madame Anne-Marie LAMARQUE-SOMNIER, Vice-Présidente
au Tribunal de Grande Instance de Marseille, Maitre Jean-
Pierre BINON, Avocat au Barreau de Marseille, Jean-Marc
LATREILLE, fondateur du groupe PROCOPI et Président de
chambre au Tribunal de Commerce de Marseille et Laurent
BARANOWSKI, Conseiller juridique DIFFAZUR.

Thématique abordée : L'applicabilité des normes

Il existe plus de 400 textes qui concernent la piscine de pres

ou de loin. Sile piscinier devait toutes se les procurer il devrait

débourser autour de 19 000 euros. Lors des débats avec les

différents magistrats et juristes présents, il a été rappelé que :

- Les normes sont d'application volontaire, ce qui implique
que pour étre opposables aux parties elles doivent étre
mentionnées dans les accords contractuels.

- Les parties doivent désigner, trés précisément, les normes
gu'elles entendent respecter. En indiquant que l'ouvrage
sera conforme aux normes en vigueur, l'entrepreneur
risquerait de se voir opposer des textes dont il ne connait
pas I'existence.

- L'ouvrage doit étre réceptionné conforme au contrat.
En présence d'un litige, le magistrat donnera pour mission
a I'expert judiciaire de vérifier que I'ouvrage a été construit
dans les regles de I'art.

Mais qu'entend-on par « régles de l'art »n?

Il's'agit des bonnes pratiques ou instructions techniques dont
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I’application doit permettre la réalisation d'un ouvrage de
qualité non contestable. En présence d'un litige, judiciaire
ou non, les parties, le technicien amiable compositeur ou
I'expert de justice, devront rechercher dans I'ordre :
¢ Les références techniques prévues
au contrat;

¢ Les avis techniques dont auraient
bénéficié tout ou partie des
composants mis en ceuvre ;

* Les prescriptions de mise en ceuvre,
pose et/ou mise en service du
fabricant et/ou du concepteur
des différents composants de
l'ouvrage ;

* En l'absence, la directive
technique professionnelle,
la norme, ou toute pratique
généralement observée, dont
le respect aurait pu permettre
d'éviter le désordre constaté.

Cesdeuxjournéesde congres, quiontréuniune cinquantaine
d’experts de toute la France, se sont cléturées par un diner
convivial, propice aux échanges professionnels.

Si vous recherchez un expert ou un technicien vous pouvez
vous rendre sur le site de la CNEPS : www.cneps.org . Ce site
vous permet de choisir un expert localement ou en fonction
de votre probleme.

Conférence de Matthieu BOUVIER et Yann AQUILINA
sur les piscines miroir

Conférence d’A-M SOMNIER, J-P BINON, J-M LATREILLE
et L. BARANOWSKI

SIEGE : MAISON DES ASSOCIATIONS
26700 PIERRELATTE

expertise.piscine@orange.fr
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45 ans d'expérience et de rigueur professionnelles

C'esten 1971 que naitla société VEGAMETAL™, au Sud d' Alicante

en Espagne, dans la localité de Los Desamparados ORIHUELA.

Initialement spécialisée dans la menuiserie en aluminium,

en 1997, I'entreprise décide de se consacrer uniguement &

la production d’abris de piscine. Rapidement, grace a des

produits frés fiables, elle se positionne comme I'une des entreprises

les plus sollicitées sur le marché européen de I'abri.

De plus en plus remarquée par les professionnels du Camping,

de I’Hétellerie de Plein Air (HPA) et des collectivités désireux

d’abriter des espaces de bain ou des espaces ludiques de

grande envergure, I'entreprise crée la filiale VEGAMETAL France

SAS. Cette implantation nationale lui permet de consolider

le développement de I’entreprise dans ce secteur, en proposant

a ses clients des produits répondant exactement a leurs attentes,

ainsi qu’une offre de proximité, avec toutes les garanties et

assurances afférentes au marché francais.

Parmi ses atouts : un outil moderne et une capacité de production importante (usine certifiee ISO 9001), des filieres, un design
de profilés et des process de fabrication qui sont la propriété
exclusive de VEGAMETAL™, Un bureau d'étude constitué d'une
équipe de 4 ingénieurs réalise une étude personnalisée pour
chaque projet, afin d'assurer toutes les garanties de résistance a
la neige et au vent des structures proposées. L’entreprise installe
avec ses propres équipes et sans sous-traitance, des abris de
grandes dimensions, faciles a vivre, élégants et fiables.

La société bénéficie donc de 45 années d'expérience, mises au
service de la qualité de ses abris performants.

vegametal.france@vegametal.com
www.vegametal.com
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Kyrnos Piscines :

la 1" usine de fabrication de piscines monocoques en Corse

Kyrnos Piscines, spécialisée dans la conception, la création et la fabrication de piscines en coque
polyester est implantée a Lecci, au nord de Porto-Vecchio en Corse du Sud.

Nous sommes allés visiter ses ateliers et nous nous sommes entretenus avec Guy BOGOLI le fondateur
de la société avec son épouse et Lionel ARAUJO le Directeur technique.

Quand a été créée Kyrnos

Piscines ?

Guy BOGOLI : Mon épouse et moi-
méme avons créé la société fin 2010.
Auparavant, j'avais & mon actif plus de
30 ans d’expérience dans le polyester,
a la fabrication et sur le terrain.

Comment avez-vous décidé cette
création d’entreprise ?

Un coup de folie (rires). Cela s’est
imposé a nous et nous étions la
premiére entreprise de fabrication de
piscines en Corse du Sud. Comme nous
ne pouvions compter que sur Nous-
mémes, nous avons commencé par
créer un modele et ensuite un nouveau
modéle chaque année.

Au départ, ce fut le modéle Serena
(750 m par 3 m et 1,45 m de
profondeur), un spa de nage que nous
vendons autant en spa de nage qu’en
piscine traditionnelle. Tous nos modeles
s'appellent Kyrnos, auquel s'ajoute un
chiffre, selon leur taille. Les modeéles
qui vont de Kyrnos 3 a 6 font 1,40 m
de profondeur pour des dimensions
différentes : la Kyrnos 3 mesure 3,50 m x
2,20 m, laKyrnos 4,4 m x 4 m et la Kyrnos
6 mesure 6,50 m x 3,20 m. Les modéles
8 a 10 mesurent 1,50 m de profondeur.
Toutes nos piscines sont a fond plat.

Quelle est I'originalité de vos
fabrications ?

Nous avons créé notre propre ligne de
piscines en voulant nous démarquer
de ce qui existait déja. Nous avons par

Guy BOGOLI

exemple des rayons dans les angles
de 2 cm, et nous avons laissé juste
une dépouille pour pouvoir démouler
nos produits, aucun des crochets &
I'intérieur des parois. Tous nos renforts
en acier galvanisé sont a I’extérieur de
la piscine.

En outre, nous fabriquons nos piscines
coques, nos revétements, in situ,
ainsi que nos piéces et structures en
matériaux composites, résine polyester
armée de fibre de verre.

Nous comptons 7 modeéles au total,
auxquels s'ajoutent nos fabrications sur-
mesure. Nous pouvons construire des
piscines de 16 m de long, voire 19 m,
composées de deux parties monoblocs
assemblées sur le chantier.

A l'entrée, un bassin monocoque en situation avec un revétement gel coat
a paillettes bleu marine du plus bel effet
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Quelques mots sur les
revétements ?

Nous travaillons avec des couleurs
classiques, telles que du gelcoat
blanc, sable, gris clair. Nous avons
fait valider par des bureaux d’études
des gelcoats a pailettes et nacre,
ainsi que des gelcoats foncés. Nous
garantissons de trés bonnes tenues et
nous les employons pour des piscines
neuves mais également pour réhabiliter
I'étanchéité d'un bassin existant.

Vous livrez des bassins entierement
équipés ?

Oui, quasiment toutes nos piscines,
isoléespardesmousses de polyuréthane
en extérieur, sont vendues avec toutes
options : couverture automatique hors-
sol ou immergée, électrolyseur au sel,
régulateur de pH, pompe a chaleur...

Combien de bassins réalisez-vous
sur la Corse ?

Aujourd’hui, nous avons afteint les
100 piscines dans ['année. Nous
pourrions dépasser ce quota, mais du
fait de nos moyens humains et de notre
logistique, nous préférons maitriser la
qualité de notre production plutét que
d'aller au-deld.

Certains de vos conféeres traversent
la Méditerranée pour venir en
Corse, avez-vous des ambitions
dans l'autre sens ?

Oui, car nous travaillons beaucoup
avec une clientéle en résidence se-
condaire venant du continent, faisant
construire des maisons dans le sud de
la Corse notamment. ls sont trés friands
de nos produits. Nous sommes d’ailleurs
en frain d'étudier un projet d'implan-
tation d’une unité de production dans
I'arriére-pays varois ou nicois et nous
aimerions éventuellement trouver un
confrere sur place qui ferait le méme
type de produits avec lequel nous
pourrions collaborer.

Quel est votre fonctionnement en
matiere de distribution ?

Nous sommes notre propre fabricant et
notre propre vendeur pour le secteur
de I'extréme sud-est de la Corse. Depuis
deux ans, nous avons un revendeur
en Balagne, un autre sur la région de
Bastia, et plusieurs revendeurs, mais non
attitrés, sur la région ajaccienne.
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Lionel Araujo, vous étes
directeur technique ?
Depuis combien

d’années étes-vous dans
I’entreprise ?

Je travaille pour Kyrnos
Piscines depuis sa création
mais je suis a ce poste depuis
8 ans.

Comment est composée
votre équipe ?
Lionel ARAUJO Notre équipe technique est
composée de 6 personnes :
deuxtechniciens pourtoutle branchementhydraulique,
filtiration, local fechnique, et 3 personnes en atelier pour
la fabrication. Quant & moi, je m'occupe de tout ce
qui est peinture et du contrdle.

Bureau et showroom

Pouvez-vous nous parler de vos infrastructures ?

Notre nef de fabrication de 1 000 m2 est implantée sur un
terrain de 5 000 m?, et prochainement nous aurons un
nouveau batiment de 400 m2 qui sera dédié a la cellule de
production.
Nous disposons d'un showroom a I'entrée qui présente nos
produits, et nous avons également prévu une ouverture sur
I’atelier de fabrication (comme ce qui se fait dans certains
restaurants aujourd’hui) pour permettre a nos visiteurs de voir
directement comment nous fabriquons. Pour nous c’est trés
important qu’ils puissent se rendre compte de notre rigueur
et de la propreté de nos ateliers. A chaque fabrication de
bassin, le sol est préservé par une protection et tout est
enlevé apres chacune d'elles. Nous accordons une grande
importance au respect des normes professionnelles et
environnementales.
Nous sommes 9 personnes, la méme équipe toute I'année,
avec une saison qui s'étend d'octobre a juillet. Nos
5 techniciens, notre Directeur technique, mon épouse, notre
fils Stéphane qui travaille principalement sur les chantiers,
et moi pour la partie commerciale. Notre société est donc
familiale avec une équipe trés compétente et passionnée
par le travail de qualité.

Une équipe familiale : Mme BOGOLI, Stephane IRACI-COHEN ,

Guy BOGOLI et Lionel ARAUJO

5 000 m? consacrés a la fabrication et au stockage auxquels s'ajoutera un batiment de 400 m?

kyrnospiscines@orange.fr / www.kyrnos-piscines.fr
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FLUIDRA ouvre les portes de 3 nouvelles agences en libre-service

Depuis ce début d’année, 3 nouvelles agences en libre-service ont vu le jour. Fluidra Commercial France compte & ce jour
16 agences dont 12 en libre-service. Celles-ci offrent un service de proximité 100% destiné aux professionnels. 3 Directeurs
Régionaux & 17 Technico-commerciaux sont sur le terrain chaque jour épaulés par 9 commerciaux sédentaires.

® Le 21 mars dernier a eu lieu I'inauguration d’'une nouvelle
agence a Wittenheim.

Anciennement située & llizach, I'agence alsacienne a
déménagé dans le but de créer une agence en libre-
service. Quelques 90 clients ont fait le déplacement pour
cet événement. Claudine Moser (& droite de Stéphane
FIGUEROA) est Responsable de I’Agence.

L'agence est située ZA du Péle 430
9 rue de la Charente 68270 WITTENHEIM
Tél. 03 89 65 58 93 - Email : mulhouse@fluidra.fr

Stéphane FIGUEROA entouré de I'équipe de Wittenheim, de
la Direction Commerciale, des Achats & du Marketing lors de
I"inauguration

® Une nouvelle agence
en libre-service a été
inaugurée a Avignon le
28 marrs.

Une cinquantaine de clients
ont fait le déplacement
et ont célébré avec en-
thousiasme I'ouverture de
cette agence idéalement
située. Celle-ci était initia-
lement basée a Roque-
maure. Le Responsable
de cette nouvelle agence
en libre-service est Michel
BENOUAR.

FLUIDRA Commercial - ZA de I'aéroport
220, allée de la Chartreuse - 84140 AVIGNON.
Tél. 04 34 62 00 10 - Mail : avignon@fluidra.fr

L'équipe d'Avignon avec,
au centre, son Chef d’Agence

Agence de Beaumont-les-Valence

70 - Special PROS r°z3

® Nous étions a Beaumont-lés-Valence le 5 avril

pour I'inauguration de la 3¢ nouvelle agence :

En présence de la Direction Générale et Commerciale de
I’équipe FLUIDRA ainsi que des clients du secteur, le groupe
a inauguré sa 3° nouvelle agence dans le département de
la Drome.

Discours d'inauguration de Stéphane FIGUEROA

Celle-ci vient offrir une proximité aux pisciniers du secteur qui
pourront désormais se fournir facilement et rapidement.

Dotée d’une surface de 600 metres carrés, dont 200 sont
destinés au dépdt, I'agence de Beaumont-les-Valence
dispose d'un stock de produits et de pieces détachées qui
sont renouvelés entre deux et trois fois par semaine afin de
répondre en permanence a la demande.

Stéphane FIGUEROA, Directeur Général de Fluidra France,
justifie le choix de cet emplacement : « Nous avons choisi
d’ouvrir une agence sur Valence car

apres avoir repositionné l'agence

de Roquemaure sur Avignon, la

plus proche était celle de Lyon. Il 'y

a quelques années, I'agence d'un

confrére, positionnée sur le secteur,

fonctionnait tres bien, j'ai donc

pensé qu’entre le 26, le 07 et le 38 il

y avait un potentiel sur ce secteur. »

L'agence est située au 205 rue

Antoine de Saint Exupéry,

zone artisanale de Clairac,

26760 BEAUMONT-LES-VALENCE.

Tél. 04 34 62 00 12

Email : valence@fluidra.fr Stéphane FIGUEROA
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Journées Portes Quvertes
Nationales Everblue

La premiére édition des JOURNEES PORTES OUVERTES

NATIONALES EVERBLUE a eu lieu pour I'ensemble du
réseau le week-end du 12 au 14 mai.

Les concessionnaires de la marque se sont mis aux
couleurs du célebre canard Derby Duck en organisant
des péches aux canards.

Faire passer un moment magique aux enfants avec les
Derby Ducks a été I'objectif principal des magasins.

Pari réussi : ils ont connu une affluence record sur ce
week-end avec des contrats a la clé.

Rendez-vous est pris pour les concessionnaires Everblue
pour la prochaine édition de mai 2018.

ever@everblue.com / www.everblue.com

W
V5

.« toucan

Les produits malins pour tous les bassins !

NEEESka

Protéger le skimmer

Welber LAY

Purifier la ligne d’eau

©0l'Gom)
@¢ Line!

Nettoyer la ligne d’eau

Nettoyer le bassin

Rejoignez-nous sur Facebook

www.facebook.com/ToucanProductions.fr
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10 ans au service des pros !

L’entreprise  SOFATEC féte cette année ses 10 ans !
Dix années au service des professionnels de la piscine, avec
une fabrication francaise de couvertures automatiques de
piscines conformes & la norme NF P 90-308 | Le fabricant
sarthois développe régulierement des exclusivités, telles que
ses bouchons réglables de lames, permettant un réglage de
+/- 20 mm de chaque c6té des lames, ou encore ses lames
renforcées & 5 alvéoles, afin de répondre aux exigences du
marché en termes de qualité.

Philippe GUERIN et Sophie PANNEAU

Elle dispose dans son unité de production d'une machine &
soudure miroir pour assembler les embouts, permettant une
étanchéité de ses bouchons de couvertures et un emballage
automatisés, pour un gain de temps et une meilleure finition.

SOFATEC produit chague année plus de 2 000 volets pour
piscine.

Son nouveau catalogue tarifaire professionnel 2017 est paru
en février, incluant une présentation soignée des tableaux
de prix, qui regroupent en une seule et méme grille : tarifs
mécaniques + tarifs lames = total, afin de rendre plus simple
le calcul des équipements.

sofatec@orange.fr | www.sofatec.fr

Produits Melpool : un développement a grand pas sur le territoire

Les produits MELSPRING sont commercialisés dans 27 pays du
monde sous plusieurs marques de traitements pour la piscine :
Melpool, PoolPower et Jardi Pool (lire Spécial PROS n°21,
p.76).Produits pourl’hivernage, produits chlorésinorganiques
et organiques, produits sans

chlore, correcteurs..., forment une

gamme compléte de produits

chimiques non-comburants, d

destination des piscines privées et

publiques.

L’entreprise, émanation de la

société hollandaise & [I'origine

du produit chimigque pour piscine

Melchimie, a fété ses 80 ans

pendant le dernier salon de la

Piscine de Lyon.

En France, c'est Jean-Pierre

LOPEZ, Directeur général de Pool

Care France (Melspring SAS), qui

commercialise la gamme de

produits Melpool.

Aujourd’hui, le développement

de cette distribution a travers

I'hnexagone progresse de jour

en jour. Si bien qu'il a nécessité

un agrandissement des entrepdts de stockage basés a
Perpignan.

Jean-Pierre LOPEZ nous arecu récemment dans ses entrepdts
en cours d'aménagements (photo ci-dessous).

infopiscine@melspring.com / www.melspring.com/poolcare
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Nous apprenons avec tristesse
la disparition soudaine de notre
ami Hubert CEBRON

Salut I'Artiste !

Oui Hubert ! tu étais un véritable
artiste, menant ta vie avec
panache et fantaisie, fout en
restant trés professionnel dans tout
ce que tu as entrepris.

D'abord tu as été le premier en

France a introduire le papier

d'aluminium dans les grandes

surfaces, pour protéger et emballer

les aliments. Aujourd’hui qui peut

s'en passer ?

Ensuite, comme tu aimais [Iinnovation, tu as
commercialisé les premiers ordinateurs IBM. Puis, tu as
rencontré le patron de FLORIDA, ce fameux Monsieur
AUDIER, pionnier de la piscine familiale en France, et
la encore, tu as été séduit par le concept innovant
de la piscine modulaire en panneaux acier. Tout en te
faisant plaisir, tu as construit des centaines de piscines
modulaires, mais toujours en y ajoutant une touche de
personnalité dans la réalisation, pour le bonheur de tes
clients. Des clients qui devenaient tous tes amis... au
détriment parfois de ta famille, ta famille que tu aimais
pourtant plus que tout au monde, mais comme tous les
artistes sans le lui dire !

Avec ton épouse lIsabelle, elle aussi exceptionnelle,
tu as partagé ta passion de l'aviation. Depuis ton petit
avion, tu aimais regarder tes réalisations, 1d-haut dans
le ciel...

Puis, la vie parisienne, ou tu avais trouvé le succes et
mené une vie bourgeoise respectable ne t’a plussemblé
adaptée a des aspirations d'artiste. Aussi, tu es descendu
avec « armes » et bagages dans le Sud, au soleil, au
bord de la mer, ou il t’a fallu tout recommencer. Oui,
tu as repris courageusement « ton baton » et construit
des piscines incroyables de fantaisie, toutes de formes
et de matériaux exceptionnels de beauté. Ce qui
comptait pour toi, ce n'était pas ce qui rapporte, mais
ce qui te faisait plaisi, méme si tu devais perdre de
l'argent sur ces réalisations extraordinaires.

Tu étais aussi intransigeant, en imposant a tes clients
ce que tu ressentais.

Tu as participé activement aux sociétés créées par
ton épouse Isabelle, EAUX & LOISIRS, CID Plastique, en
mettant au point les machines pour la fabrication des
piscines hors-sol, des couvertures, et méme de l'injection
plastique, dans des batiments que tu avais dessinés et
réalisés. Tu étais si ingénieux...

Toute ta vie, tu t'es « fait ton cinéma », pour notre plus
grand bonheur, toi, I'ami sincére et si droit.

Tu vas nous manquer Hubert !
Toute la rédaction de Spécial PROS, Guy MEMIN, Loic
BIAGINI et moi-méme, nous présentons a Isabelle et

toute sa famille, nos plus sincéres condoléances.

RICHARD CHOURAQUI
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. TOUCAN a nouveau

Hydralians ouvre ses portes

Chague année, le réseau HYDRALIANS organise ses Journées
Portes Ouvertes dans quelques-unes de ses 52 agences, | )
réparties dans toute la France. C’est I'occasion pour les TOUCAN renouvelle cette année son partenariat avec
professionnels de la piscine de découvrir I'offre globale du

réseau et de rencontrer les différents fabricants partenaires : :

BAYROL - BIO UV — HAYWARD - MAYTRONICS — PENTAIR —
ZODIAC...

Les nombreux clients qui se sont déplacés cette année ont
pu découvrirles nouveautés 2017, a travers des présentations
et des démonstrations produits.

Un moment de convivialité partagé entre clients et équipes
commerciales du réseau, avant d'entamer la saison 2017.

Si vous n’avez pu y assister, vous pouvez
aussi feuilleter le catalogue 2017 des
produits Hydralians, avec plus de
400 pages répertoriées par categories
« Piscine, Arrosage, Pompage ».

Au sommaire notamment, les produits
Piscine, Arrosage, Pompage, Traitement

de l'eau et Réseau.

Parmi les produits Piscine,

100 pages consacrées aux références de

filtres, pompes, pieces a sceller, coffrets

électriques, équipements de nage a

contre-courant, accessoires, chauffages,
déshumidificateurs, traitements automatiques de l'eau,
matériels d'entretien, jeux d'eau, dispositifs d'analyse,
produits d'entretien de l'eau, robots, spas, aquabikes, etc.
Une photo, un descriptif, une référence produit et un tarif
pour chaque articles, mais aussi des conseils, des informations
techniques diverses, une fiche de retour agence du matériel
pour le SAV et la liste des 52 agences Hydralians en France.

somair.siege@hydralians.com / www.somair-gervat.fr
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plus de

dans la CLIO CUP !

Corentin et Pierre TIERCE, les deux fréres jumeaux pilotes de
course. lIs participeront sous les couleurs de I'oiseau bleu a
la Coupe de France CLIO CUP RENAULT SPORT, au volant de
leur Clio IV derniére génération ronflant sous 240 cv |

Agés de 19 ans, ces as du volant ont fait leurs armes en
karting, en France et en Europe, depuis I'Gge de 7 ans,
autorisés par dérogation a piloter une voiture des I’age de
17 ans. Depuis 2 saisons, ils prennent part au championnat
pointu CLIO CUP, ou toutes les voitures sont identiques. Seul
le pilotage vient donc faire la différence dans ces courses
trésintenses, ou |I’écart entre premier et vingtieme se compte
en dessous d’une seconde.

i Avec une place sur le podium pour Corentin au premier

meeting de Nogaro, les couleurs de TOUCAN ont été mises

sous les projecteurs devant plus de 40 000 spectateurs | Une
¢ sacrée vitrine pour les marques du célébre volatile | N'hésitez

pas a venir les rencontrer et les encourager sur les circuits !

GT Tour - Nogaro - 2017

Le calendrier 2017 des courses de la CLIO CUP :

* Nogaro du 13 au 16 avril

¢ Dijon les 1-2 juillet

e Pau les 20-21 mai

* Magny-Cours les 9-10 septembre

e Spa Francorchamps les 10-11 juin

* Paul Ricard les 14-15 octobre.
contact@toucan-fr.com / www.toucan-fr.com
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L'équipe Zenius et ses produits connus sous la marque So-Blue intégrent

le Groupe Pentair

Pentair plc, annonce I’acquisition de
I’activité opérée par I’entreprise pion-
niére en domotique piscine Zenius SAS.
Cette derniére est spécialisée dans
la domotique piscine et les solutions
connectées pour le contrdle de la fil-
tration, le traitement de I'eau, la dé-
sinfection et le chauffage des piscines
privées et semi-publiques, commercia-
lisée sous la marque So-Blue.

« C’est avec joie et une certaine ex-
citation que nous intégrons I’équipe
experte et innovante de Zenius au
sein de Pentair. La gamme de produits
Zenius ajoutée a notre offre existante
de solutions domotiques piscine et de
traitement de I’eau va nous permettre
de renforcer notre présence en Europe
et d’affirmer nofre expertise dans ce
domaine d’ores et deéja trés promet-
teur » déclare Brice Nicolas, Directeur
Europe Pentair AqQuatic Systems.

Fondée en 2010, Zenius fut une pionniére
en systemes de gestion automatisés et
domotique piscine.

Dés 2011, Pentair établit un partenariat
avec Zenius pour développer le premier

Jerome PEDRETTI :
Vice Président
Aquatic systems

Brice NICOLAS :

Aquatic Systems

Michel DURAND et Stéphane COLOMB
Les fondateurs de ZENIUS

Directeur Europe Pentair

IntelliPool

systeme de domotique piscine dis-
ponible en Europe.

Nommé IntelliPool, ce systeme
permet aux propriétaires de pis-
cines et pisciniers de surveiller et contréler
leur(s) piscine(s) a distance et fait partie in-
tégrante de la gamme « Intelli » de solutions
intelligentes pour piscines.

Michel Durand, Co-fondateur de Zenius,
exprime son enthousiasme pour la
transaction : « L’intégration au sein d’un

grand groupe industriel tel que Pentair va
nous permettre de financer I'innovation et
d'assurer la production a grande échelle
dans le but de répondre a la demande
croissante en solutions domotiques et

traitement de I'eau. »

marketing.poolemea@pentair.com / www.pentairpooleurope.com
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Un réseau de pisciniers en pleine croissance

Créé en 1994, Piscines Magiline figure parmi les leaders
européens sur le marché de la piscine. Hervé Ricard, son
Président, nous en dit plus long sur ce réseau de constructeurs
de piscines.

Mr Hervé Ricard, présentez-nous en quelques mots
le réseau Piscines Magiline?

Nous sommes concepteur-fabricant de piscines et intégrons
I'’ensemble de la chaine de production, dans notre usine
basée a Troyes (10). Piscines Magiline est le seul fabricant
de piscines a détenir le label Origine France Garantie.
Toujours & la pointe de l'innovation, avec
87 brevets & notre actif, nous proposons
une offre compléte Premium, de la
piscine aux équipements, en passant par
les consommables. Notre volonté est de
nous différencier systématiquement de la
concurrence pour apporter de la valeur a
nos produits.

Notre dynamique positive (hausse du CA de 18 % en 2016)
s’appuie sur un réseau de distribution en fort développement
avec 102 points de vente (+21 depuis 2 ans).

Nous cherchons & couvrir I'intégralité du territoire et donc &
recruteren 2017 une vingtaine de nouveaux concessionnaires
sur les zones libres.

BVCert. 6010768

Modeéle d'implantation type

Quel type de profil recrutez-vous?

Plus qu'un CV-type, nous recherchons des profils
d’entrepreneurs, orientés satisfaction clients, motivés et
ambitieux, en phase avec notre positionnement Premium
et avec une exigence avoir une vraie capacité a
commercialiser notre concept-technologie Piscines Magiline
(structure, filiration, pompe, domotfique et traitement
automatique iIMAGI) et & en assurer la réalisation chez les
consommateurs.

Quels sont vos atouts pour convaincre de nouveaux
distributeurs ?

L'adhésion est simple avec pour objectif un démarrage
d’activité rapide et efficace, un chiffre d'affaires potentiel
immédiat : aucun droit d’entrée, aucun apport, aucun
pourcentage sur CA ne sont exigés. Techniguement, ce sont
des produits faciles et rapides a construire... et innovants.
lls apportent une meilleure productivité pour I’installateur et,
pour le client final, une piscine nouvelle génération & la fois
personnalisée, super équipée, automatique et connectée.

Commercialement, tout est mis en osuvre pour soutenir

le nouvel adhérent, avec
en plus des formations,
une base de contacts
qualifiés et un accompa-
gnement terrain pour les
premieres ventes.
Au niveau du marketing,
I'objectif est d’amener les
prospects vers la marque
en étant présents durant
tout le parcours d'achat.
Des investissements
importants sont réalisées
depuis 2014 pour une
meilleure visibilité aupres
des futurs clients : 2 vagues de campagnes publicitaires
TV par an, avec un spot de 15 secondes, une campagne
presse sur des titres grands public, avec une annonce presse
autour du concept « Et si on partait avec Magiline cet été »,
une forte présence sur les requétes Google (le 2° réseau le
plus présent), la plus forte notoriété de marque de piscine sur
les réseaux sociaux avec presque 100 000 fans sur FaceBook.
En outre, I’équipe marketing de Piscines Magiline peut
conseiller ou créer les supports de communication locaux
(un service intégré gratuit) : médias locaux, portes ouvertes,
foires régionales, emailings, dépliants...
Piscines Magiline met tout en ceuvre pour s’imposer
comme le réseau de pisciniers de demain : le meilleur
de la technologie, I'efficacité commerciale, une
marque forte, une relation clients de qualité, des
outils et supports marketing modernes. Avec un
objectif clair : offrir aux distributeurs la perspective
d’un développement pérenne et rentable.

Hervé RICARD

Comment se déroule I'intégration des
nouveaux distributeurs?

Une formation compléte technique, commerciale et
marketing est dispensée & tout nouvel adhérent dés
I’entrée dans le réseau. Par ailleurs, un programme
annuel est proposé avec des sessions thématiques
(produits/vente/marketing) pour une formation
continue et la mise & niveau permanente des acquis.
Au niveau marketing, un kit complet d’outils d’aide a
la vente print (catalogues, argumentaires, dépliants) et web
(site web distributeur, Google Adwords géoloc, application
pour tablette argumentaire de vente....) ainsi qu’un module
merchandising 3D pour visuadliser I'implantation magasin,
sont mis a disposition. Enfin, nous misons aussi beaucoup sur
le partage d’'expériences et nous favorisons les échanges
avec les distributeurs plus expérimentés.

Succursale Piscines Magiline Troyes

contact@magiline.fr / www.partenaire-magiline.fr
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Une nouvelle usine de liners
pour WOOD

Apres plus de 20 ans dans la fabrication de couvertures
de sécurité pour piscine, David et Emmanuel de Carvalho
ont décidé d’étendre I'activité de leur société WOOD, en
créant une usine de production de liners de 4 000 m2, sur
la commune de Saint-Jean-d'lllac, prés de Bordeaux (33).
Ce nouveau site de production permet ainsi a I’entreprise
d’élargir son offre, et, par la méme occasion, de se
rapprocher de ses clients du Sud-Ouest de la France. Pour
ces deux entrepreneurs professionnels de la piscine, le liner
était une suite logique de leur métier. Tout comme pour les
couvertures de piscine, le savoir-faire de cette fabrication
demande la maitrise d’un outillage performant, ainsi qu’un
personnel qualifié. WOOD s'assure de la sorte un contréle
total du produit fini et expédié.

Vue de I'atelier

La premiere année d’un nouveau métier est souvent celle
de la découverte. C'est pourquoi I'entreprise a fait le choix
en 2017 de ne proposer ses liners qu'd ses clients, fidéles
acheteurs de couvertures. Pour ce domaine d’'activité,
le nerf de la guerre étant les délais, les freres de Carvalho
ont souhaité évoluer progressivement, méme si WOOD
devrait déja enregistrer cette année environ 2 000 liners
produits.

Associée a cette nouvelle famille de produits d’étanchéité
piscine, la feuille armée 150/100¢ TITAN rencontre un vif
succes, avec des délais de livraison de 48 & 72h.

La philosophie de I'entreprise demeure la méme pour ses
2 unités de production : « Rester a I’écoute des clients ».

liner@wood.fr | www.wood.fr

Nouvelle recrue
chez DOM COMPOSIT

DOM COMPOSIT, entreprise leader
dans la fabrication d’escaliers
acrylique, mini piscines et spas de
nage, nous informe de [I'arrivée
de Pierre SABATIER, en qualité de
Responsable commercial auprés des
Professionnels sur le territoire frangais.
Pierre SABATIER prend la place de
Julien GONICHON, parti vers de
nouvelles fonctions.

Tél. 07 6326 1498

pierre.sabatier@domcomposit.com
www.domcomposit.com

Pierre SABATIER

P I |l N E S
\Ma iline
MES PAR PASSION

RECRUTEMENT 2017 :
20 DISTRIBUTEURS

Technologie intégrée
Une solution technologique compléte et
parfaitement intégrée pour simplifier la vente et
linstallation des piscines.

Innovations brevetées
Des innovations brevetées développées en interne

pour mieux se différencier (domotique, filtration,
structure...)

Rentabilité économique
Un modeéle économique rentable et pérenne pour

nos partenaires distributeurs et aucun droits
d’entrée ni de royalties pour intégrer le réseau.

Contacts qualifiés

Un engagement de fournir de nombreux contacts
qualifiés et d’assurer un vrai soutien commercial.

Publicité : TV, presse, internet
Des budgets publicitaires en forte hausse

(campagne TV depuis 3 ans et +30% en 2016)
pour étre visible aupreés des acheteurs potentiels.

www.piscines-magiline.fr/devenez-distributeur
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La Martinique et la Guadeloupe, grdce au climat généreux 12 mois de I'année, sont les heureuses
bénéficiaires de piscines et de spas.

Ici, les eaux sont d’origine volcanique,
ainsi elles ont généralement un TH et un
TAC faibles.

Le traitement au chlore s'effectue
donc plutét avec un hypochlorite
de calcium, bénéfique pour I'eau et
son pH. Il est également logique de
remonter ce TAC avec du TAC Plus.

Il est courant que la température de
’'eau se situe autour de 28°C (voir
jusqu'd 32°C aux grandes périodes
chaudes).

Lorsqu’a certains moments de I’année
elle descend vers 25-26°C, le proprié-
taire de piscine s’équipe de plus en plus

LA BANANE

d'une pompe a chaleur pour maintenir
sa température « chérie ». On observe
d’ailleurs le méme comportement dans
le sud de la Floride, comme a Miami
par exemple.

Cela explique gu’en métropole nos
équipements destinés a protéger la
température de I’eau (couverture,
abri) ne les intéressent pas.

Quant a la sécurité vis-a-vis des jeunes
enfants, c’est I'alarme immergée qui
est préférée.

Le spa de son co6té rencontre de plus
en plus d’adeptes.

D’une part parce qu’il
terrain accidenté de

répond au
I'habitation

Etonnant ce fruit que nous aimons
beaucoup.

Le bananier n’est pas un arbre
mais une herbe géante pouvant
atteindre 15 métres de haut.

Le « tronc » est constitué de plu-
sieurs feuilles enroulées les unes aux
autres. Planté, il atteint sa taille adulte
au bout de 6 mois. Adulte il donnera

Guy Mémin

(voir reportages), d’autre part parce
que la température ambiante lui
convient parfaitement (avec un
petit complément de chauffage si
nécessaire pour atteindre 32 & 35°C).
Chacun sait que nos iles antillaises ont
la vocation de produire des bananes et
de la canne a sucre. Par contre, pour
certains d’entre nous, ces productions
étant loin de la métropole, nous en
ignorons I’essentiel. Lorsque vous avez
I’occasion d’aller voir ces merveilleux
départements situés & 7000 km de
chez nous, vous découvrirez alors ces
plantations et nous avons le plaisir de
vous résumer leur "personnalité”.

Guadeloupe

une fleur qui se fransformera en « régime ».

Ces régimes sont recouverts d’un sac plastique spé-
cial pour les préserver, leur assurer une température
réguliére, les protéger des parasites. lls sont récoltés
manuellement 9 mois apreés plantation.

Avant d’arriver sur nos tables, ils subissent plusieurs
lavages (contenant de I'hypochlorite de calcium
pour désinfection), les régimes sont séparés en
« mains » de 20 a 30 fruits puis en bouquets de 4 a
8 fruits et stockés a 13°C avant expédition.

La banane est source de vitamine C et de Vitamine
Bé. Source de fibres elle favorise la bonne digestion.
Pauvre en matieres grasses, la banane ne fait pas
grossir. C’est un des fruits les plus consommeés au
monde.

Martinique

LA CANNE A SUCRE

La canne a sucre a été introduite aux Antilles pour fournir  broyées. Il y a séparation

a I’Europe un approvisionnement indispensable en sucre.
Mais Napoléon, furieux de dépendre des Anglais dans le
trafic avec les Antilles, établit un blocus continental pour
interdire I’acceés des navires anglais aux ports francais.
Effectivement, il savait qu’il pouvait compter sur de
récentes recherches pour obtenir un bon sucre a partir
d’une variété de betterave.

Ainsi, on assistera a la fin du 19¢ siécle a I’effondrement
progressif de la production sucriere aux Antilles francaises.
Ce fut la ruine des sucreries. Heureusement le rhum a pris
la reléve grace a des distilleries.

De février & juin s'effectue la récolte des cannes qui sont
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du jus (le vesou) des résidus

solides (la bagasse). Ces

résidus alimentent la chaudiere

qui assure le processus industriel

de la distillerie.

Le vesou est récupéré dans des cuves ou il va
fermenter. Le « vin » qui en est extrait titre autour de 5%
d’'alcool. La distillation débute par le « chauffe vin ». Porté
a température, le « vin » termine son parcours dans des
colonnes de distillation.

Apres avoir été stocké dans des foudres il est mis dans des
fOts en chéne pour vieillissement.



ENTREPRISES
QUELQUES PISCINES

EN MARTINIQUE

Piscine a Case Pilote (prés de Fort de France)
REALISATION PISCINE DESIGN (Fabrice Zoccola)

Magnifique vue sur mer + cascade

12 m x 2,80 m x 1,40 m fond plat

Volume 60 m?

Maconnerie en blocs a bancher

Implantation difficile (bon sol a 2,20 m) a nécessité 10 pieux
d’ancrage en béton.

Filtration sable, électrolyse de sel (Zodiac), régulation pH.
Revétement pierre Zera Green, dalle 20 x 20 cm aprés étanchéité
au Sikalatex.

La cascade des 2 lames d’eau (pompe indépendante de la
filtration) est intégrée a un futur « massif de verdure ».

Magnifique vue sur la mer des Caraibes.

Piscine au Diamant
REALISATION PISCINE DESIGN (Fabrice Zoccola)

7 m x 3 m + décroché escalier, fond plat 1,40 m
Volume 35 m®

Bassin en bloc a bancher

Fillre & sable, pompe Hayward, électrolyseur de
sel (Pool Technologie)

Revétement membrane armée blanche
(Hydroflex d’APF)

Plage bois en Cumaru

Débordement un cété, 1 bonde de fond,

3 refoulements,

1 prise balai, projecteur LED

Au moment du reportage (Avril) : eau @ 27°C

- J
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Piscine & Case Pilote (prés de Fort de France) - REALISATION LP PISCINE PRO (Mondial Piscine)

Magnifique vue sur la mer avec débordement. 1 bonde de fond dans piscine (soit un total de 4 bondes de fond)
Formeen«U»:11 mx5m +zone escalier 5mx2m 6 refoulements, 3 projecteurs 220 V et 3 projecteurs couleurs a LED
Profondeur : 1,20 m et 1,50 m sauf « bac a punch » a 0,50 m Cascade au-dessus du « bac a punch »
Structure module béton Mondial Piscine 3 dalles 1 m x 1 m en tant que « bac a punch » supplémentaire
Revétement membrane armée (Alkorplan) ; gris clair pour paroi et avec les pieds dans I'eau (50 cm)
gris anthracite pour fond — Dans abri « bac @ punch » membrane Plage bois en Cumaru
anti dérapante. Avu local technique : 2 m x 1,50 m (modules Mondial Piscine)
2 débordements : 1 sur 11 m (avec 2 bondes de fond) et 1 sur2m filire sable @ 920 32 m?/h, pompe Hayward 3 cv
(+1 bonde de fond) Electrolyse de sel (Zodiac) et régulation pH (Zodiac)
r
N
4 )

Piscine a Case Pilote (prés de Fort de France)
REALISATION LP PISCINE-PRO (Mondial Piscine)

7m x 3,50 m et 1,20 m x 1,50 m de profondeur

Structure module béton Mondial Piscine

1 semaine de terrassement avec brise-roche

Revétement membrane armée (Alkorplan) gris anthracite

1 skimmer, 1 bonde de fond, 3 refoulements, 1 prise balai, 1 projecteur LED blanc,
1 nage @ conire-courant (Hayward 74 m*/h)

Electrolyseur de sel (Pool Technologie)

2 vannes en attente pour raccordement futur @ une pompe a chaleur.

S J
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Piscine & Fort de France - REALISATION RICOLLEAU PISCINES

Couloir de nage de 17 m x 3 m, profondeur Im a 1,40 m

Volume 70 m®

Bassin béton / magonnerie, revétement membrane armée (Flag)
Débordement 1 cété avec remplissage automatique et 3 bondes de fond
6 refoulements, 1 prise balai, 3 projecteurs LED couleurs

Filtration sable 22 m3/h (Hayward) et pompe 2 cv (Pentair),

électrolyseur de sel (Zodiac)

2 zones a punch : prés de I'escalier avec 2 plots (60 x60 cm)

pour déposer le verre et une autre couverte style bar et punch.

QUELQUES PISCINES
EN MARTINIQUE

Piscine a Le Francois

Face a I'Océan Atlantique, cadre et site magnifiques
Piscine a débordement

9 m x 4 m, profondeur 0,80 m & 1,70 m, 50 m?

1 bonde de fond, 2 refoulements, 1 prise balai

2 projecteurs

Filtre a sable @760 (Triton), pompe Hayward

Pompe a chaleur
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QUELQUES PISCINES
EN MARTINIQUE

AGOONAS SPAS
Le Lamentin (Z.1 La Lézarde) avec son directeur Emile CAROUGE et son épouse.
Grand showroom spas, équipements piscines et produits

Spa au Diamant

Vue magnifique sur le fameux rocher du Diamant dans la Mer des Caraibes, devenu un bastion anglais en 1804

(107 hommes, des canons..) durant 18 mois, délogés par la flotte frangaise.

Aujourd’hui, chaque bateau anglais qui croise au large salue ce « bateau fantéme », symbole de I'occupation anglaise au temps
de Napoléon !

Pour cette habitation, le site accidenté ne permettait qu’un spa de chez Agoona (Le Lamentin).

Spa américain Maax Spa, modéle aux « 4 fontaines ».

Plage bois Cumaru

5 places assises et 1 allongée - 1,50 m? d’eauv, filire 2 cartouches, chauffage 3 kW, luminothérapie.
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QUELQUES PISCINES
EN GUADELOUPE

A

Piscine a Petit Bourg (dans Basse Terre)
REALISATION PISCINE SERVICE (Joél DUBOURG)
Gros oeuvre, béton armé,

Profondeur 1,20 m a 1,80 m, débordement sur

3 cétés

Revétement membrane armée (Alkorplan 3 000
Elegance) }
3 bondes de fond (2 dans débordement,

1 dans bassin)

1 prise balai, 5 refoulements,

2 projecteurs 300 W

Filtre a sable @750, 22 m®/h (Vesubio

/ Astralpool)

Superpump Hayward 1,5 cv

Coffret électrique CCEI,

Electrolyse de sel (Pool Technologie)

Piscine a Saint Francois (dans Grande Terre)
REALISATION EAU-TECH (Saint Francois)

Piscine résidence Les Marines

Rénovée avec intégration d'une pataugeoire pour enfants +
rampe d'acceés.

Profondeur 1,20 a 1,50 m, revétement membrane armée,

8 skimmers, 2 filtres @ sable @ 920

v

Jean-Paul VIGNAUD d'Eau-Tech est arrivé d'Andorre en
Guadeloupe en 2009.
L'entreprise compte aujourd’hui un effectif de 8 personnes.
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Piscine a Capesterre (dans Basse Terre)

Bassin béton 7 m x 3,50 m avec escalier / solarium + banquette.
Profondeur 1,25 & 1,35 m - volume 32 m?
Membrane armée (Alkorplan 3 000 Elegance sur le fond

et Delifol anthracite en parois, 1 prise balai, 3 refoulements, 1 projecteur)

En fond de terrain : ruine d'une vieille distillerie

Les piscines en Guadeloupe c'est aussi la SAD Groupe a Baie-Mahault.

Cefte Société Antillaise de Distribution (SAD),
c'est:

- La SAD Piscine et Spa

- La SAD Marine et Loisirs

Thierry CLARET
Société Antillaise de Distribution (SAD)

w La SAD, Société Antillaise de Distribution a été créée
vers 1980 par mon pére Raymond Claret, pour exercer
une activité de négoce dans les équipements de jardin, le
matériel de construction et les groupes électrogenes.

Dans les années 90, la création de I’activité Piscine a
commencé par les produits de traitement, suivis par les
équipements. Puis en 2000 se sont ajoutés les spas et le
matériel nautique.

Yoann FREUND

Nous avons rencontré Thierry Claret Dirigeant de
la branche piscines et spas ainsi que son Directeur
commercial Yoann Freund.

La SAD a pour politique d’assurer
un service aprées-vente de tout ce
gu’elle vend. Un S.AV. qui compte
10 personnes. Pour nous, il est
tres important de gérer un stock
permanent, indispensable pour les
professionnels qui n’ont ainsi pas a le
faire."

Société Antillaise de Distribution (SAD)

w Je suis entré dans la SAD il y a 12 ans.
Je gere le secteur Piscines et Spas, avec
une équipe de 4 personnes. Un travail
passionnant et trés prenant...
Notre activité sur la Guadeloupe est de
nouer des partenariats avec des profes-
sionnels. Grace a notre grande surface/
showroom orientée vers la piscine et le
spa, nous recevons beaucoup de clients.
Concernant les spas, nous représentons la marque Hydro-
pool. Nous nous chargeons de la pose et de la maintenance.
Je ne peux pas parler de « saison » sachant qu'ici, la saison
c’est toute I'année. L’année 2016 a continué sa progression,
tant pour les piscines que pour les spas.
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L'année 2017 redémarre correctement pour nous. Nos clients
constructeurs ont de beaux projets devant eux, ce qui laisse
penser a nouveau a une trés belle année.

En Guadeloupe, le marché de la piscine concerne en
général des bassins de 40 d 70 m® d’eau.

Du fait du climat et de I’environnement aquatique ici, il est
normal pour beaucoup d'avoir chez soi une piscine et
pourquoi pas un spa en extérieur.

Depuis quelques années, on observe que les clients
souhaitent mieux équiper leur piscine : électrolyse de sel,
pompe a chaleur (en effet, lorsque la piscine descend & 25
—26°C, on veut retrouver la température de 29-30°C que I'on
ale reste de I'année.)"



DOSSIER

La SAD c'est aussi un grand showroom dans la zone commerciale de Baie-Mahaulf, qui présente
des spas (Hydropool), du matériel et des produits piscines.

Yoann FREUND avec Bader-Din NECHADI L'équipe commerciale
Responsable Dom Tom chez Pool Technologie

Ne quittons pas la Guadeloupe sans aller a la Pointe des Chdateaux (Grande Terre) découvrir le site et
déguster aussi de belles et grosses langoustes grillées chez Honoré, ce restaurateur/pécheur réputé,
qui sait vous accueillir accompagné d'un excellent punch antillais en apéritif.
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Fabrice RICOLLEAU
Ricolleau Piscine
(Martinique)

“J’ai créé mon entreprise en 2002,

a Riviere Salée. Je réalise tout ce qui

concerne |'étanchéité, notamment

la membrane armée, mais aussi les

installations de filtration, chauffage

(pompe & chaleur), confiant le gros

ceuvre a des amis magons.

J'ai toujours de la demande, mais de facon générale,
a budget plus réduit. J’ai construit des piscines
de 4 m x 3 m avec banquette, pour des clients
recherchant une piscine plus conviviale (principe du
« ti-punch » dans la piscine).

La tendance de la demande est aux bassins plus petits,
mais mieux équipés : électrolyse de sel, projecteurs a LED,
pompes a chaleur... L'année 2017 me parait positive, en
continuité avec I’année précédente.

Fabrice ZOCCOLA
Piscine Design
(Martinique)

e Mon entreprise est implantée

a Le Francois. Fin mars, j'avais

enregistré 6 piscines neuves

en commande et plusieurs en

rénovation. Je suis obligé de

refuser du travail, car je ne tiens

pas a augmenter mon effectif, pour des questions de
gestion, et je préfére me concentrer sur la qualité du
travail réalisé. J'exerce depuis 17 ans en Martinique et
35 ans au total, étant auparavant installé sur la Cote
d’Azur (06)."
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Pierre Lafitte et Aurélien Picard
Cogérant de LP PISCINE-PRO
(Martinique)

¥ Nous avons créé LP PISCINE-PRO en 2013, aprés avoir
déja exercé dans le milieu de la piscine pendant 7 ans.
La société est implantée a Didier / Fort de France.

Nous avons décidé de faire partie d’un réseau. C’est
pourquoi nous sommes venus au Salon professionnel de
Lyonen 2012, dlarecherche d'un concept de construction.
Apres avoir observé un certain nombre de procédés, notre
choix s'est porté sur Mondial Piscines. Un long entretien
avec le Pdg, Michel Morin, suivi d’'un déplacement a
I'usine et siege de Cérans Foulletourte (72), ont renforcé
notre décision. Une décision que nous ne regrettons pas,
car celareprésente pour nous une dynamique formidable.
Nous construisons sur I’ensemble de Ila Martinique.

L’an dernier, en 2016, nous avons connu une belle évolution
de nos ventes et pour cette année, nous sommes encore
en progression.

Si en 2016, la demande était plutdt pour des piscines de
dimensions 6 m x 3 m, cette année, nous réalisons des
modeles un peu plus grands, de 8 m x 4 m.

Nous recevons également des demandes en rénovation.
Mais, nous restons tres prudents devant les problemes que
nous avons observés dans ce domaine."

Joél DUBOURG
Piscine Service
(Les Abymes — Guadeloupe)

w Auparavant, j'habitais I'Ardéche
et je fravaillais dans le

Batiment.

Je suis venu en

Guadeloupeily a

15 ans et j'ai créé

Piscine Service aux

Abymes.

Je réalise des

constructions de piscines

et des rénovations.

Pour le revétement

d'étanchéité, je

pose toujours de la

membrane armée

150/100¢e.

L’an dernier a été comme les années
précédentes, c'est-a-dire bonne.
L'année 2017 me parait également
prometteuse."
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. FORMATIONS

Validation des Acquis d’Expérience (VAE) au Centre de Formation
« Métiers de la Piscine » de Pierrelatte

Le centre de formation de Pierrelatte offre la possibilité aux professionnels ayant au moins une année
d’expérience, de valider le dipléme du BREVET PROFESSIONNEL « Métiers de la piscine » sans passer
d’examen écrit.

Pour valider le dipléme, le candidat doit retracer son

parcours professionnel sous forme d'un dossier. Celui-

ci sera présenté a I'oral devant un jury, désigné par le

Ministére de I’Education Nationale.

Ce dossier doit mettre en évidence la pratique de

7 compétences : regles d'urbanisme, structures,

étanchéités, hydraulique, traitementdel’eau, dépannage

électrique et chauffage. Afin de se préparer au mieux,

3 réunions collectives sont organisées, ainsi que 3 heures

d’aide individuelle a distance. Alain BERNARD, Formateur

a’UFA de Pierrelatte, accompagne les candidats tout au

long de la